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RESUMEN
Este trabajo plantea todos los aspectos que se pueden tener presentes para llevar a

cabo la exportacion de uchuva (Physalis peruviana) hacia la Unién Europea, teniendo
en cuenta los regimenes legales, certificados, finalizando con la exportacién y todos
sus requerimientos que se deben cumplir a la hora de comercializar este producto
agricola internacionalmente (Europa). El objetivo principal de este documento es
ejecutar un andlisis, desde el ambito logistico, legal y comercial, que permita ser de
gran utilidad para el sistema exportador; en primera instancia para las personas que
deseen un nuevo o mayor conocimiento sobre el tema, y de esta forma tener la
oportunidad de restablecer la entrada a Europa con esta fruta de gran impacto.
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ABSTRACT

This work raises all the aspects that can be taken into account to carry out the export
of cape gooseberry (Physalis peruviana) to the European Union, taking into account
the legal regimes, certificates, ending with the export and all its requirements that must
be taken into account when marketing this agricultural product internationally
(Europe). The main objective of this document is to carry out an analysis, from the
logistic, legal and commercial point of view, that allows to be of great utility for the
exporting system; in first instance for the people who wish a new or greater knowledge
on the subject, in order to have the opportunity to reestablish the entrance to Europe
with this fruit of great impact.
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INTRODUCCION

La uchuva (Physalis peruviana L.) es una fruta exdtica muy apetecida en los
mercados europeos. En Colombia, se ha incrementado la demanda de este cultivo
desde los ultimos afios, debido al clima tropical con el que se cuenta se obtiene una



buena productividad, asegurando el producto en los mercados internacionales
(Europa) (1).

En el sector agricola colombiano este cultivo se encuentra entre los mayores indices
de exportacion hacia Europa y Norteamérica, por lo tanto, obtiene un valor importante
en los mercados internacionales que proporciona altos niveles de interaccion en la
agricultura (2). En Colombia, dia a dia se ha buscado la manera de diversificar el
ambito de exportacion de uchuva, dejando atrds un poco la dependencia tradicional
de exportacién, como pasa con el tema del café. Enfatizando con lo anterior, el nivel
de acojo que se ha venido implementado en el exterior con las frutas silvestres y
exoticas es Optimo, puesto que la demanda a nivel mundial ha incrementado
relativamente. Por esta razon, una de las problematicas de mayor fundamento que
se ven reflejados dentro de la exportacion de esta fruta, es la competencia que existe
tanto nacional como internacionalmente, por sus ambitos de aceptacion en los paises
europeos.

Lo que se busca con la elaboracion de este trabajo, principalmente es analizar el

proceso de exportacion de esta fruta, para los mercados europeos.

Figura 1. Fruta de Physalis peruviana L

Fuente: (3)

La uchuva es una planta arbustiva o herbacea, que hace parte de la familia de las

solanaceas, mide generalmente 1 a 1.5 metros de altura, es una planta perenne y
muy ramificada desde la base, con un alto contenido de vitamina A y carotenos (1).
Su taxonomia se especifica en la Tabla 1.

Tabla 1. Clasificacion taxonémica de Physalis peruviana L



Taxonomia

Orden Solanale

Familia Solanaceae

Género Physalis

Especie Physalis peruviana L
Fuente: (4)

El origen de la uchuva se ejecuta en Peru, aungque no se establece tan veridicamente
puesto que algunos autores consideran que su origen se da en Brasil y fue llevado a
Chile y Peru para poder ser climatizados (03). Los nombres comunes de la uchuva
(Physalis peruviana L.) se reconocen en algunos paises como se puede observar en
la Tabla 2.

Tabla 2. Nombre comun de Physalis peruviana L.

PAIS NOMBRE
Colombia Uchuva
Ecuador Uvilla
Venezuela Chuchuva
Peru Aguaymanto
Holanda Lampion
Alemania Kapstachelbeere

Fuente: (5)

El crecimiento que se presenta en esta planta es indeterminado, esto infiere en que
el desarrollo vegetativo de la estructura de esta se da de una forma simultanea. Las
flores son hermafroditas, que se originan a partir de las axilas del pedunculo, su corola
es de color amarillo y su forma es tubular. Su polinizacién suele ser 6ptima, esto se
debe gracias a los insectos y a la anemofilia, que en pocas palabras es la polinizacion
por medio del viento. El fruto necesita de 60 y 80 dias para madurar dependiendo del

microclima de la zona (6). El caliz que suele ser el capullo recubre el fruto



completamente hasta llegar a su estado de madurez, esta se forma a partir de cinco
sépalos de aproximadamente 5 cm. El objetivo del céliz es usar todo su capacho
como proteccion hacia los individuos alternos, como lo son los insectos, los
patogenos, el clima, entre otros.

Con relacion a la temperatura del cultivo de uchuva, oscila en un rango que puede
variar desde los 13 a los 16°C (1). Si este valor en la temperatura es muy alto, la
planta puede sufrir complicaciones de atrofio en épocas de floracion y fructificacion.
Debido a estas temperaturas claramente se establece que es una planta de clima frio,
en la que tiene buen desarrollo de tallos y formacién de nudos, peso si las
temperaturas nocturnas son inferiores a 10°C y este es constante, puede disminuir la
produccion de las plantas (7).

En Colombia se cultiva en un rango aproximado de 1700 a 2500 msnm teniendo muy
en cuenta las temperaturas, sin embargo, altitudes que van de 2200 a 2400 msnm se
han evidenciado un indice de produccion alto, gracias a las densidades de siembra 'y
el adecuado manejo del cultivo, por ende, a medida que la altitud es mayor, se debe
saber que el primer pico de produccién se puede alargar (8). La humedad relativa se
encuentra en un 70% a 80%. La uchuva es una planta que prefiere suelos con una
estructura granular y una textura areno-arcillosa con altos contenidos de materia

organica y con pH que va desde 5.5 a 6.8 (9).

MATERIALES Y METODOS
Se realiz6 una busqueda exhaustiva de diferentes articulos en Google académico

gue preferiblemente sean en formato PDF, y de acuerdo con el tema del cultivo de la
uchuva y su exportacién se seleccionaron los documentos, en cuanto a su contenido
y su afio de publicacion. Asi mismo se buscaron articulos cientificos, tesis, articulos
de revision, paginas web con informacion confiable, en la cual su contenido esté
relacionado con la produccién de uchuva, asi como también su debido proceso de la

exportacion.

Grafico 1. Proceso de seleccion de los documentos de interés
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Para la eleccién de los documentos se tuvo muy en cuenta el contenido de cada uno,
en los cuales estuvieran relacionados con el tema que se esta trabajando en el
presente articulo de revision. Por lo tanto, se encontraron diferentes investigaciones
con informacion sobre la uchuva (Physalis peruviana), en cuanto a los avances del
cultivo, fertilidad del cultivo, manejo de la produccion, cosecha, poscosecha y el plan
de exportacion. Se obtuvieron articulos cientificos, algunas tesis, paginas web y otros

articulos de revision.

RESULTADOS

La uchuva colombiana (Physalis peruviana) es muy solicitada en el mercado
extranjero, ya que esta fruta se caracteriza por su intensa coloracion, su dulce sabor
y amargo que la hace Unica. Es importante resaltar el tiempo de vida que tiene el
fruto, si esta cuenta aun después de ser cosechados, con el capacho puede alcanzar
una vida de un mes aproximadamente, pero si ya no lo tiene, su vida 6ptima
sobrepasa entre los 4 a los 5 dias (04). Cuando el fruto se encuentra en un estado de
refrigeracién en condiciones éptimas esta puede sobrepasar del mes. La funcién o
utilidad que se le da a la fruta generalmente es por usos terapéuticos, porque, segun
los expertos; ayuda a depurar la sangre, regular el nervio 6ptico y aliviar las

enfermedades orales y faringeas.



Gobierno

El sistema de Gobierno que maneja Europa es la Republica parlamentaria. El Tipo de
Gobierno se divide en tres coaliciones o partidos: El Partido Socialdemdcrata de
Alemania (SPD); Partido Democrético Libre (FDP) y Alianza 90/Los Verdes (Blundnis
90/Die Grunen). La Orientacion ideoldgica se basa en el Centro izquierda (10).

Figura 2. Gobiernos de la Union Europea.
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Fuente: (11)
Esta establece de forma explicita los valores, los objetivos y competencias en la

Union Europea, mejorando el control democratico y concediendo ain mas valores a
la comunidad (12).

Existe un acuerdo de libre comercio entre Colombia y la Unién Europea en que las
relaciones entre comercio se basan en la estabilidad, la reduccién de aranceles que
ejecutan y facilitan las inversiones. Colombia, tiene un aprovechamiento con el
régimen SPG+ (Sistema de Preferencias Generalizadas Plus) que apoya a los
paises en via de desarrollo de vulneracion con temas ambientales,
socioeconémicos y laborales.

¢, Qué le pide Europa al exportador colombiano?
Certificacion ICA

En cuanto al proceso del registro ICA como predio productor de fruta, ya sea para
certificacion, renovacién o modificacién del registro, se deben de tener en cuenta una
resolucién de acuerdo con el predio productor o exportador para el cultivo de uchuva.
La resolucion ICA 1806 de 2004, la cual se dictan las disposiciones para el registro y
manejo de predios de produccion de fruta fresca para exportacion y el registro de los
exportadores.

Para obtener este registro el agricultor se debe acercar o contactar la seccional ICA

mas cercana al predio productor, ya sea una empresa o comercializadora para la



radicacion de la documentacion de la normatividad actual, que puede tener
acompafiamiento por un ingeniero agronomo, y posteriormente efectuar la
programacion de la visita técnica de verificacion de acuerdo con el tipo de solicitud
(inscripcion, renovacion, modificacion de registro ICA). Como segundo paso Yy
cumpliendo con toda la normatividad actual exigida por el ICA, revisada la
documentacion y realizada la visita técnica, teniendo en cuenta que todo esté en
orden, la seccional procede a emitir su resolucion de inscripcion, renovacion o
modificacion, por ende, ya el agricultor podra inscribirse en el aplicativo SISPAP
“Sistema de informacion sanitaria para importacion y exportacion de productos
agricolas y pecuarios” (13).

Sistemas de aseguramiento

Los sistemas de aseguramiento en cuanto a la calidad que se debe aplicar para la

produccion de frutas, dentro de ellos encontramos las BPA, BPM y HACCP:

Buenas préacticas agricolas (BPA)

Corresponde a las practicas aplicadas en la unidad productiva desde la planeacion
del cultivo hasta la cosecha y poscosecha de la fruta, siendo este un método que
tiene la finalidad de garantizar su inocuidad, la conservacion del medio ambiente, la

seguridad y bienestar de los trabajadores.

Fuente (3)
En cuanto a los requisitos de las buenas practicas agricolas, se deben tener en cuenta

algunos puntos que consta de; planeacion del cultivo, prevencion de peligros
(Bioldgicos, fisicos, quimicos, mecanicos, entre otros), areas e instalaciones



establecidas, calidad y manejo del agua, manejo integrado del cultivo (MIC), manejo
integrado de plagas y enfermedades (MIPE), bienestar de los trabajadores,
proteccion ambiental (canecas de reciclaje, etc.), documentacidén y registros de
trazabilidad del cultivo. (14)

Buenas practicas de manufactura (BPM)

Pertenece a las préacticas preventivas utilizadas en la preparacion, manipulacion,
almacenamiento, transporte y distribucion de alimento, para asi asegurar su

inocuidad en el consumo humano.

Fuente: (15)
Figura 5. BPM; poscosecha

Fuente: (16)
De acuerdo con (17) los requisitos que establece la norma en BPM se deben

cumplir algunos puntos presentados a continuacion:
¢ Mantenimiento de areas, equipos e instalaciones
¢ Operacién con personal calificado
o Control y manejo de residuos, vertimientos y emisiones

o Identificacién y control de riesgos y/o contaminacion



o Control y seguimiento a procesos de distribucion

o Gestion documental y registros

Analisis de peligros y puntos de control criticos (HACCP)

Conocido como HACCP por sus siglas en inglés, es un sistema de aseguramiento de
calidad, en la cual permite observar, evaluar y controlar los peligros especificos dentro
de algun proceso de clasificacion y transformacion de alimentos, con el objetivo de

mantener su calidad e inocuidad.
Figura 6. BPM y HACCP

Para este sistema de aseguramiento de calidad, existen siete principios que se
deben tener presentes si queremos cumplir con la norma HACCP, los cuales son;

o Llevar a cabo el andlisis de peligros y determinar puntos criticos de control

para cada riesgo identificado.

¢+ Identificar puntos criticos de control.

o Establecer limites criticos.

¢ Llevar a cabo los seguimientos.

o Realizar acciones correctivas.

o Archivar registros.

o Verificar la efectividad.

(19)

La Union Europea establece en el TLC “Tratado de Libre Comercio”, una serie de
pautas en cuanto a requerimientos nutricionales de mano con la cultura. Es de suma
importancia resaltar que se enfoca primordialmente en las personas adultas y adultos
mayores que muestran propensién a consumir productos ricos en vitaminas y

minerales en su dieta, por lo que resaltan como objetivo principal en el ojo del



mercado (05).

Se comprenden una serie de nociones para la comercializacion, ya que es importante
llevar a cabo un “tiempo” en el mercado, pues de esta forma se obtiene una
experiencia en los temas del mercado, un buen manejo en la produccién, es
fundamental para obtener productos de calidad, el tema de garantia juega un papel
importante para garantizar al cliente la calidad tanto del despacho como del producto,
un servicio alto, cumplimiento con los requerimientos fitosanitarios que se piden, la
comunicacién de lealtad que se maneja con el cliente y muchas otras son

fundamentales para asegurar el futuro del mercado (06).

Exigencias de entrada

Seguridad Alimentaria: La politica de seguridad alimentaria en Europa (UE) es muy
amplia y exigente. Esta es la encargada de que los alimentos sean llevados a la mesa.
Se caracteriza por garantizar que todos los alimentos sean sanos, con un buen
porcentaje de nutricidén, seguros y bienestar, tanto de las plantas como de animales.
Por otra parte, la informacion del producto debe disponer de una serie de procesos
(20).

De acuerdo con la Norma Técnica Colombiana NTC 4580 - 5166

v Si el capacho presenta algun tipo de manchas que pueden ser ocasionadas
por algun tipo de hongo y/o humedad, esto no debe proceder al 5% de su area
completa.

v’ La fruta debe presentar un aspecto fresco y liso.

<\

Libre de ataques de enfermedades e insectos.

v Libres de humedad externa que puede ser producida en las etapas de
poscosecha.

v" No pueden poseer un olor y sabor extrafio, que no sea el habitual de la fruta.

v' En cuanto a su longitud en el pedinculo, esta no puede sobrepasar de los

25mm.

Figura 7. Puntos necroticos



Fuente: (21)

En cuanto a la madurez del fruto, su color es muy importante puesto que puede

ayudar a la identificacion de acidez e indice de madurez del fruto, como se logra ver
en la imagen 3.

Figura 8. Color de la uchuva
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Fuente: (22)
Empaque

En cuanto a su empaque esté debe estar implementado Unica y exclusivamente con
el fruto del mismo calibre, origen, color y categoria. Estos empaques deben estar
totalmente desinfectados y con los materiales que lo componen, sin perjudicar la fruta.
En cuanto a las etiqguetas comerciales, pueden ser utilizadas siempre y cuando no

sean materiales toxicos y perjudiciales para el medio ambiente.

Para el empaque de esta fruta, su envase debe ser de plastico con algunos



perforados, sus unidades deben comprender en gramos de 250g a 450g. En cuanto
a las dimensiones del empaque se recomienda de 400mm x 300mm o 500mm X
300mm (23).

Figura 9. Empaque de exportacion

Fuente: (24)
Rotulado
Este debe contar con las siguientes exigencias:

v Pais de origen y region en donde se establecio el producto.

v/ Caracteristicas comerciales, en el que se especifique la categoria, su peso,
calibre y el color en el que estaba en el momento de empaque.

v' Fecha de empaque.

v' Simbologia del manejo adecuado del producto.

Calibre

Unicamente pueden ser admitidas del 8% al 10% ya sea tanto del namero como del
peso de las frutas de uchuva, las cuales hagan parte del calibre inferior o superior del

empaque.

Carga
Embalaje

Europa establece que se debe cumplir con las “Normas internacionales para medidas
fitosanitarias”, estas normas ejecutan los procesos fitosanitarios, para el buen uso de
los tratamientos y correccion del embalaje. Los requerimientos minimos comprenden
primordialmente en que la madera a utilizar debe estar descortezada para su

fabricacion, por otra parte, si se va a reciclar la madera obligatoriamente esta debe



cumplir con una serie de tratamientos que se tendran que abarcar nuevamente (25).

En cuanto a las medidas, también deben cumplir con un establecimiento especifico
para poder ser exportado hacia Europa. La estiba podra ser aproximadamente de 1m
x 1,2m. Esta es la mas aplicada debido a su bajo costo de inversion y resistencia al

impacto, que resultan ser muy practicos para su uso a nivel exportador.

Figura 10. Estibia de madera

Fuente: (26)

Contenedores

Sea cual sea el tipo de serie de contenedor a usar, deberan ser completamente
aprobados por las entidades tanto del ICA como de la SAG. Para que estas puedan
ser aprobadas, contaran con un sistema de automatizacion de refrigeracion, un buen
espacio de aislamiento, control termostético y aire con el objetivo de poder pre-enfriar
y mantener acorde la temperatura en la fruta, durante todo el transcurso del recorrido

de la cadena de frio.

El contenedor debe estar en éptimas condiciones para poder ser utilizado, es muy
importante resaltar que las puertas deben abrir y cerrar de una forma hermética (27).
Antes de ser utilizado se debe contar con una serie de pruebas, una verificacion de
condiciones de resguardo de la planta.

Figura 11. Medidas y Tipos de contenedores
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Fuente: (28)
Costo y flete

El término de CFR es utilizado unicamente cuando el transporte se realiza de forma
maritima o por transporte fluvial. Es importante resaltar que el vendedor nacional es
el responsable de que los productos lleguen al destino indicado por el comprador,
esto mismo sucede con el pago del flete internacional. De igual forma, el comprador
debe asumir los riesgos que puede presentarse en el momento, en el cual, se haya
extendido la borda del puerto en el que se espera el embarque, este también debera
asumir todos los gastos que se vean reflejados con el producto, desde que este haya
sido entregado, como lo pueden ser; los impuestos, derechos, tramites, cargas, entre
otros (29).

Existen algunas causas por las cuales se ve afectado el coste del transporte en el

caso internacional, estas razones pueden deberse por lo siguiente:

v' En el caso marino, en el momento en que los precios maritimos del flete se

encuentran en un rango bajo, lo que hacen las navieras es acordar precios



para obtener una subida de estos, con el fin de restaurar los niveles en el
mercado (30). _

v Tarifa de consolidacién, en esta parte se cobra al transitario, y el coste va de
mano con el gasto que se puede presentar a la hora de consolidar dichas
cargas con los expedidores, que como este van en el mismo contenedor.

v Adicionalmente puede existir alguna afectacién en los costes del transporte
maritimo, esto puede suele suceder cuando se debe pasar por algunos
canales o zonas en los cuales se debe imponer unos cargos adicionales.

v' El tema de los retrasos es uno de los mas presentes, esto se debe, como se
estableci6 con anterioridad a un disparo en los costes del transporte. En estos
casos la gran mayoria de expedidores lo que hace es solicitar un extra-coste,
gue en pocas palabras es un costo de adicién el cual se le implementa al
presupuesto de la campafa de transporte (31). Estos retrasos pueden deberse
a la aglomeracion que puede existir en los terminales, puertos o en algunos
casos la inspeccion que se puede dar de la aduana, entre otros.

v Los gastos que se pueden generar por la aduana; las autoridades lo que hacen
es comprobar que tanto la mercancia, como los documentos estén al dia y con
esto consolidar la salida y entrada a los paises. Aqui se puede cobrar los
costes administrativos en los que se incluye los tramites y despacho, por otra
parte, si se tuviese que realizar alguna inspeccion se tendria que incurrir a un
extra-coste, esto varia ya sea por la inspeccion con escaner, o si se llegara el
caso de tener que retirar toda la mercancia que se encuentre en los

contenedores (31).

Figura 12: Transparencia de la responsabilidad (CFR)



CER
TRANSFERENCIA DE LA RESPONSABILIDAD

Precio Mercancia:
Incluye Fletes hasta
puerto de destino,
Maniobras hasta cruzar

CFR la borda del buque
y Despacho de Export.
: Aduana Aduana
P Export. Import
>
megassin 1001
nraselaEEHy, EE Egumu
Vendedor Puerto de Pieade Comprador
Embargue | | Destino
>
Riesgo del Vendedor Riesgo y Responsabilidad del Comprador
» Contratar Transporte hasta puerto * Correr con riesgos hasta puerto de destino
de destino » Efectuar el despacho de Importacién
 Entregar en la “borda” del buque

« Efectuar despacho de Export.

Demanda

Desde el afio 1994 la fruta de uchuva se ha exportado a Europa, y en la actualidad
es fundamental en las ventas exportadoras de frutas con otras especies (7). En
Europa es muy aceptada esta fruta de clima frio. Son exportados para temporadas
de festivales y/o vacaciones, en cuanto a los meses de mayor consumo es de febrero
a marzo y de septiembre a diciembre. Donde sus precios son mas elevados y aun de
esa forma se disponen a pagar el precio (32).

Grafica 1. Empresas exportadoras colombianas de uchuva (Physalis peruviana L).

lideres mundiales en el afio 2019.

Top 5 empresas exportadoras de uchuva en 2019

Colombia Paradise SAS 17,46%
Novacampo SAS 15,72%
Cl Caribbean Exotics SA 13,33%
Ocati SA 12,25%
Frutas Comerciales SA 10,93%




Las cinco empresas con un mayor valor de envio al exterior son Colombia Paradise
SAS, $6.228.689 (FOB), Novacampo SAS, $5.609.905 (FOB), CI Caribbean Exotics
SA, $4.756.520 (FOB), Ocati SA, $4.371.159 (FOB) y Frutas Comerciales SA con
$3.900.084 (8).

Habitos de consumo y compra de los europeos

En este aspecto se podria hablar bastante de Alemania, puesto que en los Ultimos
afos se ha incrementado el consumo de frutas exéticas, gracias a los habitos de vida
saludable que se generan alli. El ambito de frescura genera cierta aceptacion para
ellos. Para los europeos esta fruta llamada como “fruta de oro” les llama mucho la
atencion por su color, sabor y aroma sin dejar a un lado los valores nutricionales que

este producto posee, para un habito de vida saludable.

Tabla 3. Contenido nutricional de la uchuva. Esta composicion se basa en 100 gr
total de pulpa

Factor nutricional Contenido’
Calorias 54,00
Agua 79,60
Proteina (g) 1,10
Grasa (g) 0,40
Carbohidratos (g) 13,10
Fibra (g) 4,80
Ceniza (g) 1,00
Calcio (mg) 7,00
Fosforo (mg) 38,00
Hierro (mg) 1,20
Vitamina A (U.1.) 648,00
Tiamina (mg) 0,18
Riboflavina (mg) 0,03

Fuente: (33)
Competencia
Para Colombia existen algunas fuentes de competencia para la exportacién de

uchuva a la union europea, como lo son:

v" Per0, como se hablaba anteriormente, el origen de esta fruta se establece alli.
Afos anteriores y por muchos afios exportaron la fruta deshidratada, pero para
el afo 2011 en adelante comenzaron a exportar la fruta fresca como lo ha

venido presentando Colombia.



v Africa, especificamente “ZIMBWE”, cuenta con las condiciones adecuadas
para la adaptacion y produccion de esta fruta. La diferencia con Colombia es
gue gracias a las propiedades de los suelos con el que se cuenta, se obtiene
un alto contenido de azucares que hacen diferente el sabor de la fruta con la
de Zimbwe. Cabe resaltar que en Surafrica solamente se comercializa este
producto en verano y algunas veces iniciando otofio, mientras que en
Colombia su comercializacion se genera todo el afio.

v' Costa Rica, no es considerado una competencia mayor, puesto que sélo un

10% del territorio se encuentra actualmente cultivado.

Colombia sigue siendo el principal productor y exportador de uchuva tanto en el

entorno europeo, como a nivel mundial (34).

Aranceles

La gran mayoria de los productos del sector colombiano generalizando con las frutas
y hortalizas anteriormente se tenia que pagar un arancel entre los 0% a los 26%. Los
productos restantes ingresaban con un arancel mixto que se contrae para la
prevencion de subfacturacién en las importaciones, con el fin de desincentivar las
operaciones del comercio ilicito. Con la entrada en vigencia del acuerdo especificado
en el comercio, un ocho por ciento de los productos los cuales estaban establecidos
como arancel mixto, fue eliminado la parte del arancel, por otra parte, el noventa y

dos por ciento (92%) de los productos que ingresan, estan libres del arancel (35).

Se ha llevado a cabo un acuerdo comercial entre Colombia y Europa. El cual
establece la total eliminacién y reduccién de los aranceles y las barreras no
arancelarias para todas las exportaciones a nivel nacional. Esto con el fin de hacer
mas competente los productos tanto agricolas como industriales del pais. Cabe

resaltar que actualmente se encuentra en tramite de sancion presidencial (36).
Distribucion

Los canales que se genera en la distribucion europea pasan por un rango de niveles

de distribucion, las cuales se pueden optar por:

v' Importador: Adquiere los productos del exterior y estos logran la distribucion

a nivel nacional.



v' Mayorista: Estan los hipermercados como los son LIDL, CARREFOUR,
MERCADONA, HIPERCOR, DIA, ALDI, ALCAMPO en la zona europea (37).
Por otra parte, lo contemplan también los supermercados y el comercio
pequefio, que por medio de la interaccidbn mayorista adquieren de cierta forma
los productos.

v Distribuidores: Estos son de suma importancia, puesto que los agentes de
distribucién son los encargados para que los productos que son importados
logren establecerse en el mercado europeo. Estan encargados de toda la parte
de pedidos y documentos presentes de los exportadores, cabe resaltar que

estos no toman decisiones en cuanto a la posesion de productos.
DISCUSION

La uchuva (Physalis peruviana L.) colombiana al pasar de los afios ha aumentado su
comercializacién, no solo en la parte europea, sino también alrededor de todo el
mundo. Los paises de mayor importacion son Canada y paises europeos, en donde,
Colombia hace parte de los primeros diez paises proveedores de frutas exoticas hacia
Canada. En cuanto a los pasos para poder cumplir con las exigencias para el ingreso
al mercado canadiense, al igual que Europa, se debe obedecer con algunas
normativas, como lo son; las etiguetas del producto, estandares del mercado,

licencias, algunos requerimientos de salud, entre otros (38).

Si observamos paises de gran importancia en la exportacion de uchuva colombiana
como lo es el caso de Canadd, debido a que es una de las frutas de mayor ventaja,
puesto que los importadores no pagan gravamen arancelario para ingresarla a este
pais, gracias al tratado de libre comercio (TLC) con Colombia. Siendo esto un gran
beneficio arancelario, y permitiendo la creciente demanda de alimentos saludables,
gue brindan a los consumidores de ese pais una oportunidad para esta fruta. Segun
estudios de mercado realizados por PROCOLOMBIA han descubierto que los
canadienses buscan alimentos saludables, nutritivos, organicos, entre otros. Esto se
debe en gran parte a las caracteristicas que tiene la uchuva colombiana, por su alto

contenido en vitaminas A y C, como también propiedades antioxidantes (39).

El Acuerdo de Libre Comercio que Colombia tiene con Canada, se especifica en la

creacion de que esté sea liberado de las restricciones, esto con el fin de enfatizar en



el desarrollo y el crecimiento econdmico. Los TLC (Tratado de libre comercio) con
este pais se desprenden de tres acuerdos de suma importancia, que de una u otra
forma se agrupan entre si. En los que se comprenden los siguientes; por una parte,
esta el acuerdo de cooperacion en el ambito laboral, en el que estan los derechos y
cumplimientos a las normas, por consiguiente, el acuerdo de libre comercio, que se
genera entre los dos paises; por ultimo, el acuerdo del medio ambiente, en el que se
establecen todas las obligaciones y estandares de proteccién ambiental (40)

CONCLUSIONES

Se puede afirmar que Colombia esta entre los principales exportadores de uchuva,
debido a un amplio conocimiento y un acompafiamiento profesional de su debido
proceso, pero también existe la problemética que, en algunos casos, al operar en
estos temas de exportacion quedan algunas dudas y vacios que generan

incertidumbre, y desconocimiento.

Este documento es una buena alternativa a la que el exportador puede acudir y, asi
mismo, solucionar dudas al respecto e inquietudes al momento de exportar (Uchuva),
ya que son varias las normativas y diferentes requerimientos que se exige para lograr

exportar algun producto agricola, en este caso la uchuva, hacia los paises europeos.

En lo propuesto durante la elaboracién del trabajo, se realiz6 un andlisis de diferentes
guias de exportacion que pueden ser de gran utilidad para la persona que quiera
exportar su producto, resaltando que se tuvo en cuenta para la elaboracién distintos
aspectos del comercio, normatividad, politica, sistemas econdmicos, entre otros. Con
el fin de dar a conocer informacion veridica de Europa, para alcanzar la exportacion

de esta fruta (Physalis peruviana L.).
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