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RESUMEN DEL CONTENIDO EN ESPANOL E INGLES

(Maximo 250 palabras — 1530 caracteres, aplica para resumen en espafiol):

El barrio Hogar del Sol, de la Comuna Ill de Soacha tiene una historia de
nacimiento, construccion y crecimiento a la par del municipio, dejando
entrever la realidad econdmica, social y comercial al que ha sido sometida
la regién, albergando en su territorio familias de diferentes lugares del pais,
aportando a la diversidad sociocultural y que contribuye al constante
progreso econémico observado en los ultimos afios. El barrio no cuenta con
estudios econémicos previos, datos observables en especifico, solamente la
informacion proporcionada por los macro estudios a cargo del Departamento
Administrativo Nacional de Estadistica — DANE, la Gobernacion de
Cundinamarca, la Alcaldia de Soacha, entre otros entes gubernamentales,
pero no en particular para el barrio. Es por esto que se propone la busqueda
y creacion de informacion acerca de su desarrollo econémico, con el fin de
contribuir con la medicidn cuantitativa de este y las proyecciones a mediano
y largo plazo de las autoridades politicas actuales y futuras. El estudio es
una investigacion exploratoria en busca del entendimiento del contexto
econdmico de la zona de estudio. Como eje central se escoge el indice de
Pobreza para su analisis y medicion como variable transversal de la
macroeconomia que permite tomar decisiones y crear politicas publicas que
afecten a las areas socioecondmicas para su desarrollo, el cual sera medido
mediante dos métodos principales: Linea de pobreza por ingreso y consumo,
y Pobreza Multidimensional, dos métodos avalados por DANE mediante
CONPES 150 de 2012, oficializando asi dichas herramientas para la
medicion de la pobreza.
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‘ AUTORIZACION DE PUBLICACION

Por medio del presente escrito autorizo (Autorizamos) a la Universidad de
Cundinamarca para que, en desarrollo de la presente licencia de uso parcial, pueda
ejercer sobre mi (nuestra) obra las atribuciones que se indican a continuacion,
teniendo en cuenta que, en cualquier caso, la finalidad perseguida sera facilitar,
difundir y promover el aprendizaje, la ensefianza y la investigacion.

En consecuencia, las atribuciones de usos temporales y parciales que por virtud de

la presente licencia se autoriza a la Universidad de Cundinamarca, a los usuarios de

la Biblioteca de la Universidad; asi como a los usuarios de las redes, bases de datos

y demas sitios web con los que la Universidad tenga perfeccionado una alianza, son:
Marque con una “X”:

AUTORIZO (AUTORIZAMOS) 'SI NO

1. La reproduccion por cualquier formato conocido o por conocer. X

2. La comunicacion publica por cualquier procedimiento o medio X
fisico o electrénico, asi como su puesta a disposicion en Internet.

3. La inclusi6bn en bases de datos y en sitios web sean éstos
onerosos 0 gratuitos, existiendo con ellos previa alianza
perfeccionada con la Universidad de Cundinamarca para efectos X
de satisfacer los fines previstos. En este evento, tales sitios y sus
usuarios tendran las mismas facultades que las aqui concedidas
con las mismas limitaciones y condiciones.

4. La inclusion en el Repositorio Institucional. X

De acuerdo con la naturaleza del uso concedido, la presente licencia parcial se
otorga a titulo gratuito por el maximo tiempo legal colombiano, con el propdésito de
gue en dicho lapso mi (nuestra) obra sea explotada en las condiciones aqui
estipuladas y para los fines indicados, respetando siempre la titularidad de los
derechos patrimoniales y morales correspondientes, de acuerdo con los usos
honrados, de manera proporcional y justificada a la finalidad perseguida, sin animo
de lucro ni de comercializacion.

Para el caso de las Tesis, Trabajo de Grado o Pasantia, de manera complementaria,
garantizo(garantizamos) en mi(nuestra) calidad de estudiante(s) y por ende autor(es)
exclusivo(s), que la Tesis, Trabajo de Grado o Pasantia en cuestién, es producto de
mi(nuestra) plena autoria, de mi(nuestro) esfuerzo personal intelectual, como
consecuencia de mi(nuestra) creacion original particular y, por tanto, soy(somos)

Diagonal 18 No. 20-29 Fusagasuga — Cundinamarca
Teléfono (091) 8281483 Linea Gratuita 018000976000
www.ucundinamarca.edu.co E-mail: info@ucundinamarca.edu.co

NIT: 890.680.062-2

Documento controlado por el Sistema de Gestion de la Calidad
Asegurese que corresponde a la Ultima version consultando el Portal Institucional




MACROPROCESO DE APOYO CODIGO: AAAr113
PROCESO GESTION APOYO ACADEMICO VERSION: 3
DESCRIPCION, AUTORIZACION Y LICENCIA DEL | VIGENCIA: 2017-11-16
REPOSITORIO INSTITUCIONAL PAGINA: 5de 6

el(los) unico(s) titular(es) de la misma. Ademas, aseguro (aseguramos) que no
contiene citas, ni transcripciones de otras obras protegidas, por fuera de los limites
autorizados por la ley, segun los usos honrados, y en proporcién a los fines previstos;
ni tampoco contempla declaraciones difamatorias contra terceros; respetando el
derecho a la imagen, intimidad, buen nombre y demas derechos constitucionales.
Adicionalmente, manifiesto (manifestamos) que no se incluyeron expresiones
contrarias al orden publico ni a las buenas costumbres. En consecuencia, la
responsabilidad directa en la elaboracién, presentacion, investigacion y, en general,
contenidos de la Tesis o Trabajo de Grado es de mi (nuestra) competencia exclusiva,
eximiendo de toda responsabilidad a la Universidad de Cundinamarca por tales
aspectos.

Sin perjuicio de los usos y atribuciones otorgadas en virtud de este documento,
continuaré (continuaremos) conservando los correspondientes derechos
patrimoniales sin modificacion o restriccion alguna, puesto que, de acuerdo con la
legislacion colombiana aplicable, el presente es un acuerdo juridico que en ningun
caso conlleva la enajenacion de los derechos patrimoniales derivados del régimen
del Derecho de Autor.

De conformidad con lo establecido en el articulo 30 de la Ley 23 de 1982 y el articulo
11 de la Decision Andina 351 de 1993, “Los derechos morales sobre el trabajo son
propiedad de los autores”, los cuales son irrenunciables, imprescriptibles,
inembargables e inalienables. En consecuencia, la Universidad de Cundinamarcal
esta en la obligacion de RESPETARLOS Y HACERLOS RESPETAR, para lo cual
tomara las medidas correspondientes para garantizar su observancia.

NOTA: (Para Tesis, Trabajo de Grado o Pasantia):

Informacién Confidencial:

Esta Tesis, Trabajo de Grado o Pasantia, contiene informacion privilegiada,
estratégica, secreta, confidencial y demas similar, o hace parte de la
investigacion que se adelanta y cuyos resultados finales no se han publicado.
SI___NO _X__.

En caso afirmativo expresamente indicaré (indicaremos), en carta adjunta tal
situacion con el fin de que se mantenga la restriccion de acceso.

LICENCIA DE PUBLICACION

Como titular(es) del derecho de autor, confiero(erimos) a la Universidad de
Cundinamarca una licencia no exclusiva, limitada y gratuita sobre la obra que se
integrard en el Repositorio Institucional, que se ajusta a las siguientes
caracteristicas:
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a) Estara vigente a partir de la fecha de inclusion en el repositorio, por un plazo de 5
afios, que seran prorrogables indefinidamente por el tiempo que dure el derecho
patrimonial del autor. El autor podra dar por terminada la licencia solicitandolo a la
Universidad por escrito. (Para el caso de los Recursos Educativos Digitales, la
Licencia de Publicacion sera permanente).

b) Autoriza a la Universidad de Cundinamarca a publicar la obra en formato y/o
soporte digital, conociendo que, dado que se publica en Internet, por este hecho
circula con un alcance mundial.

c) Los titulares aceptan que la autorizacién se hace a titulo gratuito, por lo tanto,
renuncian a recibir beneficio alguno por la publicacion, distribucién, comunicacion
publica y cualquier otro uso que se haga en los términos de la presente licenciay de
la licencia de uso con que se publica.

d) El(Los) Autor(es), garantizo(amos) que el documento en cuestion, es producto de
mi(nuestra) plena autoria, de mi(nuestro) esfuerzo personal intelectual, como
consecuencia de mi (nuestra) creacion original particular y, por tanto, soy(somos)
el(los) unico(s) titular(es) de la misma. Ademas, aseguro(aseguramos) que no
contiene citas, ni transcripciones de otras obras protegidas, por fuera de los limites
autorizados por la ley, segun los usos honrados, y en proporcion a los fines previstos;
ni tampoco contempla declaraciones difamatorias contra terceros; respetando el
derecho a la imagen, intimidad, buen nombre y deméas derechos constitucionales.
Adicionalmente, manifiesto (manifestamos) que no se incluyeron expresiones
contrarias al orden publico ni a las buenas costumbres. En consecuencia, la
responsabilidad directa en la elaboracion, presentacion, investigacion y, en general,
contenidos es de mi (nuestro) competencia exclusiva, eximiendo de todal
responsabilidad a la Universidad de Cundinamarca por tales aspectos.

e) En todo caso la Universidad de Cundinamarca se compromete a indicar siempre
la autoria incluyendo el nombre del autor y la fecha de publicacion.

f) Los titulares autorizan a la Universidad para incluir la obra en los indices y
buscadores que estimen necesarios para promover su difusion.

g) Los titulares aceptan que la Universidad de Cundinamarca pueda convertir el
documento a cualquier medio o formato para propdsitos de preservacion digital.

h) Los titulares autorizan que la obra sea puesta a disposicién del publico en los
términos autorizados en los literales anteriores bajo los limites definidos por la
universidad en el “Manual del Repositorio Institucional AAAM003”

i) Para el caso de los Recursos Educativos Digitales producidos por la Oficina de
Educacién Virtual, sus contenidos de publicacién se rigen bajo la Licencia Creative
Commons: Atribucion- No comercial- Compartir Igual.
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Si el documento se basa en un trabajo que ha sido patrocinado o apoyado por una
entidad, con excepcion de Universidad de Cundinamarca, los autores garantizan
que se ha cumplido con los derechos y obligaciones requeridos por el respectivo
contrato o acuerdo.

La obra que se integrara en el Repositorio Institucional, esta en el(los) siguiente(s)
archivo(s).

Nombre completo del Archivo Incluida

Tipo de documento .
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GLOSARIO

Linea de Pobreza: Valor monetario de una canasta basica de bienes y servicios
para una persona incluyendo productos alimenticios y no alimenticios.

Pobreza Monetaria: Se considera una persona en situacién de pobreza monetaria
aquella que obtiene un ingreso minimo por debajo de la Linea de pobreza pero le
permite suplir la necesidad de una canasta basica de alimentos.

Pobreza Extrema: Se considera una persona en situacion de pobreza extrema si
Sus ingresos totales no cubren el costo minimo para suplir con la canasta basica de
alimentos y satisfacer los requerimientos minimos nutricionales.

Ingreso Familiar: Total de ingresos de una familia incluyendo salarios, ingresos
extraordinarios, rentas, ventas, o ingresos en forma de especie.

Consumo Familiar: Actividad economica familiar que incluye toda la utilizacion de
bienes y servicios para satisfacer sus necesidades.

Necesidades Basicas Insatisfechas — NBI: Metodologia usada para medir la
pobreza de los hogares de acuerdo a una serie de necesidades establecidas. Se
considera pobres a quienes no logran cumplir con dichas necesidades.

indice de Precios al Consumidor — IPC: Indicador que muestra la variacion de
precios de bienes y servicios en un pais, representando el consumo promedio de
una familia. Es un promedio ponderado de los precios de todos los bienes que
componen la canasta familiar.

Producto Interno Bruto — PIB: Total de bienes y servicios producidos en un pais
durante un periodo de tiempo determinado, incluyendo la produccién de nacionales
y extranjeros residentes del pais de estudio.

Desempleo: Fendmeno macroecondmico y social presentando cuando los recursos
financieros, equipos técnicos y unidades productivas son insuficientes para ocupar
a toda la oferta de fuerza de trabajo disponible, dependiendo de los factores de
produccion de la zona de estudio.

Emprendimiento: Capacidad de una persona para alcanzar una meta u objetivo,
iniciar una nueva empresa, negocio o proyecto, o realizar alguna mejora a su
situacion actual.



Teoria Econdmica: Ciencia que estudia y analiza a través de modelos las formas
en que los individuos racionales toman decisiones convirtiéndose en agentes
econdémicos en condiciones de escasez 0 riqueza, y la forma como dichas
decisiones afectan a otros agentes econdmicos.



RESUMEN

El barrio Hogar del Sol, de la Comuna lll de Soacha tiene una historia de nacimiento,
construccion y crecimiento a la par del municipio, dejando entrever la realidad
econdmica, social y comercial al que ha sido sometida la region, albergando en su
territorio familias de diferentes lugares del pais, aportando a la diversidad
sociocultural y que contribuye al constante progreso econémico observado en los
altimos afos. El barrio no cuenta con estudios econOmicos previos, datos
observables en especifico, solamente la informacién proporcionada por los macro
estudios a cargo del Departamento Administrativo Nacional de Estadistica — DANE,
la Gobernacion de Cundinamarca, la Alcaldia de Soacha, entre otros entes
gubernamentales, pero no en particular para el barrio. Es por esto que se propone
la busqueda y creacién de informacion acerca de su desarrollo econdémico, con el
fin de contribuir con la medicién cuantitativa de este y las proyecciones a mediano
y largo plazo de las autoridades politicas actuales y futuras. El estudio es una
investigacion exploratoria en busca del entendimiento del contexto econdémico de la
zona de estudio. Como eje central se escoge el indice de Pobreza para su analisis
y medicibn como variable transversal de la macroeconomia que permite tomar
decisiones y crear politicas publicas que afecten a las areas socioecondmicas para
su desarrollo, el cual sera medido mediante dos métodos principales: Linea de
pobreza por ingreso y consumo, y Pobreza Multidimensional, dos métodos avalados
por el DANE mediante CONPES 150 de 2012, oficializando asi dichas herramientas
para la medicidon de la pobreza.

ABSTRACT
The neighborhood Hogar del sol, from the comuna Ill from Soacha, has a origin,
construction and development at the same time with the town, it let see the
economic, sociality and commercial reality, it has been home to families from
different places of the country, contributing with de diversity sociocultural and it
contributes with the economic progress in the last years. The neighborhood has not
economic studies previous, specifically observable datum, only the information
provided by the macro studies by the Departamento Administrativo Nacional de
Estadistica - DANE, the Government of Cundinamarca, the City Hall of Soacha,
among other governmental entities, but that studios are not in particular for the
neighborhood. That is the reason of the search and creation of information about its
economic development is proposed, in order to contribute with the quantitative
measurement of this and the medium and long term projections of the current and
future political authorities. The study is an exploratory investigation it searches an
understanding of the economic context of the study area. The most important is that
the Poverty Index is chosen for analysis and measurement as an important variable
of macroeconomics that allows take decisions and create public policies that affect



socioeconomic areas to own developed, which it will be measured by two main
methods: Linea de pobreza por ingreso y consumo, y Pobreza Multidimensional, two

methods support by the DANE through CONPES 150 of 2012, Those skills are
official to measure the poverty.



INTRODUCCION

La presente investigacion tiene como eje central el indice de Pobreza, el cual se
puede definir como el nivel de Necesidades Basicas Insatisfechas o la capacidad
de ingreso y consumo que puede tener una familia o un individuo. El estudio se
llevara a cabo en el barrio Hogar del Sol, Soacha, en donde no se cuenta con
informacion previa acerca del desarrollo macroeconémico.

Para analizar la falta de informacion como problema, se debe conocer la historia y
los antecedentes del barrio, conociendo el macroentorno de este, la realidad integral
del municipio de Soacha, y las dinamicas socioeconémicas identificadas en él, y de
la misma manera realizar investigacion primaria para conocer el microentorno del
barrio. De esta manera, se podra contextualizar de manera integral y optima la zona
de estudio.

Ubicar al barrio Hogar del sol en una medida cuantitativa de pobreza permitira
evaluar su ciclo de vida, en el que se ha visto un gran desarrollo de manera
cualitativa pero a raiz de la falta de estudios, no se tiene una vision real y medible
del contexto socioeconomico del barrio.

La investigacion de esta problematica socioecondmica se realizo por el interés de
conocer el desarrollo econémico, social, cultural y empresarial del barrio Hogar del
Sol, contribuyendo asi con la creacion de politicas publicas, estrategias y camparias
para el estimulo y motivacion de la creacion de empresas, la busqueda de mayor
logro educativo y, por consiguiente, la mejora integral del bienestar de las familias.

Por otra parte, establecer el nivel de pobreza actual del barrio permitird medir las
observaciones cualitativas de la zona, siendo visible un desarrollo y mejora del
entorno, pero no cuantificable hasta el momento.

En el @&mbito profesional, la aplicacion de métodos macroecondmicos, estadisticos
y matemaéticos permite el desarrollo de competencias para una de las ramas de la
ingenieria industrial, la economia, desarrollando el analisis socioeconémico de los
indicadores y su posible impacto en el macroentorno. Desde el area de
emprendimiento, la investigacion se puede ver como una oportunidad de estudio de
mercadeo, conociendo el nivel de consumo e ingreso de los habitantes de la zona,
se puede crear un plan de creacion de negocio que pueda impactar el barrio y que
pueda funcionar econémicamente.

En cuanto a la metodologia, se propone usar métodos macroecondmicos para la
medicion del indice de pobreza, a partir de los postulados de Alkire y Foster (2007),
quienes propusieron el método de Pobreza Multidimensional, y la Linea de pobreza,
usado por la mayoria de los paises a nivel internacional a pesar de sus limitaciones,



pero que entrega un informe de los ingresos y consumo de los hogares,
estableciendo como eje la formula de teoria del consumidor.

Para la recoleccion de datos se generaron instrumentos de investigacion primaria
como listas de chequeo, entrevistas y encuestas, buscando informantes clave que
ayudaran a describir con mayor precision el macroentorno (el municipio de Soacha)
y el microentorno (el barrio Hogar del sol).

En cada instrumento se evaluaron las diferentes variables necesarias para el
estudio, entendiendo cada una desde diferentes puntos de vista y diferentes
realidades socioeconémicas, permitiendo la construccion de una vista periférica de
las variables para entender mejor el contexto integral.

Durante la investigacion de campo, uno de los obstaculos en la obtencion de datos
fue la disposicion de las personas para realizar las encuestas o entrevistas, debido
a que muchas de ellas tenian una predisposicion a la clase de preguntas
socioeconémicas demasiado insistentes, alegando posibles convenios con
entidades que usarian sus datos para fines diferentes a los de la investigacion. Sin
embargo, al ser claro y explicito con el propoésito y finalidad del estudio, los
habitantes tomaban otra actitud, permitiendo la conversacion fluida entre el
investigador y los encuestados, y terminando en una charla agradable y amena.

Finalmente, el trabajo estd divido en dos fases: la Fase Descriptiva y la Fase
Explicativa. Para la Fase Descriptiva se tienen dos etapas las cuales se encargaran
de contextualizar el macro y microentorno de la zona, contando con diferentes
actores de la sociedad del municipio como representantes de diferentes secretarias,
lideres comunales del barrio, observacién primara y recoleccién de informacion
primaria de diferentes fuentes. Para la fase Explicativa se cuenta también con dos
etapas. La primer etapa se encargara de la aplicacion de los métodos propuestos,
la creacién de graficas y su respectivo analisis para la obtencion de los datos
requeridos; y la segunda etapa se dedica a la discusién y comparacién de los
resultados de cada método y la presentacion de las principales variables con mayor
sesgo frente a los datos historicos recopilados en la primera fase.



1. CAPITULO 1.

1.1. PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

América Latina no ha logrado una estabilidad econémica durante los ultimos 30
afnos, disminuyendo por afio el 3% de su tasa de crecimiento, evidenciando
problemas generales en sus paises como los altos niveles de pobreza, desigualdad,
violencia, inseguridad, desempleo, etc. (Solimano & Allendes, 2007). Una de las
medidas de desarrollo internacional es la cantidad de empresas con relacion al
namero de habitantes en edad de trabajar, entendiendo que, a través de ellas, y la
generacion de empleo que proveen, puede circular la rigueza, incrementando el
bienestar econdémico y social de los habitantes del sector vinculados laboralmente.
Un ejemplo es Estados Unidos, que en 1997 contaba con 500 empresas por cada
10.000 habitantes o Londres, en su zona metropolitana, contaba con 478 empresas
por cada 10.000 habitantes. (Aleman R, 2006)

En Colombia, el Estado ha implementado reformas sociales, tributarias y
econdmicas desde 1930 con el fin de mejorar la situacion integral de la poblacion.
Aunque se han observado varios cambios, ain se encuentran dificultades y dichas
reformas no han generado los resultados esperados. Esta ineficiencia en las
medidas se debe principalmente al flagelo de la corrupcidn, teniendo relacion directa
con la miseria del pais, encontrando altos niveles de corrupcion en los sectores mas
pobres. (Vergara, 2006).

Segun el DANE, en su ultimo censo general realizado en 2005, los indices de NBI
(Necesidades Basicas Insatisfechas) de Cundinamarca fueron del 21,30% de la
poblacién, con mayor relevancia en las zonas rurales con un 32,22% y un 15,42%
en las zonas urbanas (Medina, 2014). Estos datos cuentan con mas de 10 afios de
antigliedad, por tanto, no es claro el panorama actual y real de la region. Segun las
Estadisticas de Cundinamarca entre el 2011 y 2013, hubo un incremento de los
ingresos de capital de un 8,02%, estos se puede interpretar como un crecimiento
econdmico representativo para la region, junto con observaciones cualitativas de
disminucién de pobreza y desempleo, sin embargo, la calidad de vida y el bienestar
de la poblacién se ve afectada negativamente por fenémenos sociales como
embarazos no deseados en mujeres menores de 18 afos, violencia intrafamiliar,
delitos sexuales, homicidios, suicidios, intolerancia, entre otros, estimando niveles
de NBI mayores a los que se registran en el Ultimo censo (Medina, 2014).

El municipio de Soacha se ha caracterizado por ser un refugio para aquellas
personas que se ven forzadas a dejar sus lugares natales, sus fincas o ciudades de
procedencia debido a los conflictos armados, desigualdad y corrupcion a los que se
ha sometido al pais. A pesar del crecimiento demografico que esta situacion ha
generado al municipio, en la Ultima década se han evidenciado algunas mejoras en
cuanto a transporte, educacion y economia, pero el problema que se observa es la
falta de informacion frente a estas supuestas mejoras. No se cuenta con la
informacion cuantitativa necesaria para confirmar las observaciones realizadas a



nivel general con medidas cualitativas, debido a esto, no es posible proponer
estrategias locales para la mejora socioeconémica de la poblacion (Mahecha,
2007).

El desconocimiento de los datos socioeconomicos actualizados en el municipio de
Soacha implica un estancamiento en el desarrollo integral a nivel micro: individuos,
familias y empresas, por consiguiente, a nivel macro: administracion local,
ignorando los niveles de ingresos, gastos, consumo, IPC (indice del Precio al
Consumidor), inflacion, PIB y desempleo, que se tienen para realizar las estrategias
necesarias en busca de un eficiente manejo de los recursos. Como ya se ha dicho,
los datos conocidos y avalados por los entes gubernamentales datan del 2005, con
algunos otros estudios realizados entre 2011 y 2013 (Medina, 2014), pero que no
cuentan con los analisis necesarios para la creacion de politicas publicas que
trabajen para mejorar la calidad de vida por los habitantes de Soacha (Ruiz, 2013).
En el municipio, segun la Camara de Comercio, el 57% de las empresas se dedican
a actividades de comercio o establecimientos de tipo informal, los cuales nacen de
las necesidades primarias de la poblacion. Estos establecimientos son
denominados banales o de servidumbre (Julen, 2005), incluyen salones de belleza,
panaderias, sastrerias, entre otros. Se demuestra el bajo desarrollo en produccion
y manufactura, conociendo las cifras que indican que solo el 9% de unidades
productivas lanzaron nuevos productos al mercado, y que el total de unidades
productivas en la region de Soacha no tienen mayor importancia en los empleos de
la poblacién, con una tasa promedio de empleo de 2,7 trabajadores por empresa
(Camara de Comercio de Bogota, 2010).

Es preciso recolectar datos, analizarlos y sacar conclusiones acerca de los
determinantes que influyen tanto en los ingresos como en el consumo de los
habitantes del municipio, reconociendo la ineficiente actualizacién y atencion por
parte de los entes encargados. Esta situacién acarrea retrasos en el desarrollo
integral del municipio, dificultando el apoyo al emprendimiento, el desarrollo y
crecimiento empresarial. Es por esto que resulta importante conocer estas cifras,
también presentarlas como propuesta a la administracion local para la creacién de
estrategias y politicas publicas que contribuyan con la concientizaciéon de la
poblacion para mejorar su calidad de vida.



1.2. FORMULACION DEL PROBLEMA

¢, Cual es el nivel de pobreza del barrio Hogar del Sol, segun sus ingresos y
consumo, para el emprendimiento y el desarrollo empresarial como motor del
crecimiento social?

1.3.HIPOTESIS

Conocer las cifras acerca del indice de pobreza, a partir de los ingresos y consumo
de la poblacion, contribuye a la creacion de estrategias y politicas publicas para
beneficiar la calidad de vida, asi como el desarrollo empresarial para el crecimiento
social.

1.4. ANTECEDENTES

En primera instancia, se encuentra el trabajo de Ramirez, C.E. (2002), con el titulo
Pobreza en Colombia: tipos de medicion y evolucion de politicas entre los afios 1950
y 2000. En este trabajo se analizaron las politicas publicas a nivel nacional y sus
incidencias econdmicas y sociales, estudiando los factores salariales, las tasas
impositivas y la apertura econémica a partir del 90. Su metodologia se baso en el
nivel de ingreso de los hogares, desprendiendo conceptos como pobreza extrema
y estratificando de acuerdo a dichos niveles. También se tuvo en cuenta indicadores
de condiciones de vida, de desarrollo humano y el coeficiente de Gini, el cual mide
la inequidad y desigualdad social a partir de la situacién econémica del pais. Este
articulo se relaciona con la investigacion en curso, puesto que establece parametros
de pobreza que en muchos estudios gubernamentales no se tienen en cuenta,
analizando sus causas desde diferentes tipos de indicadores y arrojando una mayor
claridad al panorama socioeconémico del pais.

Un segundo trabajo es el de Galvis, L. A., et al. (2000), El crecimiento econémico
de las ciudades colombianas y sus determinantes, 1973-1998. Este hace parte de
un conjunto de publicaciones de economia regional por parte del Banco de la
Republica. El articulo es sobre un analisis, alrededor de 30 afios observando las
principales ciudades del pais, teniendo en cuenta los datos disponibles en esos
aflos como el PIB per capita, los depodsitos bancarios per capita reales y los
fendmenos econdmicos visibles en dichos afios. La muestra que se uso en el trabajo
fue de 20 ciudades principales de Colombia, las cuales correspondian a un 42% de
la poblacion nacional, quienes contribuian en ese entonces con un 50% del PIB
total. Su metodologia se basé en la utilizacibn de modelos de crecimiento
matematicos macroeconomicos con los que se pudo determinar los factores de



capital y trabajo, estableciendo funciones de produccion, teniendo en cuenta
variables como tasas de interés y tasas de productividad. Este estudio demostro la
polarizacién general en las principales ciudades, en donde se observa crecimiento
econdmico por lo tanto sesga con las realidades de otros sectores del pais.

Galvis y Misil infieren que en los afios siguientes a su estudio (después del 2000),
se presentaria una fragmentacion nacional entre ciudades pobres y estancadas,
otras présperas y dinamicas; confirmado en la realidad actual. El trabajo es
pertinente con la investigacion planteada, dado que expone los modelos
matematicos que se pueden usar para determinar los factores, indicadores y tasas
en la medicidon de pobreza, junto al analisis de los factores sociales que influyen
directamente a los factores de bienestar social y econdmico, dejando en claro que
no se puede realizar estudios de este tipo sin hacer un analisis conjunto de dichos
aspectos.

Un tercer trabajo es el de Tavera, J. C. (2013), lleva por titulo Soacha y Chia, dos
municipios conurbados, dos realidades diferentes. Es un ensayo realizado a partir
de un seminario de ingenieria y ciencias econdémicas. El trabajo estad centrado
principalmente en la capital de pais, no obstante, expone indicadores bastante utiles
del municipio de Soacha. En este documento se exponen las ventajas que tienen
los municipios circunvecinos de la capital en materia laboral y econémica, aunque,
debido a las diferentes politicas publicas aplicadas en cada uno de los municipios
de estudio, los comportamientos y resultados son distintos. Su metodologia se trata
en la comparacion de factores como el comportamiento demografico, los
indicadores de NBI, de pobreza y las tasas de desempleo. Logran exponer una
realidad de contrastes, utilizando herramientas estadisticas para la evaluacion de
los datos en literaturas pasadas. También se realiza un andlisis a partir de las
finanzas pulblicas de los municipios para caracterizar los resultados de la
distribucion de ingresos en cada municipio. Esta investigacion es oportuna para el
proyecto planteado puesto que expone la realidad del macroentorno que se quiere
abarcar. El proyecto es interesante teniendo en cuenta la poca informacion que se
tiene del municipio que pueda contribuir para el conocimiento previo del panorama
actual, estableciendo precedentes del objeto de estudio para lograr trazar un posible
patrén que se pueda observar después de realizar los estudios propuestos.

1.5.ALCANCE Y LIMITACIONES

Alcances

El presente estudio tiene como alcance medir los niveles de pobreza en el barrio
Hogar del Sol en el area urbana de Soacha, Cundinamarca, en la comuna lll. Los
aspectos puntuales que se pretenden medir para analizar los niveles de pobreza
son los ingresos promedio familiares, consumo promedio, niveles académicos y
lugares de trabajo. Este proyecto se limitara a analizar y evidenciar la realidad
econdmica del municipio por medio del contraste de datos histéricos y el barrio en



cuestion, a partir de la informacién recolectada y los métodos matematicos
referenciados sin proponer ningun tipo de modelo para el calculo de bienestar
socioeconémico. La recoleccion de informacion abarca Unicamente las familias
habitantes del barrio determinado esperando que sea una muestra estadistica
suficiente para la realidad del municipio.

Limitaciones
Las limitaciones del trabajo de investigacion son:

e Conocer exactamente el ingreso familiar no serd posible dado que se
considera poco ético preguntar directamente el tema a las familias, se usaran
rangos de ingresos para la evaluacion de los datos.

e La cantidad de encuestadores para la recoleccién de datos se limita a 10
personas.

e La disposicion de las personas puede ser negativa teniendo en cuenta que
preguntar por su realidad econdmica no es un tema facil, se espera algunas
muestras de contraposicion y falta de cooperacion por parte de ellos.

e Disponibilidad de las personas encuestadas por las diferentes ocupaciones
o planes familiares en los dias que se haran las encuestas.

1.6.OBJETIVOS

OBJETIVO GENERAL

Identificar el indice de pobreza en el barrio Hogar del Sol en la comuna Il del
municipio de Soacha, a partir de los ingresos y gastos de su poblacion, para evaluar
la capacidad o posibilidad de emprendimiento junto con el posible desarrollo
empresarial para el progreso social.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

e Determinar el contexto de la zona de recoleccidén de datos para conocer su
entorno integral.

e Caracterizar la poblacion con relacion a sus ingresos y consumo para
ubicarlos en la linea del indice de pobreza.

e Correlacionar los datos obtenidos con los datos histéricos de los entes
administrativos locales y nacionales.

e Proporcionar informacion econdémica actualizada con respecto al indice de
pobreza en las zonas estudiadas.



1.7.JUSTIFICACION

El analisis y estudio de indicadores econémicos y el progreso empresarial son de
gran importancia para los gobiernos que buscan un desarrollo en sus paises.
Principalmente tres variables son necesarias para determinar la calidad de vida y
las estrategias de mejora en la poblacion: Ingresos, Gastos y Consumo. (Lépez,
2016). El estudio de las condiciones de vida familiares a nivel mundial ha sido un
tema discutible durante muchos afios en materia econémica. El interés por evaluar
la relacion entre las desigualdades sociales y el crecimiento econdmico de los
paises ha llevado a desarrollar postulados en otras areas que influyen en estos
temas. Adam Smith analizé estos temas desde un punto de vista productivo sin
tener en cuenta los factores personales y familiares de los agentes productores y
consumidores. (Medina H, 1998).

De igual manera, los analisis de indicadores econdmicos a nivel nacional reflejan la
realidad del pais en muchas areas como las politicas, econdmicas y sociales,
esclareciendo el panorama al que las nuevas generaciones se enfrentan. La
polarizacion de las regiones en Colombia respecto a la contribucién cooperativa en
la economia nacional, ha generado una competencia entre ellas, reflejada en una
disparidad de ingresos y consumos de una regién a otra, fomentando fenbmenos
sociales en el pais como desplazamiento urbano, corrupcion y delincuencia,
negando oportunidades a nativos dentro de las regiones y obligando a la
concentracion de la poblacion en grandes ciudades con el objetivo de mejorar sus
estilos de vida (Galvis & Roca, 2000).

Diferentes estimaciones y andlisis realizados en la region de Cundinamarca han
demostrado que en las ultimas décadas el departamento ha logrado establecer
bases sdlidas en su economia permitiendo procesos de crecimiento econdémicos,
sociales y culturales autosostenibles con un posible buen futuro a largo plazo. Los
factores productivos de la region son autbnomos frente a otras regiones, generando
mayor bienestar en su poblacion comparado con otros departamentos. (Hernandez,
2007).

A pesar de esto, el departamento ha sufrido un desplazamiento industrial o
desindustrializacion, resultando en un retroceso econdémico en la region. Esto ha
provocado un cambio estructural desde el punto econdémico y que afecta a todas las
demas areas de la sociedad. Una industria que se ha reactivado en los ultimos afios
ha sido la mineria, con todo su pro y contras, pero con mayores dificultades debido
a las amenazas ambientales enfrentadas por la regién hoy dia. Todo esto incurre
de manera indirecta en el desarrollo econémico de la poblacion, generando matices
distintos en diferentes partes de Cundinamarca. (Peralta Mahecha, 2007)

El panorama en el municipio de Soacha deja entrever la situacion macro a nivel
regional y nacional: contrastes y matices muy marcados a lo largo de su territorio,
con diferencias economicas, sociales, académicas y culturales. Segun algunos
estudios realizados afos anteriores (Medina, 2014), Soacha se ha convertido en
una ciudad dormitorio para la capital Bogota D.C, demandando una mejor calidad



respecto a la infraestructura y el disefio del transporte para la comunicacién entre
Soacha y los lugares de trabajo de gran parte de la poblacion que esta ubicada en
la capital. También se ha revelado que la mayoria de las familias dependen de un
solo integrante que aporta los ingresos para la casa, observando otra tendencia y
es la cantidad de amas de casa quienes se dedican a la administracion del hogar.
(Farné, 2005).

La principal razon por la que Soacha es un municipio con sostenibilidad econémica
es gracias a la cercania que tiene con la capital, donde se manejan todos los
procesos administrativos, politicos, econémicos y demas del pais, es una fuente de
empleo amplia y, a su vez, Soacha ofrece gran mano de obra para estos empleos.
Sin embargo, la mayoria de dichos empleados no tienen el nivel académico
adecuado, perjudicando asi el alcance laboral, por consiguiente, sus ingresos
totales. (Tavera Ruiz, 2013).

A pesar de todo esto, en los ultimos diez afios se ha observado un incremento en
los ingresos locales, obedeciendo a un creciente interés en el comercio del
municipio, evidenciado en la creacion de dos nuevos centros comerciales, lo que ha
aumentado el consumo de la poblacion y las posibilidades de negocios en los
barrios circunvecinos. A partir de estos factores de cambio presentados
recientemente en Soacha, se quiere observar de cerca la dindmica econdmica de
las familias: sus ingresos familiares, sus gastos y el nivel de consumo, y de esta
manera realizar una medicion cuantitativa de la calidad de vida familiar e individual,
sin descartar indices como el nivel de formacion académica y sus expectativas de
mejoramiento a mediano y largo plazo. Se espera que los resultados obtenidos
puedan ser base para analizar y tomar decisiones en las administraciones del
municipio, para crear nuevas estrategias y politicas publicas que apoyen el
desarrollo integral de la poblacion soachuna.

1.8.METODOLOGIA PARA EL DESARROLLO DEL PROYECTO

Esta investigacion es de tipo exploratoria, por la poca informacién y datos sobre el
tema en las entidades oficiales que funcionen como antecedentes para el proyecto.
Se pretende alcanzar los objetivos por medio de dos fases principales: descriptiva
y explicativa.

En la fase descriptiva se pretende realizar toda la recopilacion de literatura en la que
se evidencie la necesidad de dar a conocer los datos socioeconémicos Yy
empresariales pertinentes para el desarrollo de la zona evaluada. Este proceso se
llevara a cabo por medio de recoleccion de informacién primaria en bases de datos
como repositorios de universidades, estudios corporativos y estatales, bibliotecas
virtuales y demas centros de informacion relacionados al objeto de estudio.

En la fase explicativa se pretende detallar la realidad socioecondmica y empresarial
de la poblacién en el barrio Hogar del Sol, ubicado en la Comuna lll, del municipio
de Soacha, por medio de la recoleccion de datos, analisis y evaluacion utilizando



encuestas para los hogares y entrevistas para las unidades productivas ubicadas
en dicho sector, como también a las oficinas de Desarrollo social y econémico del
municipio. Posteriormente se utilizaran los modelos matematicos como el
coeficiente de Gini, método FGT y pruebas estadisticas de chi cuadrado de
Pearson, para la evaluacién y andlisis de la pobreza y su incidencia en el
emprendimiento y desarrollo empresarial.

2. DISENO METODOLOGICO

2.1. FASE DESCRIPTIVA

ETAPA 1: Contexto del macroentorno de la zona.

a) Recoleccidn de informacion primaria en bases de datos como repositorios de
universidades, estudios corporativos y estatales, bibliotecas virtuales y
demas centros de informacion relacionados a la zona en estudio (Municipio
de Soacha).

b) Diseifilo de entrevista para el actor del macroentorno administrativo:
Secretaria de Hacienda, Secretaria de Planeacién y Ordenamiento territorial
y Secretaria de Desarrollo Social y Participacién Comunitaria.

c) Aplicacion de entrevistas y analisis respectivo.

ETAPA 2: Contexto del microentorno de la zona.

a) Disefio de entrevista para los actores del microentorno administrativo: Juntas
de Accion Comunal, Policia Zonal, lideres comunales, empresarios y
emprendedores de la zona.

b) Aplicacion de entrevistas y analisis respectivo.

2.2.FASE EXPLICATIVA

ETAPA 1: Caracterizacion de la poblacion.

a) Disefo de encuesta a aplicar a los habitantes de la zona de estudio (Barrio
Hogar del Sol).

b) Aplicacion de las encuestas y recoleccion de datos.



c) Tabulacién de la informacion.
d) Andlisis de la informacion.

e) Aplicacion de modelos matematicos (Linea de pobreza por Ingreso —
Consumo, Método Alkire-Foster).

f) Grafica de resultados.

ETAPA 2: Correlacion de resultados con datos histéricos

a) Discusion de resultados.

b) Comparacién de resultados con datos histéricos por areas: tasa de ingreso,
desempleo, nivel de escolaridad, estabilidad econdémica, bienestar social,
etc.

c) Destacar las areas con mayores sesgos para creacion de informe.



3. DESARROLLO DEL TRABAJO

3.1. FASE DESCRIPTIVA

3.1.1. CONTEXTO DEL MACROENTORNO

Soacha es un municipio con una extensién total de 184.45Km2. Limitando con
Mosquera y Bojaca al norte, Sibaté y Pasca al sur, Granada y San Antonio del
Tequendama al Occidente y con Bogota al oriente. EI municipio se encuentra
subdivido en 11 veredas y 6 comunas, atravesadas por su principal via de
comunicacion, tanto interna como externa, la Autopista sur (Gobernacion de
Cundinamarca, 2015).

El Municipio de Soacha, al igual que todos los municipios del territorio nacional,
cuenta con una Alcaldia Municipal cuyo titular es elegido cada cuatro afios por
eleccion popular y es apoyado administrativamente por las distintas secretarias y
direcciones de despacho: General, Gobierno, Educacion y Cultura, Salud,
Infraestructura, Valorizacion y Servicios publicos, Desarrollo social y Participacion
comunitaria, Planeacion y Ordenamiento Territorial, Movilidad, Oficina asesora
juridica y Hacienda. Asi mismo, con un 6rgano descentralizado como es el Instituto
de Recreacion y Deporte de Soacha (IMRDS). También dispone de la sede regional
del Instituto Colombiano de Bienestar Familiar, la Unidad de Reaccion Inmediata de
la Fiscalia y el Distrito Especial de Policia

A través de estas dependencias el municipio planea, ejecuta y desarrolla las
diferentes politicas y programas del plan de desarrollo, y procura prestar los
diferentes servicios del Estado a la poblacién. Sin embargo, la estructura politica y
administrativa sigue siendo insuficiente e ineficaz para responder a la creciente y
compleja realidad local. Normalmente siempre cuentan con la frecuente consulta
del Distrito Capital y de la Gobernacién de Cundinamarca en cuestiones regionales
y metropolitanas debido a la gran dependencia que tiene de ambos (Instituto de
Estudios Urbanos -UNAL, 1998).

El actual mandatario es Eleazar Gonzalez Casas, elegido el 25 de octubre de 2015
para el periodo constitucional 2016 a 2019.

Al ser un municipio conurbado de la capital del pais, Soacha cuenta con un
posicionamiento regional muy importante, con una ubicacion estratégica la cual ha
contribuido con su crecimiento constante en su economia, principalmente en el



sector industrial, financiero, comercial y de servicios. Por otro lado, también ha sido
provechoso el gran momento de expansion en el sector de la construccion,
especialmente en vivienda de interés social. A partir de estas caracteristicas, en el
2015 represento un peso relativo en el PIB de Cundinamarca del 10,8%, y el mayor
valor agregado municipal para el departamento (Value and Risk Rating, 2017).

Para el 2012, la actividad econdmica con mayor aporte al municipio fue la rama de
la electricidad y gas, seguido de las actividades mineras y el valor agregado del
sector industrial (Gobernacién de Cundinamarca, 2015).

Gréfica 1 - Participacion porcentual por ramas de actividad econémica municipio de
Soacha - 2012

HAGRICULTURA, GANADERIA, CAZA, SILVICULTURA Y PESCA
mVR. AGREGADO MINERIA
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1 ESTABLECIMIENTOS FINANCIEROS, SEGUROS, ACTIVIDAD
INMOBILIARIA

ACTIVIDADES SERVICIOS SOCIALES

Fuente: Gobernacion de Cundinamarca. Caracterizacion Municipio de Soacha 2013
—2014. 2015

Para ese afio, el peso relativo municipal en el PIB de Cundinamarca era del 11,3%,
lo que evidencia una reduccién en tres afos, sin embargo, alin se mantiene en su
posicién destacandose con un aporte de dos digitos para el departamento. De
acuerdo a estos datos, el DANE ubica a Soacha con un segundo grado de
importancia, grado para municipios que aportan entre 1.551 y 9.886 millones de
pesos. En ese afio, la mayoria de los municipios de las provincias de Soacha y
Sabana occidente, ocuparon un grado 3, con un aporte entre 615 y 1.150 millones
de pesos (Camara de Comercio de Bogota, 2015) lo que evidencia la alta



participaciébn econémica de Soacha en la dinamica del departamento y se esperaria
gue resultara en mayores rendimientos y aportes al mismo.

Gréfica 2- Peso relativo en el PIB departamental

1|Soacha 11,30
2| Tocancipa 6,10
3|Cota 6,00
4| Chia 4,50
5|Mosquera 4,40
6|Funza 4,10
7|Facatativa 3,80
8|Fusagasuga 3,60
9|Zipaquira 3,40
10| Cajica 3,00
11|Girardot 2,90
12| Madrid 2,80
13|Tenjo 2,40
14|Sibaté 2,20
15|Sopd 2,00
16|Ubala 1,80
17| LaMesa 1,50
18|Cogua 1,20

Fuente: Gobernaciéon de Cundinamarca. Caracterizacion Municipio de Soacha 2013
—2014. 2015

Las principales actividades productivas encontradas en el municipio de Soacha son
aquellas con alto uso de mano de obra: amasijos, confecciones y dulcerias; o alto
uso de capital: agroquimicos, cosméticos, espumas y relacionados, productos de
vidrio, plasticos, metalurgia, pinturas, ladrilleras, entre otros. De estas actividades,
en 2003 generaban el 12% del empleo municipal (Programa de Naciones Unidas
para el desarrollo, 2011). La principal razén por la que Soacha es un municipio con
sostenibilidad econdmica se debe a la cercania con la capital, en donde se manejan
todos los procesos administrativos, politicos, econémicos y demas del pais, es una
fuente de empleo bastante amplia, a su vez, Soacha ofrece gran mano de obra para
estos empleos. Sin embargo, la mayoria de dichos empleados no tienen un nivel



académico adecuado, perjudicando el alcance laboral , por consiguiente, sus
ingresos totales (Tavera Ruiz, 2013) es precisamente la falta de especializacion y
formacién en los habitantes del municipio lo que produce que las mayores
actividades encontradas en su territorio sean de caracter primaria, para cubrir las
necesidades basicas de los consumidores, y aunque representan un ingreso
importante, no son significativos en el desarrollo de industria y creacién de empresa.

En una entrevista realizada para el desarrollo de este proyecto (Ver Anexo 1), el
director de Desarrollo Econémico de la Secretaria de Planeacion de Soacha, José
Ospina (2018) afirma que: “La economia del municipio se ve afectada de manera
creciente debido al problema de la ilegalidad. Los asentamientos urbanisticos
ilegales, conocidos como invasiones, se expanden y alteran los mecanismos de
construccion urbana como el POT (Plan de Ordenamiento Territorial)” Esos
asentamientos ilegales no solo hacen referencia a las invasiones sino también al
desarrollo de actividades econdémicas en areas no reguladas, lo que trae consigo un
impacto ambiental, econémico y social.

En 2010 se definio por primera vez una politica publica para el desarrollo econémico
incluyente, la cual se ha convertido hasta la fecha en el marco referencial para el
crecimiento del desarrollo en el municipio. En esta politica se tomd como prioridad
el mejoramiento de las capacidades productivas locales, las condiciones
socioecondémicas y la inclusion de grupos vulnerables. También se definieron cuatro
cadenas productivas prioritarias para el desarrollo del municipio: insumos para la
construccion, confecciones, metalmecanica y agroindustria; que para 2010 se
encontraban en un estado primario de desarrollo con algunas excepciones de
empresas privadas quienes se convirtieron en un ancla al contribuir de manera
vertical a la economia del municipio, pero al ser empresas nacionales y
multinacionales, su base de operaciones sigue ubicada en Bogota, disminuyendo
su articulaciéon con el municipio, clasificando como empresas tipo enclave
(Programa de Naciones Unidas para el desarrollo, 2011).

De acuerdo a las estadisticas de la Secretaria de Planeacion de Cundinamarca y
los registros del Ministerio de Minas y Energia, se concluyd que la vocacion
productiva en la provincia de Soacha, conformada por los municipios de Sibaté y
Soacha, esta principalmente concentrada en el sector de construccion, transporte,
mineria, confeccién, productos quimicos y cultivos transitorios (Camara de
Comercio de Bogota, 2010).

Para el 2010, segun la Camara de comercio, las principales actividades econdmicas
se desarrollan en el sector comercio, con un 57% de unidades productivas del total
censado, y el sector servicios con un 31%, de las cuales la mayoria estaban
ubicadas en un estrato socioeconomico dos (2), realizando sus actividades en



locales y viviendas. Para ese afio, el motor empresarial del municipio habia
presentado bajo desarrollo. Solo un 9% de las unidades productivas habian
colocado nuevos productos en el mercado, un 6% desarrollaron mejoras en
procesos productivos, y un 4% mejoras en la organizacion y administracion, dejando
al final de la lista, con puntajes de menos del 3% a los temas de adquisicion de
nuevas tecnologias, capacitacion al talento humano y ventas en mercados
nacionales e internacionales (Camara de Comercio de Bogota, 2010) donde una
vez mas se resalta la falta de progreso en las dindmicas empresariales del
municipio, evidenciando un estancamiento industrial, sin innovacion ni desarrollo y
ademas una falta grave de capacitacion y especializacion en temas empresariales.

Gréfica 3 — Unidades productivas por sector.
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Industria_ 1%
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Fuente: Camara de Comercio de Bogota. Resultados censo empresarial municipio
de Soacha. 2010.

En entrevista con Jonathan Vela (Ver Anexo 2), director de Unidades productivas y
Emprendimiento de la Secretaria de Desarrollo Social(2018), comenté que: “La
administracion anterior del municipio, por medio de la Secretaria de Desarrollo
Social, adelant6 procesos de apoyo al emprendimiento en donde los ciudadanos
inscribian sus ideas productivas, y la alcaldia, dependiendo de los recursos
disponibles, realizaba un proceso de capacitacion, acompafamiento vy
fortalecimiento a dichas personas que tuvieran un proyecto de emprendimiento
concreto y real. El problema se evidencid cuando los gestores de la nueva alcaldia
entraron a hacer revision del estado actual de dichas unidades productivas
apoyadas por la administracion anterior, lo cual sucedié en 2017, encontrando que
estos proyectos no se estaban administrando de manera correcta o aun algunos
habian desaparecido debido a mala administracion”



La nueva alcaldia, a través de la direccibn de Unidades Productivas y
Emprendimiento, abarca una iniciativa en su plan de desarrollo JUNTOS
FORMANDO CIUDAD con el mismo objetivo, pero redisefiando las condiciones
para la entrega de recursos. Dicha iniciativa se trata de un acompafiamiento a los
emprendedores y potenciales emprendedores en todo el ciclo de vida del proyecto,
asegurando que la entrega de recursos sea Unicamente a los proyectos que
realmente tienen viabilidad y oportunidad de desarrollo econémico, de esto se
espera que contribuya con el desarrollo social de los ciudadanos y el municipio en
general

En palabras de José Ospina, de Desarrollo Econdmico (2018): “El desarrollo social
es algo que sin duda no se puede desligar del rendimiento econémico, teniendo en
cuenta que el desarrollo social es una mejora a la calidad de vida de los ciudadanos,
y el rendimiento econdmico, desde un punto de vista de un sistema neoliberal, es el
incremento en el PIB de manera generalizada”, estableciendo que un mayor
rendimiento econdmico conduce a un desarrollo social, y esto a su vez, a una mejor
calidad de vida

Bajo esta afirmacién, la hipotesis de que un territorio con mayor rendimiento
econdémico debe tener mayor bienestar social deberia ser observable en el
municipio de Soacha. El municipio se proyectd con una poblaciéon de 511.622
habitantes para 2015, con un 49,34% de hombres y un 50,65% de mujeres. De
acuerdo a la Secretaria de Planeacion, datos del 2014 muestran que el 40,2% de la
poblacién hacian parte del Régimen Contributivo y un 28,7% no contaban con
ninguna clase de seguridad social por condiciones de pobreza. En 2013, Secretaria
de planeacién de Cundinamarca informa de una tasa del 29% en embarazos
adolescentes, o que muestra un crecimiento de 4 puntos respecto al afio anterior
(Gobernacién de Cundinamarca, 2015), datos que muestran que, a pesar de la alta
contribuciébn econdémica de Soacha a la region, los problemas sociales aun
prevalecen y no se mitigan, obedeciendo posiblemente a la alta presunta
sobrepoblacion del municipio.

De acuerdo con el censo experimental en el municipio del 2003, el incremento en la
informalidad laboral es evidente. El desempleo para ese momento fue del 45% v,
de acuerdo con el portal web de la Alcaldia de Soacha, la oferta laboral en la
industria se redujo en un -9,02%, teniéndose en cuenta la informalidad, el
subempleo y la temporalidad como fuentes de trabajo, por lo que dichos indicadores
pueden ser mayores. En el 2004, de una muestra de 102 industrias encuestadas,
contaban con 5.551 empleados de los cuales 61.08% no eran residentes. El 79.41%
requeria personal calificado de los cuales 43% en areas de ingenieria, 38%
administrativas, 17% cientificas, 2% investigacion. Lo que muestra el



desplazamiento de la mano de obra local poco calificada y la vinculacién de personal
proveniente de la region, especialmente de Bogota con niveles medios y altos en la
preparacion técnica y profesional, obligando a los residentes a laborar en
actividades informales y de servicios poco calificados (Secretaria de Hacienda,
2018).

En educacion, el municipio en 2012 contaba con una cobertura neta del 86,67%,
con un total de 112.078 estudiantes matriculados en colegios oficiales y no oficiales
del territorio municipal. El 81,83% de estudiantes estaban matriculados en colegios
oficiales (Gobernaciéon de Cundinamarca, 2014). Para el 2013, la cobertura en
educacion fue del 76,1% en transicion; 95,3% en Basica Primaria; 107,5% en
Secundaria y 77,3% en Educacién Media, notando en cada caso una disminucion
significativa respecto al aflo anterior, un total de 86.434 estudiantes en colegios
oficiales y 21.275 en colegios no oficiales. También se evidencia una desercion del
4,8%, notablemente mayor al afio anterior el cual fue de 2.4%; y una repeticion de
1,7%, tasa que se mantuvo constante (Gobernacién de Cundinamarca, 2015)
deduciendo que la constante observada en el rezago escolar y el aumento en la
desercion puede desembocar en problemas de desempleo, delincuencia, baja
posibilidad de ingreso y otros fenGmenos sociales como embarazos adolescentes
no deseados y hasta suicidios.

Gréfica 4- Tasa bruta de cobertura en educacion Nacion, Cundinamarca y Municipio
de Soacha 2010 - 2013
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Gréfica 5 - Tasa bruta de cobertura en educacion Municipio de Soacha 2010 - 2013
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En cuanto a educacioén superior, de acuerdo a la Secretaria de Educacion de
Soacha, en 2009 la cobertura fue de 8,8%, lo que indica que, de cada 100 jévenes,
solo 9 lograban acceder a educacién superior para ese afio (Programa de Naciones
Unidas para el desarrollo, 2011). Para 2014, la tasa de cobertura ascendié a 19,79%
con un total de 9.359 estudiantes matriculados en programas de pregrado, de los
cuales el 64% eran de universidad publica y el 36% privada (Ministerio de Educacion
Nacional, 2015) pero aun es primordial exigir la atencion por parte del gobierno para
la ubicacion de terrenos para universidades en el municipio, lo que beneficiaria a
toda la comunidad residente para evitar los largos desplazamientos hasta las
universidades ubicadas en Bogota.

Otro factor social por evaluar es la vivienda, el cual se encontraba en déficit segun
datos del DANE en el censo del 2005. Con un total de 105.100 hogares, 36.867 no
contaban con todas las garantias de vivienda optima, un 35,1%. El 16,7% no
contaban con vivienda propia, tenian condiciones de hacinamiento o estaban
ubicados en sitios inadecuados para habitar, lo que se conoce como déficit
cuantitativo. Hogares con déficit cualitativo involucra el mal estado de los materiales
de construccion de la vivienda, hacinamiento o falta de uno o varios servicios
publicos, esta cifra fue del 18,4%, 19.315 hogares afectados. De acuerdo al Sisben,
para 2011 fueron registrados 78.545 viviendas, de las cuales el 13% son cuartos o
habitaciones, el restante son casas. El 93,4% de viviendas son de materiales como
el bloque, ladrillo, piedra o madera pulida, 1,4% de material prefabricado y 2,4%
madera burda, tabla o tablon (Programa de Naciones Unidas para el desarrollo,
2011) observando una mejora en la habitabilidad de las personas, contando con
casas de mejor calidad, pero aun persisten los casos de déficit y entornos de
vivienda inadecuados.

Grafica 6-Déficit cuantitativo y cualitativo de la vivienda en Soacha
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Los servicios publicos son una base fundamental para la medicién de la calidad de
vida de una poblacion. En 2014, segun el Sisben, el municipio contaba casi en su
totalidad con servicio de energia eléctrica, con una cobertura del 98,9% en su zona
rural y un 99,9% en su zona urbana. El servicio publico con mayor déficit en todo el
territorio municipal fue el de Teléfono fijo, con un 5% rural y 49,4% urbano. Para el
area rural, los servicios de Gas natural, aseo, alcantarillado y acueducto contaban
con una cobertura entre el 20% y el 40%, mientras que en la cabecera urbana estos
servicios estaban entre un 80% y 100% (Gobernacion de Cundinamarca, 2015) lo
cual puede verse como deficiente para la integralidad del municipio si se tiene en
cuenta que la mayoria de su territorio es rural y no se esta cumpliendo con las
demandas de parte de los habitantes de esos sectores.



Grafica 7- Cobertura de servicios publicos segun Sisben afio 2014 Municipio de
Soacha
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El municipio de Soacha ha obtenido un mejor desempefio fiscal al pasar de los afios.
En 2008 se estimd una inversion publica para el desarrollo de obras locales superior
al 70% del gasto total, y en comparacién con los municipios y regiones vecinas, tuvo
el nivel mas alto de inversion publica, con un 87,7% en total de la provincia de
Soacha, y de esta manera, ocupando el puesto numero 30 en el ranking
departamental (Camara de Comercio de Bogota, 2010), pero como se evidencié
anteriormente, estas inversiones han sido casi que por completo en las areas
urbanas, descuidando los sectores rurales los cuales son parte importante de la
economia y la cultura del municipio.



Gréfica 8- Porcentaje del gasto publico destinado a inversion en provincias de
Cundinamarca, 2008

81,8% 82,1%
77.,0%
' i
Guavio Oriente Sabanas Centro Soacha Sumapaz

Fuente: Camara de Comercio de Bogota, Plan de competitividad para la provincia
de Soacha, 2010.

Grafica 9- Evolucion en el Ranking Departamental de Desempefio Fiscal de los
municipios de la provincia de Soacha, 2007 frente al 2008
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Pero para el 2013, el municipio de Soacha obtuvo el puesto nimero 25 en el ranking
departamental, y la posicion 93 a nivel nacional, lo que evidencia un mejor
desempeiio fiscal en los siguientes 7 afios (Gobernacion de Cundinamarca, 2015).

Grafica 10— Posicién desempefio fiscal Municipio de Soacha
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Fuente: Gobernacion de Cundinamarca, Caracterizacion Municipio de Soacha
2013-2014. 2015.

En los aspectos medio ambientales, la provincia de Soacha conformada por los
municipios de Soacha y Sibaté cuenta con unos recursos naturales medios,
principalmente con tierras de pastos, zonas forestales de reserva y algunos recursos
hidricos. De hecho, la provincia hace parte de la denominada Region hidrolégica del
rio Bogota al estar ubicada en la desembocadura de dicho rio. A pesar de esto, y
de que también cuenta con el embalse del Mufa, una de las hidroeléctricas mas
importantes para la region, de acuerdo al estudio nacional de aguas realizado por
el IDEAM en 2002, concluyo que para los municipios de Soacha y Sibaté existia un
alto indice de escasez de agua, con una afectacion alta para Sibaté y media para
Soacha. Esto quiere decir que los habitantes de dicha provincia tienen mayor
probabilidad de sufrir desabastecimiento de agua por condiciones de disponibilidad,
regulacion o presion, advirtiendo que se deben tomar medidas necesarias para
evitar que para el 2025 exista un desabastecimiento total en condiciones
hidroldgicas secas. (Camara de Comercio de Bogota, 2010) haciendo evidente una
vez mas de la injusta distribucién de recursos para la regién a pesar de su alta
contribucion economica.



Ademas de dicho problema hidroloégico, en el municipio de Soacha también se
encuentran otros temas ambientales preocupantes como la contaminacion hidrica
debido a vertimientos de aguas negras e industriales; altos niveles de contaminacion
del aire con material particulado causado por las industrias, reguladas y no
reguladas, las mineria y el transporte; y la inadecuada disposicion de residuos
sélidos por parte de las actividades de reciclaje y recuperaciéon de desechos
(Camara de Comercio de Bogota, 2010) hechos que obedecen en mayor medida a
la cultura y educacion de cada persona en el municipio.

En cuanto a la disposicién de residuos solidos, actualmente se encuentra a cargo
de una empresa privada y se llevan al botadero Nuevo de Mondofiedo, el cual esta
llegando al méximo de su capacidad, pero el problema de raiz se encuentra en el
contexto social y cultural, generando una terrible falta de pertenencia hacia el
municipio, provocando muchos problemas, entre ellos, la poca o nula importancia al
cuidado ambiental desde los hogares. Muestra de esto es que en 2008 se genero
un total de 6.412 toneladas de residuos solidos por mes, y el sector que mas aporto
a ese total fue la produccion domiciliaria, es decir, las casas de los habitantes del
municipio (Programa de Naciones Unidas para el desarrollo, 2011).

Tabla 1- Produccién total mensual de residuos sélidos en Soacha — 2008

! ! No. de Kg/usuario/ | Produccion total
Tipo Usuario R : PR
usuarios mes (Ton./mes)
Domiciliario 103.436 50.68 5.231
Estrato 1 (1) 39.554 60,01 2374
Estrato 2 37.682 4495 1.694
Estrato 3 26.200 44 38 1.163
Industrial 2.563 503.58
Comercial 0 0
Institucional 4 0
Especial 678.15
Hospitalarios 311 7.96 2,03
Escombros 268.88
Lodos 407.24
TOTAL 6412.53

Fuente: Programa de Naciones unidas para el desarrollo, Estado de avance de los
objetivos de desarrollo del milenio. 2011



El municipio ha intentado implementar el Plan de Gestion de Residuos Sélidos
(PGIRS) mediante el Acuerdo 19 de Diciembre de 2006, el cual provoco diferentes
reacciones en su momento en el Concejo de Soacha y actualmente no se han
terminado de realizar los ajustes técnicos para su puesta en marcha (Programa de
Naciones Unidas para el desarrollo, 2011) lo que demuestra la falta de interés por
el tema desde sus dirigentes y contribuye con los problemas medio ambientales del
municipio.

El panorama en el municipio de Soacha deja entrever la situaciébn macro a nivel
regional y nacional: contrastes y matices muy marcados a lo largo de su territorio,
con diferencias econdémicas, sociales, académicas y culturales, segregando a
diferentes actores de la poblacion, creando mayor desigualdad al evidenciar casos
de sectores mas desarrollados, contando con la cobertura casi total de sus
necesidades, y otros casos de localidades del municipio en donde a duras penas se
logran cubrir sus necesidades basicas.

3.1.2. CONTEXTO DEL MICROENTORNO

El barrio Hogar del Sol esta ubicado en la comuna 3 del municipio de Soacha, la
cual es conocida por el barrio cabecera como La Despensa. Est4 ubicada al oriente
del municipio, limitando al norte con la vereda de Bosatama, al sur con la Autopista
Sury la comuna 5 San mateo, al Occidente con la Carrera 11 y la comuna 2 Soacha
central y al oriente con barrios de la localidad 7 de Bogota, Bosa, y el humedal
Tibanica. El Hogar del Sol se encuentra ubicado justo en el limite sur, colindando
con la Autopista Sur, haciendo parte de la ubicacion méas central del municipio y la
entrada principal a este (Alcaldia de Soacha, 2018).

Para la contextualizacion del microentorno, el barrio Hogar del Sol, se realizaron
entrevistas clave a actores sociales y administrativos que contribuyeron con la
realizaciéon de la investigacion. Dos de las entrevistas mas importantes fue al sefior
presidente de la Junta de Accion Comunal (JAC), Abraham de Jesus Morales
Chaverra (ver Anexo 3), y al sefior vicepresidente de la JAC, Jairo Enrique
Albarracin Parada (ver Anexo 4), quienes muy amablemente dispusieron de su
tiempo para responder las preguntas al respecto del contexto general del barrio.

De acuerdo a la entrevista a Jairo Albarracin (2018), actualmente el barrio cuenta
con Asamblea Local, Presidente de Junta, Junta de Accion Comunal y sus
respectivos comités. La presidencia actual esta ocupada por el sefior Abraham de
Jesus Morales Chaverra, habitante y fundador del barrio, quien fue reelegido una
vez y actualmente cumple con su segunda etapa en el cargo desde 2013, y estara



hasta 2020. A lo largo de la ejecucién de la presidencia del sefior Abraham vy la
conformacion de los diferentes comités, han trabajado en busca del crecimiento
integral de la comunidad, atacando los temas principales que afectan el sector como
la inseguridad, drogadiccion, pandillismo, economia e infraestructura, logrando el
apoyo parcial de entidades gubernamentales y apoyos econdmicos de entidades
privadas, asi como también acompafiamientos de la policia y visitas de diferentes
entes y organizaciones que han contribuido con dichos objetivos.

El sefior Abraham Morales (2018) coment6 acerca de la historia del barrio que fue
conformado bajo la direccion de CREAR Cooperativa, una entidad fundada por
personas desmovilizadas del M-19, quienes fueron parte del proceso de reinsercion
social, aprovechando oportunidades de formacion profesional y creacion de
empresas. En el afio 2003, esta entidad con el apoyo de FENAVIP (Federacion
Nacional de Vivienda Popular), integré un equipo de personas en busca de vivienda
de grupos vulnerables de la sociedad como desplazados, madres cabeza de hogar,
vendedores ambulantes y personas en proceso de reinsercion social, para la
realizacion del proyecto Hogar del sol Soacha. El barrio fue construido mediante un
proceso de autoconstruccion con dicho equipo, quienes fueron capacitados para la
realizacion de algunas tareas auxiliares en la obra de la construccion de viviendas,
las cuales al final fueron entregadas a estas mismas personas. Ellos eran obreros
parte de la construccion de las viviendas, pero también a la par de su trabajo, fueron
capacitados en temas de convivencia y liderazgo, creando sub-equipos
denominados en ese momento como Grupo A, B y C, para cada grupo habia una
tarea, y de esta manera se formaron las 3 primeras etapas del barrio, divididos en
dichos grupos. Las demés etapas ya fueron construidas por diferentes empresas
con la direccibn de CREAR y FENAVIP, creando lo que es conocido dentro del
barrio como Etapa 4, Iwoka y las casas amarillas, estas Ultimas fueron entregadas
por el gobierno a personas damnificadas por desastres naturales o ubicadas en
zonas de alto riesgo

La poblacion actual del barrio es desconocida, segun Jairo Albarracin (2018), hay
870 viviendas, pero se desconoce la cantidad de personas debido a que muchas de
estas viviendas han sido modificadas internamente y albergan mas de una familia.
En general, las familias habitantes del barrio tienen un nivel socioeconomico
estable, no se observan evidencias de pobreza extrema y, en términos de
alimentacion, no hay hogares que sufran de desnutricion o que no puedan suplir con
sus necesidades alimenticias basicas. De igual manera, el barrio cuenta con todos
los servicios basicos (Agua, luz, alcantarillado y Gas natural) y exclusivos (Telefonia
fija, Television por cable, telefonia celular), y con servicios de educaciéon en las



zonas circunvecinas, declar6 Abraham morales (A. Morales, comunicacion
personal, 2018).

A las preguntas acerca de la inseguridad, el sefior Albarracin y el sefior Morales
comentaron que en el barrio continua siendo un tema de seguridad y salud publica
el consumo de sustancias psicoactivas, principalmente de marihuana y algunos
pocos casos de consumo de bazuco, siendo parte del estilo de vida de algunos
habitantes que delinquen en otras zonas del municipio, y la presencia de los mismos
ha evitado que delincuentes externos invadan el sector, pero ha sido manejado con
ayuda de la policia, la Secretaria de Desarrollo Social y la JAC para atacar el tema
de raiz, acercandose a las familias de este tipo de personas y buscando su
rehabilitacion y resocializacion de manera que se vuelvan parte activa de los
procesos del barrio y contribuyan de una manera positiva (A. Morales, comunicaciéon
personal, 2018). Debido al interés que se les ha prestado a dichas personas
consumidoras, su aceptacion ha sido buena y ha resultado un buen comportamiento
dentro del barrio, reduciendo la inseguridad interna, pero sigue siendo un problema
que afecta al municipio en general (J. Albarracin, comunicacion personal, 2018).

En cuanto al tema de financiacion para el barrio, don Abraham (2018) declar6 que
“‘Empresas privadas han apoyado al sector con inyeccion de capital para la
construccion principalmente de dos areas muy importantes para el barrio: el salon
comunal y una cancha de microfutbol y baloncesto. Para los dos casos, las
constructoras encargadas de los centros comerciales circunvecinos aportaron los
recursos para dichos ambientes, una parte el Centro Comercial Mercurio y otra parte
el Centro Comercial Gran Plaza, lo cual ha sido de mucho provecho para el
bienestar social de la comunidad, pero ha faltado planes de integracién o apoyo
para realizar en los espacios y se le pueda dar todo el provecho a estos”

La JAC comenta de la existencia de unidades productivas dentro del barrio,
unidades como fabricas y satélites, microempresas dirigidas por los mismos
propietarios de las viviendas. Los casos de los satélites en su mayoria son
administrados por madres cabeza de hogar habitantes del barrio, ubicadas también
en sus viviendas, quienes trabajan para medianas empresas de otros sectores de
Soacha, pero que, debido a su falta de experiencia, capacitacion y organizacion, no
estan recibiendo una remuneracion justa por su trabajo, y al ver la necesidad
econdmica que se presenta en sus familias, estas madres deciden tomar las
oportunidades ofrecidas aunque sea escaso o injusto (A. Morales, comunicacién
personal, 14 de octubre de 2018). Se resalta también la existencia de una fabrica
de babuchas en el sector, dirigido por un habitante de la etapa 5 casas amarillas,
quien se ha convertido en un ejemplo para la comunidad al ser una de las personas
reubicadas de un sector de alto riesgo, y ha significado un apoyo para varios otros



habitantes del sector, ofreciendo oportunidades de trabajo y mejora a su calidad de
vida (J. Albarracin, comunicacion personal, 9 de septiembre de 2018).

También comentan la existencia de mas personas, madres cabeza de hogar y
jovenes, que tienen el conocimiento y las capacidades en labores como la costura,
la orfebreria o la bisuteria, pero que, al no contar con los espacios adecuados para
realizar sus actividades, no han podido avanzar en sus proyectos (J. Albarracin,
comunicacion personal, 9 de septiembre de 2018). Para esto, el sefior Abraham ha
propuesto usar el espacio del salbn comunal para poner en marcha dichos
proyectos, pero hasta ahora no se ha recibido mayor respuesta por parte de la
comunidad (A. Morales, comunicacién personal, 14 de octubre de 2018).

“La actual administracion local se ha encargado de realizar suficientes actividades
para la integracion y desarrollo de sentido de pertenencia en los habitantes del
Hogar del Sol. La actividad principal que ha posicionado al barrio en el municipio
han sido los campeonatos de futbol, en los cuales participan varios equipos del
barrio y de muchos lugares del municipio y aun de Bogota y otros municipios.
Actualmente se encuentran inscritos en el campeonato algunos equipos de Suba y
también de Zipaquira, aumentando la popularidad del barrio y creando un sentido
de pertenencia creciente en la comunidad...”, declar6 don Abraham (2018). Otra
ventaja de dicho evento son las actividades economicas que realizan los habitantes
del barrio mientras se realizan los partidos del campeonato. Debido al alto flujo de
personas visitantes al evento, los duefios de las viviendas aprovechan para poner
puestos de ventas de comida, bebidas y juego infantiles, lo que adiciona ingresos a
las familias y su bienestar integral, comenta Jairo Albarracin (2018).

Otras actividades que se han desarrollado en la administracibn ha sido la
recuperacion de zonas contaminadas, la vigilancia ciudadana y otros eventos como
bazares y concursos, lo que contribuye a la construccion de unidad y pertenencia
social en el barrio (J. Albarracin, comunicacion personal, 9 de septiembre de 2018).

A la pregunta del estado medio ambiental del barrio, el sefior Albarracin declar6
(2018): “El sector ha sido un foco de contaminacion constante debido a que en sus
inicios fue el centro de zonas verdes o potreros, usado para el vertimiento de
basuras y residuos sélidos. Al iniciar las obras de construccion del barrio, aln
existian varias zonas de pastos alrededor, principalmente dos zonas circunvecinas:
la Hacienda Palachi, ubicada hacia el occidente del barrio, y la zona verde conocida
en algun momento como Fedenorte, hacia el oriente del barrio antes de la autopista,
en donde actualmente se encuentra ubicado el Centro Comercial Gran Plaza y la
Estacion Complementaria de Transmilenio San Mateo. La existencia de estas zonas



provocaba varios problemas de salubridad como focos de basuras, escombros,
vectores como zancudos Yy ratas, y otros fendmenos sociales como inseguridad,
mayor consumo de drogas y pandillismo. Con la construccion de los centros
comerciales y de vias alrededor el barrio, estos fenbmenos han sido mitigados y
eliminados, contando aproximadamente con un 80% de las vias del barrio
pavimentadas y eliminando el concepto de la zona como botadero de basura,
comenté don Abraham ( 2018), pero mediante a otro instrumento utilizado en la
investigacion (Ver Anexo 7), se evidencia un problema en la cultura y el orden al
sacar la basura para la respectiva recoleccion los dias martes, jueves y sabado, ya
que las personas suelen dejarlas en los puntos la noche anterior, y durante la noche
los animales callejeros rompen las bolsas y esparcen las basuras en toda la zona,
provocando malos olores y mala imagen de la zona.

El barrio Hogar del Sol ha tenido una historia de crecimiento y desarrollo constante,
contando con una ubicacién estratégica y un trabajo comunal arduo. Al iniciar el
barrio se evidenciaban muchos problemas sociales, econémicos y ambientales,
pero con el pasar del tiempo, su evolucién ha sido evidente, gracias a la realizacion
de los proyectos circunvecinos como los centros comerciales y la estacién de
Transmilenio, contando con 2 de los centros comerciales mas populares del
municipio a menos de 20 metros, y con proyectos a punto de iniciar como la
Urbanizacion Hacienda Palachi, ubicada en los terrenos actuales de la hacienda
con el mismo nombre, lo cual beneficiara bastante al barrio para la construccién de
las vias faltantes y la canalizaciéon total del rio Soacha. Ademas de esto, los
representantes de la JAC comentaron que las empresas privadas representantes
de los centros comerciales se han comprometido con la construccion de un puente
interno para la conexion de las dos secciones del barrio, debido a la pavimentacion
y uso masivo planeado para el 2020 de la via central del barrio (A. Morales,
comunicacion personal, 14 de octubre de 2018).

Todo esto contribuye con el desarrollo constante que ha tenido el barrio,
aumentando la calidad de vida de los habitantes, generando mayores retos y
objetivos personales para ellos, mejorando a nivel integral cada area de las familias
y las personas, y aportando al progreso integral del municipio de Soacha.



3.1.3. CARACTERIZACION DE LA POBLACION.

3.1.3.1. DISENO DE ENCUESTA A APLICAR A LOS HABITANTES
DE LA ZONA DE ESTUDIO (BARRIO HOGAR DEL SOL).

El disefio de la encuesta se realizé bajo los criterios y recomendaciones del
Manual de Encuestas Sobre Hogares (Naciones Unidas, 1987). Una parte de
la encuesta fue con base al algoritmo basico para la aplicaciéon del método
de Alkire y Foster (2007), cuya metodologia es aplicada por el DANE
(Departamento Nacional de Estadistica) definido como indice de Pobreza
Multidimensional — IPM, a través de la Encuesta Nacional de Calidad de Vida
— ENCV, con el objetivo de recolectar informacion acerca del bienestar de los
hogares colombianos con 5 factores basicos en la investigacion: Educacion,
Nifiez y juventud, Salud, Trabajo y Vivienda. La eleccion de las variables por
parte del DANE fue principalmente por su relacién directa con el Plan de
Desarrollo del gobierno en curso, en el momento en el que se planted, pero
fueron avaladas y corroboradas por autoridades académicas y politicas para
su aplicacién continua (Departamento Administrativo Nacional de Estadistica
- DANE, 2014).

De igual manera, para el método de Linea de Pobreza se disefiaron
preguntas acerca del consumo familiar, para lo que se tuvo como referencia
un articulo del Centro de Investigacién en Economia Politica y Comunicacion
en Argentina, en su revista electronica Entrelineas de la Politica Econdmica
(Centro de Investigacion en Economia Politica y Comunicacion, 2010) y la
metodologia usada en el documento Determinacion del gasto familiar e
ingreso familiar, canasta basica de alimentos y lineas de pobreza
referenciado en la bibliografia.

La encuesta final fue disefiada en la herramienta de Google Forms y aplicada
a la zona de estudio. Se encuentra en los anexos del documento. (Ver Anexo
5).

3.1.3.2. APLICACION DE LAS ENCUESTAS Y RECOLECCION DE
DATOS.
Calculo de muestra

La muestra se calculé mediante la férmula:

Grafica 11— Formula para célculo de muestra.
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Fuente: Naciones Unidas, Manual de Encuestas sobre hogares. 1987.

Donde:
N Poblacion o total de registros
valor correspondiente en la tabla a un nivel de confianza del 95
z %
poblacién que tienen en comun la variable que buscamos
P medir
Q poblacidn que no comparten esta variable
Es el margen o posibilidad de error. Lo ideal es que el margen
e de error ronde el 10%
n Tamaiio de la muestra

Al despejar la formula obtenemos el siguiente calculo:

n= 870*(1,96)*2*50*50
10/2*(870-1)+1,9622*50*50

86,5816961 | Total de la muestra

Teniendo en cuenta que la poblacién total es de 870 hogares, se utilizé un
margen de error del 10% debido a la posibilidad de ausencia en los hogares
0 Nno atencion, y se obtiene una muestra de 87 hogares para encuestar.

Las encuestas se realizan los dias 13, 14 y 15 de octubre del afio en curso,
y se encuesta un total de 92 hogares de la zona de estudio.

3.1.3.3. Tabulaciéon de lainformacién.

Mediante la herramienta de Google Forms, se tabula la informacién obtenida
para su respectivo analisis (Ver Anexo 6).



3.1.3.4. ANALISIS DE LA INFORMACION.

Después de realizar la informacién obtenida mediante las encuestas, se
encontro que:

Condiciones de la vivienda

Grafica 12-Cantidad de miembros en el hogar
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Fuente: Elaboracion propia.

El barrio Hogar del Sol cuenta con un 28% de familias conformadas por 4
personas, 26% conformadas por 3 personas, 20% por mas de 5 personas,
15% por 5 personas y un 11% con 2 personas.



Gréfica 13-Tipo de vivienda

B Arriendo ™ Familiar  © Propia

Fuente: Elaboracion propia.

El 52% de las viviendas son Propias, el 31% son familiares y solo el 17%
estan en arriendo.

Gréfica 14-Servicios publicos

Luz (100 %)
Acueducto (100 %)
Alcantarillade (100 %)
Gas (100 %)
Internet (73,2 %)
TViICable (84,8 %)
Telefonia Fija (54,3 %)

Fuente: Elaboracion propia.

De los hogares encuestados, el 100% cuenta con los servicios de Luz,
Acueducto y Alcantarillado; el 73,9% cuenta con Internet, el 84,8% tiene
servicio de Television por cable y solo el 54,3% cuenta con Telefonia fija.



Grafica 15-Cantidad de plantas en las viviendas
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Fuente: Elaboracion propia.

El 47,83% de los hogares encuestados cuenta con viviendas de 3 pisos,
seguido por el 43,48% de viviendas con 2 pisos, y solo el 6,52% tienen
vivienda de 4 pisos y 2,17% con viviendas de mas de 4 pisos.

Gréfica 16-Viviendas que cuentan con cocina
Bpno Msi
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Total

2.17%

Fuente: Elaboracion propia.

De los hogares encuestados, solo un 2,17% no cuentan con el espacio propio
de cocina.



Gréafica 17-Cantidad de dormitorios en las viviendas
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Fuente: Elaboracion propia.
Un 39,13% de los hogares encuestados cuentan con viviendas de 2

dormitorios, seguido por un 34,78% con 3 dormitorios y un 19,57% con 4
dormitorios. Los demas son de Mas de 4 y un solo dormitorio.

Grafica 18-Material del piso

M Total
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Fuente: Elaboracion propia.

Los materiales del piso mas recurrentes en los hogares encuestados fueron
el Baldosin o Laminado y el Cemento, con 45,65% Yy 34,78%
respectivamente, seguido de la Ceramica con un 13,04%. Otros materiales
fueron Caucho, Madera y Marmol con 2,17% cada uno.



Gréfica 19-Material de las paredes externas

Fuente: Elaboracion propia.

El 100% de los hogares encuestados cuenta con paredes externas de Bloque
o ladrillo en la totalidad de las viviendas.

Atencion a la primera infancia

Grafica 20-Nifios menores de 5 afos
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Fuente: Elaboracion propia.
En el 83% de los hogares encuestados no hay poblacién de menores de 5
afos, solo un 17% de la muestra cuenta con nifios entre 0 y 4 afios.



Gréfica 21-Nifios con aseguramiento en salud
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Fuente: Elaboracion propia.

Del 17%, un 4% no cuenta con aseguramiento en salud, los demas tienen
atencion completa en salud.

Gréfica 22-Asistencia escolar primera infancia

Fuente: Elaboracion propia.
®MNo ™ MNoAplica »Si




Fuente: Elaboracion propia.

Solo el 11% de la poblacion de nifios menores de 5 afios asisten a un jardin
infantil.

Gréfica 23-Jardines publicos o privados
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Fuente: Elaboracion propia.

Del 11% de la poblacibn de Primera infancia que asiste a algun
establecimiento educativo o guarderia, el 9% corresponde a establecimiento
Publicos y solo el 2% a Privados.



Condiciones de los nifios (5 a 11 afos)

Gréfica 24-Nifios entre 5y 11 afios
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Fuente: Elaboracion propia.
De los hogares encuestados, el 83% no cuenta con poblacién de nifiez entre

5y 11 afos y el 17% restante cuenta con 1 miembro en este rango de edad.

Grafica 25-Nifios con aseguramiento social
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Fuente: Elaboracion propia.



Del 17% de nifios en los hogares encuestados, solo el 11% cuenta con
aseguramiento en salud y el 6% restante no esta afiliado a un sistema de
salud.

Grafica 26-Asistencia escolar infantil
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Fuente: Elaboracion propia.

La totalidad de la poblacion infantil asiste a alguna institucion educativa.

Grafica 27-Tipo de institucién educativa
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Fuente: Elaboracion propia.

De la poblacion infantil en los hogares encuestados, la mitad asiste a una
institucion Publica y la mitad a una institucion Privada



Grafica 28-Grado actual de escolaridad
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Fuente: Elaboracion propia.
En el 17% de poblacion infantil en los hogares encuestados, se encuentra un
2% de nifios en grado quinto (5°), un 4% en grado cuarto (4°), un 9% en
grado tercero (3°) y un 2% en grado primero (1°).

Condiciones de los adolescentes (12 a 17 afos)

Gréfica 29-Adolescentes entre 12 y 17 afios

mE) =] =2 3

Fuente: Elaboracion propia.

De los hogares encuestados un 57% no cuenta con poblacion adolescente,
el 28% tiene un miembro adolescente, el 13% cuenta con 2 personas y solo
el 2% con una persona con edad entre 12 y 17 afios.



Gréfica 30-Asistencia escolar adolescente
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Fuente: Elaboracion propia.

Del 43% de hogares con poblacion adolescente, el 41% asiste a una
institucion educativa y un 2% se encuentra en estado de desescolarizacion.

Gréfica 31-Tipo de institucion educativa
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Fuente: Elaboracion propia.

Del porcentaje de poblacion adolescente que se encuentra estudiando, el
15% esta en una institucion Privada y el 26% en una institucion Publica.



Grafica 32-Estado actual de escolaridad
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Fuente: Elaboracion propia.

De la poblacién adolescente que asiste a una institucion educativa, el 26%
se encuentra en grado Decimo (10°) con la mayor poblacion, y la menor la
obtienen el grado sexto (6°) y la Educacion Superior con un 5% cada uno.

Grafica 33-Actividades de los adolescentes
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Fuente: Elaboracion propia.

De la poblacion total de adolescentes en los hogares encuestados, el 76%
ocupan la mayor parte de su tiempo estudiando, el 14% gastan mayor tiempo
haciendo deporte, un 5% dedican mayor tiempo trabajando y un 5% pasan
mayor tiempo en casa.



Condiciones de los adultos (mayores a 18 afios)

Gréfica 34-Mayores de edad (>18afios)
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Fuente: Elaboracion propia.

En el total de hogares encuestados, un 31% cuenta con 3 personas adultas,
con 4 y 2 personas adultas en los hogares existe un 26%, un 13% con 5
personas adultas y solo en un 4% de los hogares hay Unicamente una
persona adulta.

Grafica 35-Analfabetismo
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Fuente: Elaboracion propia.



El 9% de los hogares encuestados cuenta con poblacién adulta que no saben
leer ni escribir.

Grafica 36-Nivel de escolaridad en los hogares
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Fuente: Elaboracion propia.

El 74% de los habitantes adultos de los hogares encuestados cuentan con
formacion académica hasta la Media vocacional (Grado once), seguido por
adultos que cuentan Unicamente con la Primaria con el 37%, con formacion
profesional un 26%, con formacién Técnica un 24%, con formacion
Tecndloga un 15%, un 4% que solo cuenta con la Basica secundaria (Grado
noveno), y solo un 2% de la poblacion adulta cuenta con formacion superior
al Profesional (postgrado, maestria, doctorado, etc.). La suma de los
porcentajes no constituye el 100% de los hogares encuestados sino de la
poblacion total de adultos el cual fue de 292 personas.

Grafica 37-Desempleo
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Fuente: Elaboracion propia.

A la pregunta ¢Tiene empleo actualmente?, el 59% respondié que Si,
mientras que el 41% de los hogares encuestados cuentan con poblacion con

desempleo.



Grafica 38-Grupos de empleados a los que pertenece
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Fuente: Elaboracion propia.

De la poblacién de adultos empleados, los grupos a los que en su mayoria
hacen parte son Trabajadores industriales, artesanos y ayudantes con un
20%, seguido de Comerciantes con un 18% y Oficinistas y Trabajadores de
la educacion con un 11% cada uno. Los grupos con menos participantes en
los hogares encuestados fueron del Sector Salud, Construccion y servicios
generales y funcionarios publicos, gerentes o administradores cada uno con
el 1%, y las personas Pensionadas con un 2%.



Gréfica 39-Adultos con aseguramiento en salud
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Fuente: Elaboracion propia.

El 85% de la poblacion adulta en los hogares encuestados cuentan con
aseguramiento en salud.

Grafica 40-Adultos con fondo de pensiones
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Fuente: Elaboracion propia
El 59% de la poblacion adulta en los hogares encuestados cuenta con
afiliacion a Fondo de Pensiones.



Condiciones de bienestar integral

Grafica 41-Frecuencia alimenticia
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Fuente: Elaboracion propia.
El 100% de los hogares encuestados suplen las 3 comidas basicas al dia.

Grafica 42-Hogares que cuentan con un computador
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Fuente: Elaboracion propia.

Solo el 30% de los hogares encuestados No cuentan con al menos un
computador.



Gréfica 43-Hogares que cuentan con refrigerador
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Fuente: Elaboracion propia.

El 4% de los hogares encuestados no cuentan con refrigerador.

Graéfica 44-Hogares que cuentan con lavadora
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Fuente: Elaboracion propia.

El 15% de los hogares encuestados no cuentan con lavadora. Lavan a mano
o hacen uso del servicio de alquiler de lavadoras.



Gréfica 45-Dificultad para la asistencia escolar
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Fuente: Elaboracion propia.

El 4% de la poblacion encuestada reporta dificultad para la asistencia de sus
hijos a sus lugares de estudios por temas de inseguridad, movilidad o salud.



Condiciones de consumo en el hogar

Gréfica 46-Transporte usado para el lugar de trabajo
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Fuente: Elaboracion propia.

El 57% de la poblacién encuestada usan el servicio de Transmilenio, seguido
por el uso de Moto con el 22%. El transporte menos usado es la Ruta
empresarial con el 2%

Gréfica 47-Miembros que realizan alguna actividad deportiva o cultural.
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Fuente: Elaboracion propia.

El 39% de los hogares encuestados cuentan con algun miembro que hace
parte a equipos de algun deporte o de alguna actividad cultural.



Gréfica 48-Principales actividades realizadas
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Fuente: Elaboracion propia.

De la poblacién que practica alguna actividad, el 24% de los hogares cuenta
con miembros que practican Futbol, el 9% con personas que hacen parte a
algun grupo de musica, el 4% para personas que hacen parte a equipos de
Voleibol o practican Danzas y 2% con personas que practican Parker o
Taekwondo.

Gréfica 49-Frecuencia y gasto en el mercado del hogar
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Fuente: Elaboracion propia.

En los hogares encuestados se encontraron 3 tipos de frecuencias para
realizar el mercado del hogar: Mensual, Quincenal y Semanal.

Los hogares que realizar el mercado mensualmente, un 20% del total de
hogares gastan entre 50mil y 200mil. Para los hogares que mercan
guincenalmente, un 17% gasta entre 50mil y 200mil, y para los hogares que
hacen el mercado semanalmente reportan un gasto de entre 200mil y 350mil.



Gréfica 50-Preferencia de almacenes para mercar
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Fuente: Elaboracion propia.

El 20% de los hogares encuestados prefieren mercar en Olimpica y en Metro,
el 15% en Surtimax y Justo y Bueno, el 13% prefieren D1, el 11% prefieren
las tiendas de barrio, el 9% prefieren el Exito y solo el 4% prefiere el Lider.



Gréfica 51- Frecuencia de paseos familiares
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Fuente: Elaboracion propia.

De los hogares encuestados, el 37% de familias no hacen paseos familiares,
un 26% viajan anualmente, un 22% lo hacen cada 6 meses, el 11% cada 3
meses y un 2% Mensual y quincenalmente cada uno.

Grafica 52- Frecuencia de gasto en restaurantes
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Fuente: Elaboracion propia.

Un 33% de los hogares encuestados nunca sale a comer a restaurantes, el
20% lo hace mensualmente, un 15% lo hacen semanal y quincenalmente, un
11% cada 3 meses, el 4% cada 6 meses y solo el 2% gastan en restaurantes
cada afo.



Grafica 53- Frecuencia en gastos culturales (Cine, museos, circos, etc.)
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Fuente: Elaboracion propia.

El 39% de los hogares encuestados nunca realizan gastos en salidas
culturales, recreativas o de ocio, el 28% comentan que realizan salidas cada
mes, el 13% cada 3 meses, el 9% quincenalmente, el 7% cada 6 meses y el
2% anual o semanalmente.

Gréfica 54- Preferencia de los cines vecinos
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Fuente: Elaboracion propia.

De los servicios de cine cercanos al barrio, el de mayor preferencia en los
hogares encuestados es el Cinemark Gran Plaza con un 28%, seguido por el
Cine Colombia Mercurio con un 24%, Cine Colombia Ventura con un 4%y el
de menos preferencia es el Procinal Unisur con un 2%.



Grafica 55 - Frecuencia en gasto de ropa
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Fuente: Elaboracion propia.
Mas de la mitad de la poblacion (52%) reporta gastos por concepto de ropa
cada afo, un 22% compra ropa 0 zapatos cada 6 meses, el 17% cada 3

meses, el 7% mensualmente y solo un 2% reporta gasto de ropa cada quince
dias.

Intencion de emprendimiento

Gréfica 56- Proyectos de emprendimiento actuales
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Fuente: Elaboracion propia.

El 46% de la poblacién tienen proyectos de emprendimiento como negocios
comerciales propios, proyectos personales como estudios y capacitaciones
0 construccion y ampliacion de sus casas.



Graéfica 57- Proyectos de emprendimiento futuros

= No = Si

—

Fuente: Elaboracién propia.

El 87% de la poblacién encuestada reportan intencion y planeacion de iniciar
un proyecto de emprendimiento a futuro.

Gréfica 58- Sector de proyectos de emprendimiento
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Fuente: Elaboracion propia.

El 26% de los hogares encuestados tienen un proyecto o planean iniciar uno
en el sector industrial (fabricas o satélites), el 35% en el sector comercial
(negocios de primera necesidad), el 13% tienen o piensan iniciar proyectos
en el sector social (Fundaciones u organizaciones sin animo de lucro), el 11%



en el sector de servicios (logistica y negocios de servicios personales) y un
2% en el sector agropecuario (cultivos y ganaderia).

Gréfica 59- Capacitacion en emprendimiento
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Fuente: Elaboracion propia.

Solo el 35% de los hogares encuestados han sido capacitados previamente
en temas de emprendimiento y administraciéon de negocios y proyectos.

Gréfica 60- Interés en capacitacion
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Fuente: Elaboracion propia.

El 96% de la poblacion esta interesada en recibir capacitaciones en la materia
de emprendimiento de proyectos y administracion de negocios con apoyo de
la Alcaldia de Soacha, la Universidad de Cundinamarca o la Junta de Accién
Comunal.



3.1.4. APLICACION DE MODEDLOS MATEMATICOS.

Para hallar el indice de pobreza se propuso el método de Linea de pobreza (LP)
el cual se calcula con los datos de consumo e ingreso y la férmula de la Teoria
del consumidor, y se comparara con el método de Alkire-Foster (2007) usado en
la medicion del indice de Pobreza Multidimensional — IPM.

Para el método de Linea de Pobreza se tom6 como base la investigacion del
DANE Ingresos y gastos de los hogares (Departamento Administrativo Nacional
de Estadisticas DANE, 2008), la cual se realiza cada 10 afios en el territorio
nacional y busca medir los ingresos y gastos de los hogares. El método consiste
en evaluar los ingresos y consumo familiar frente a la Linea de Pobreza
establecida en el afio anterior a la finalizaciébn del estudio, para esto es
necesario conocer dicho dato en términos monetarios, el ingreso promedio y el
gasto promedio de los hogares, realizando una comparacion directa para
establecer la existencia o falta de pobreza en el hogar.

En cuanto a la Linea de Pobreza, para términos de este proyecto, se tomo la
establecida por el DANE en 2017, la cual fue de $250.60 por persona para
pobreza monetaria y $116.330 por persona para pobreza extrema
(Departamento Administrativo Nacional de Estadistica - DANE, 2018), siendo el
ingreso minimo que debe existir para que una persona pueda suplir sus
necesidades alimenticias y no caer en estado de indigencia.

Para el promedio de Ingresos por hogar se tuvo en cuenta las respuestas
obtenidas en la encuesta (Anexo 5) con la pregunta: ¢En qué rango se
encuentran los ingresos mensuales del hogar?, determinando para cada rango
un promedio de extremos.

Para el promedio de Consumo por hogar se tuvo en cuenta el IPC a Septiembre
de 2018, estableciendo los precios de 8 tipos de bienes y servicios evaluados en
la encuesta (Anexo 5), los cuales fueros: Gasto en salud, gasto en educacion,
gasto en transporte, gasto en alimentacion, gasto en viajes, gasto en ocio, gasto
en restaurantes y gasto en ropa y calzado.

Los valores establecidos para cada variable fueron:

e Gasto en salud: Segun cifras de la Secretaria de Desarrollo Econémico,
se gasta $29.753 por persona mensualmente en salud (Secretaria de
Desarrollo Econ6mico, 2016).

e Gasto en educaciéon: De acuerdo al mismo estudio, las familias gastan
$66.000 por estudiante mensualmente (Secretaria de Desarrollo
Econdmico, 2016).



Gasto en transporte: Esta variable se evalué a partir de la pregunta ¢ Qué
medio de transporte usan para llegar a su lugar de trabajo?, y se le asigno
un valor promedio de gasto mensual por persona o por medio, segun el
caso. Para el Sistema Integrado de Transporte (Transmilenio) se asigna
un valor de $138.000 mensuales de acuerdo al costo del pasaje unitario
($2.300) y la presunta minima frecuencia de uso diario del sistema
contado como dos (2) veces por dia. para Transporte intermunicipal un
valor de $102.000 mensuales, calculado de la misma manera que el
anterior, se tuvo en cuenta el costo del pasaje unitario ($1.700) y la
frecuencia minima de uso diario, dos (2) veces por dia. para Vehiculo
particular se asigna un valor de $117.667 mensuales, de acuerdo a un
analisis realizado por el portal Finanzas personales en donde se tuvo en
cuenta la depreciacién, costo de repuestos, seguros, impuestos, consumo
de gasolina, posibles accidentes, parqueaderos, multas y dafios estéticos
(rayones), llegando a la conclusién de que, anualmente, el costo de
mantenimiento de un automévil es de $1'412.000. para Moto se asigno
un gasto mensual de $44.827 teniendo en cuenta el uso de moto
promedio en las zonas urbanas, motos de 125 c.c., el precio de gasolina
por galon el cual fue de $9.339 en Septiembre, y el promedio de
desplazamiento por trayecto diario el cual es de 12Km. Para todos los
demés medios de transporte evaluados en la pregunta: Bicicleta, Ruta
empresarial y A pie, se les asign6 un gasto de $0 debido a que no se
desembolsa un gasto directo para su uso.

Gasto en alimentacion: Para la evaluacion de esta variable se analizo las
pregunta ¢ Con que frecuencia hacen mercado para el hogar? Y ¢ Cuanto
gastan en el mercado del hogar? De acuerdo a los rangos obtenidos en
la segunda pregunta, se promedié por extremos y se asigné el valor
mensual de $50.000 para la opcién Menos de 50mil, $125.000 para la
opcién Entre 50mil y 200mil, $275.000 para la opcién Entre 200mil y
350mil, y $400.000 para la opcion Mas de 400mil. Cada valor multiplicado
por la participacidon mensual, por ejemplo, si la frecuencia es semanal son
4 veces por mes, por lo tanto el valor promedio asignado al gasto se
multiplica por la frecuencia mensual que es 4. De esta manera se calcula
el gasto mensual por hogar en alimentos.

Gasto en viajes: El calculo de esta variable se hizo con las respuestas a
las preguntas ¢ Con que frecuencia realizan paseos familiares fuera de la
ciudad? y la cantidad de miembros en el hogar. De acuerdo a la encuesta
de Gasto en Turismo interno — EGIT del DANE, un turista colombiano
gasta como minimo $260.677 en un viaje (Departamento Administrativo
Nacional de Estadisticas DANE, 2016), por lo tanto, para establecer el
gasto de la familia en viajes, este valor se opero6 con la frecuencia por mes



reportada multiplicada por la cantidad de miembros en el hogar, es decir,
si reportd una frecuencia trimestral, el rublo reportado por el DANE se
multiplica por la cantidad de miembros y se divide entre 3, de esta manera
para cada familia.

e Gasto en ocio: Este gasto fue analizado con la pregunta ¢Con que
frecuencia salen a cine u otro espacio cultura o recreativo con costo? Para
el gasto promedio por persona de estos servicios se hizo uso del IPC a
Septiembre de 2017 y el promedio de precios de los servicios de cine
alrededor del barrio: Cine Colombia Mercurio, Cinemark Gran Plaza,
Procinal Unisur y Cine Colombia Ventura. De esta manera se asign6 un
gasto promedio en actividades de ocio por persona de $12.000. Este valor
multiplicado por la frecuencia mensual reportada y la cantidad de
miembros en el hogar calcula el gasto para esta variable.

e Gasto en restaurantes: Para el andlisis de esta variable se tuvo en cuenta
las respuestas a la pregunta ¢ Con que frecuencia salen a restaurantes?,
los precios promedio reportados en el IPC y el Informe Mensual de
Consumo fuera de Casa del DANE (Departamento Administrativo
Nacional de Estadistica DANE, 2018). Se promedi6é el gasto de una
persona al comer en un restaurante el cual fue de $12.713. Este valor
multiplicado por la frecuencia reportada mensual y la cantidad de
miembros del hogar permite conocer el gasto promedio para esta variable.

e Gasto en ropa y calzado: El célculo de esta variable se hace a partir de la
pregunta ¢ Con que frecuencia estrenan ropa y/o zapatos? De acuerdo a
la Encuesta de precios y ganancias realizada en 53 ciudades del mundo
por la Unién de Bancos Suizos, el promedio de gasto en vestido completo
para una persona es de $186.600 (Unién de Bancos Suizos, 2017). Este
valor multiplicado por la frecuencia reportada y la cantidad de miembros
del hogar indica el gasto del hogar en vestido y calzado.

Se elaboro un algoritmo en Excel para el analisis de cada una de las variables de
consumo Yy su totalidad, el ingreso promedio y linea de pobreza por hogar (Ver
Anexo 10), con lo que se calculd el consumo total del hogar y por persona, el ingreso
promedio del hogar y por persona, la linea de pobreza por hogar y, finalmente, el
indice de pobreza del barrio. Los resultados obtenidos se recopilaron en la Tabla de
analisis de Linea de pobreza (Ver Anexo 11).



Para el método de indice de Pobreza Multidimensional IPM, se tomé como base el
documento Metodologia indice de Pobreza Multidimensional (IPM) del DANE
(Departamento Administrativo Nacional de Estadistica DANE, 2014). Alli
seleccionaron 5 factores de estudio, subdivididas en 15 variables, y se les asigné
una ponderacion:

Diagrama 1-Variables y Ponderaciones.

ﬂ

Fuente: Metodologia indice de Pobreza Multidimensional (IPM), DANE. 2014

Se realiza una matriz de 1 y 0, en donde 1 representa la privacion del hogar a la
variable evaluada, y 0 No Privacion. En la Figura 1 se observa la representacion
de la matriz donde las filas son los hogares y las columnas cada una de las 15
variables a evaluar.

Figura 1-Matriz de Ponderacion IPM



Variables

1 00 1 0 O
Hogares o Personas 0 1 0 0 1 0

0:0 ¥ 4 0 =L

Fuente: Metodologia indice de Pobreza Multidimensional (IPM), DANE. 2014

De acuerdo al método, si un hogar esta bajo el umbral ponderado del 33,33%,
es decir 5/15, es considerado pobre.

Para el analisis de las privaciones, se tuvo en cuenta:

Analfabetismo: Se considera que un hogar tiene condicibn de
analfabetismo cuando uno de sus miembros no sabe leer y/o escribir.
Para el proyecto, se toma la pregunta de la encuesta (Anexo 5): ¢ Todos
los miembros de la familia saben leer y escribir? Si la respuesta es
afirmativa, el hogar se considera No Privado, de lo contrario es Privado.

Logro educativo: Se realiza la suma de los afios de estudio de todos los
miembros del hogar, contando a quienes aun se encuentran en el
sistema educativo hasta el ultimo afo efectivamente aprobado, es decir,
el grado anterior al que se encuentran actualmente, y se promedié entre
la cantidad de miembros del hogar. Si dicho resultado es menor a 9 se
les considera con bajo logro educativo por lo tanto el hogar se considera
Privado. Para el caso de la investigacion se tuvo en cuenta las preguntas
de la encuesta realizada (Ver Anexo 5) acerca del grado escolar de los
nifnos y jovenes y el grado académico alcanzado por los adultos.

Rezago Escolar: Se considera un hogar condicionado en esta variable si
existe poblacién infantii (5 a 11 afios) con menos de 3 afios de
escolaridad o poblacion adolescente (12 a 17 afios) que aun esta
cursando la primaria. Si se encuentra un miembro con esta condicion el
hogar es Privado, de lo contrario, No privado. Para esta variable se toma
en consideracion las preguntas acerca del grado actual de los nifios y
jovenes.

Inasistencia Escolar: Un hogar es considerado Privado si existe
poblaciéon menor de edad que no asiste a una institucion educativa. Se
tom6 como pregunta para esta variable la relacionada con la asistencia
a una institucion educativa.



Servicios de cuidado a la primera infancia: Se realiza un filtro de los
hogares con poblacion de nifios entre 0 y 4 afios, y se toman en
consideracion 5 preguntas principales en la encuesta. El hogar es
Privado si la poblacion de primera infancia no cuenta con aseguramiento
en salud, pasa la mayor parte de su tiempo en el lugar de trabajo de sus
padres, pasta tiempo en casa solo, pasa tiempo al cuidado de un menor
de 18 afios o si asiste a algun jardin, pero no recibe desayuno o
almuerzo.

Trabajo infantil: A partir de los hogares que cuentan con poblacion entre
los 12 y 17 afos, poblacion adolescente, se realiza un filtro a las
preguntas sobre ocupacion y remuneracion en la semana anterior. Si
alguna de dichas preguntas es afirmativa el hogar se considera Privado,
con existencia de trabajo infantil.

Aseguramiento en salud: Se realiza un filtro de las personas desde los 5
afos en adelante y se observa si cuenta con aseguramiento en salud. Si
existe un miembro sin seguridad social en salud, el hogar se considera
Privado.

Acceso a salud dada una necesidad: Si responden afirmativamente a la
pregunta acerca de posibles emergencias médicas durante el Gltimo mes,
y acerca de la presentacion de barreras para la atencion médica, se
considera Privado.

Empleo Formal: Si la poblacion mayor de edad se encuentra ocupada
pero no se encuentra en el sistema de Fondos de Pensiones, se
considera privada. Los hogares que estan conformados Unicamente por
adultos pensionados no se consideran privados.

Desempleo de larga duracion: Para el proyecto, se considera privado un
hogar si a la pregunta ¢Estaba disponible para trabajar la semana
pasada? Responde afirmativamente. De lo contrario no se considera
privado.

Acceso a fuente de agua mejorada: Un hogar privado de esta variable es
la que no cuenta con acueducto y debe obtener agua potable de alguna
otra fuente. Se evalu6 bajo la pregunta ¢Cuenta con servicio de
acueducto?



e Acceso a adecuada eliminacion de excretas: Un hogar privado de esta
variable se considera como aquel que no cuenta con alcantarillado y
deben realizar sus necesidades fisiologicas fuera de la casa. Se evalué
bajo la pregunta ¢ Cuenta con servicio de alcantarillado?

e Pisos adecuados: Un hogar se considera privado de esta variable si
cuenta con pisos de tierra. Se evaludé bajo la pregunta ¢Cual es el
material de los pisos de su casa?

e Paredes adecuadas: Un hogar se considera privado de esta variable si
las paredes externas de la vivienda son de madera burda, tabla, tablon,
guadua, otro vegetal, zinc, tela, cartén, desechos o0 no cuentan con
paredes. Se evalué bajo la pregunta ¢ Cudl es el material de las paredes
externas de su casa?

e Hacinamiento critico: Se considera privado un hogar si el nimero de
personas por dormitorio es mayor o igual a 3. Se evalué haciendo la
division de la cantidad de miembros en el hogar entre la cantidad de
dormitorios reportados en la encuesta.

Para la realizacion de este analisis, se cred un algoritmo en Excel (Ver Anexo 8)
para evaluar cada una de las 92 encuestas realizadas y determinar la cantidad de
privaciones con las que cuenta cada hogar.

Después de dicha evaluacion, se procede a la construccion de la matriz (Ver Anexo
9) de privaciones y se determina el IPM.



3.1.5. GRAFICAS DE RESULTADOS.

De acuerdo al andlisis de Linea de Pobreza (Anexo 10), se observa que:
Grafica 61- Promedio de consumo e ingresos
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Fuente: Elaboracion propia.

El promedio de consumo de los hogares es un 39% mayor que el promedio de sus
ingresos, lo que evidencia una economia en desequilibrio como lo dicta la Teoria
Econdmica, pero también la posible inexactitud del reporte de ingresos de las
familias en la encuesta realizada (Anexo 5) o la omisién de ingresos por deudas
como prestamos, créditos y demas.



Grafica 62- Comparacion linea de pobreza monetaria por persona con ingreso
promedio por persona
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Fuente: Elaboracion propia.

El ingreso promedio por persona es mayor a la Linea de Pobreza Monetaria por
persona, con un 15% de diferencia, evidenciando un posible indice de pobreza bajo
con este método.

Grafica 63 - Comparacion linea de pobreza extrema por persona con ingreso
promedio por persona
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Fuente: Elaboracion propia.



La brecha entre la Linea de Pobreza Extrema por persona y el Ingreso promedio
por persona es significativamente mayor, con una diferencia de 148%, pero no se
descarta en primera instancia la existencia de pobreza extrema.

Gréfica 64 — indice Pobreza Monetaria en el barrio Hogar del Sol

Fuente: Elaboracién propia.

Pese a la diferencia del 15% en el promedio de Ingresos por persona frente a la
Linea de Pobreza Monetaria, se encuentra un 39% de Pobreza Monetaria, es decir,
hogares con ingresos por persona de menos de $250.620, esto teniendo en cuenta
las posibles desviaciones de datos comentadas anteriormente.



Grafica 65— indice Pobreza Extrema en el barrio Hogar del Sol

Fuente: Elaboracién propia.

El indice de Pobreza Extrema es bastante bajo, con un 2% del total de hogares
encuestados quienes se encuentran en dicha situacion, pero se confirma una de las
afirmaciones del sefior Abraham Morales (2018) quien dijo que los hogares del
barrio en su mayoria cuentan con sus necesidades basicas suplidas. A pesar de la
alta diferencia entre lo Ingresos promedio por persona y la Linea de Pobreza
Extrema (148%), existe pobreza extrema en el barrio, situacion que se debe analizar
a fondo por las autoridades competentes.



De acuerdo al andlisis de indice de Pobreza Multidimensional (Anexo 9), se observa
que:
Gréfica 66- Frecuencia de las privaciones
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Fuente: Elaboracion propia.

El 11% de los hogares no cuentan con ninguna clase de privacion, el 26% cuentan
con el 6,67% de promedio ponderado en privaciones, es decir, 1 privacion. El 19%
cuenta con el 13,33% de promedio ponderado en privaciones, lo que son 2
privaciones. Un 17% cuenta con un promedio de 26,67% de privaciones, es decir,
4; y solo un 4% de la poblacién encuestada cuenta con el 33,33% de privaciones,
es decir 5 variables con privaciones, por lo tanto, se consideran en estado de
Pobreza Multidimensional. No se observan hogares con mas de 6 privaciones en la
poblacién encuestada.



Gréfica 67— indice de Pobreza Multidimensional

Fuente: Elaboracién propia.

De acuerdo a los resultados obtenidos, el indice de Pobreza Multidimensional en el
barrio Hogar del Sol es del 4%, el cual ser4d comparado y discutido.

Graéfica 68 - Frecuencia por variables
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Fuente: Elaboracion propia.



Las variables observadas con mayores privaciones en los hogares encuestados son
el Logro educativo (63%), Desempleo de larga duracién (52%) y Trabajo informal
(30%).

Las variables con una menor frecuencia pero que siguen resaltando son
Aseguramiento en salud (17%), Acceso a salud dada una necesidad (15%),
Servicios de cuidado a la primera infancia (15%) y Trabajo Infantil (11%).

Las variables con muy bajos niveles de privacion fueron Analfabetismo (7%),
Hacinamiento critico (7%), Inasistencia Escolar (2%) y Rezago escolar (2%).
Finalmente, las variables que obtuvieron un 0% de privacion, es decir, el 100% de
los hogares cuentan con dichos servicios sin ninguna dificultad, fueron Acceso a
fuente de agua mejorada, Acceso a adecuada eliminacion de excretas, Pisos
adecuados y Paredes adecuadas.



3.1.6. DISCUSION DE RESULTADOS.

Los resultados de los dos métodos usados para la determinacién del indice de
pobreza en el barrio Hogar del Sol se encuentran con un sesgo bastante amplio de
comparacion. El método de Linea de pobreza encuentra un 39% en el indice de
pobreza, estableciendo una diferencia amplia entre el consumo y el ingreso de la
poblacién encuestada, resaltando la dinamica econémica como una economia en
desequilibrio como gran parte de los paises latinoamericanos. Pero dicho indice
comparado al calculado con el método del IPM puede llegar a ser refutado. El indice
de Pobreza Multidimensional hallado en este proyecto para el barrio Hogar del Sol
fue de apenas 4% a pesar de su amplitud y profundidad evaluando mayores
variables y caracteristicas de los hogares.

A partir de la disparidad de consumo e ingreso evidenciado con el analisis realizado,
se puede observar la realidad econémica de la region, no solo a nivel municipal y
nacional, sino que posiblemente la realidad econdmica latinoamericana. Una
economia en constante desequilibrio, con familias y personas con bastantes gastos
y consumo pese a su posible precario ingreso, lo cual puede llegar a invalidar la
formula de la teoria del consumidor comdn en donde la Propension Marginal al
Consumo depende del ingreso. Es evidente en los resultados de este estudio que
no todas las familias consumen conforme a sus ingresos, y que la baja tasa de
ingresos no siempre significa una baja tasa de consumo, demostrando también que
la sociedad de consumo es una realidad creciente en la vida cotidiana actual.

La existencia de Pobreza extrema en el barrio Hogar del Sol no es amplia, solo un
2% de los hogares encuestados se encuentra en esa situacion. Pero aun asi es un
tema que se debe tomar en cuenta si se pretende actuar para la mejora integral del
sector. Familias que no logren encontrar lo minimo para suplir sus necesidades
basicas alimenticias debe ser un problema social en el que deben participar los
diferentes actores influyentes en el barrio: JAC, empresarios, funcionarios y
habitantes, entendiendo que la medicion de la pobreza siempre sera integral en las
agrupaciones habitacionales, y que el crecimiento comunal puede apoyar al
crecimiento personal de cada uno de los habitantes del barrio.

Desde el punto de vista del IPM, el barrio se cuenta con un indice del 4% de
pobreza, siendo las variables de Logro educativo, empleo informal y desempleo los
gue mas afectan a la poblacion en la incidencia de la pobreza. Estos tres factores
estan muy ligados entre si, teniendo un ciclo de vida del uno al otro. Los individuos
no llegan a tener posibilidades para un mayor alcance educativo, conformandose
con la formacién hasta la media vocacional (Grado 11), la basica secundaria (Grado
9no) o aun unicamente la primaria. A partir de esto, las posibilidades de empleo son
bajas ya que el mercado laboral de hoy requiere altas y variadas competencias en
tecnologia, comunicacién e inteligencia emocional, factores que posiblemente no
favorecen a quienes no lograron una mayor formacion educativa. De esta manera



se genera el desempleo. Después de durar algun tiempo desempleados, las
personas toman la decision de optar por el rebusque, un término coloquial para el
empleo informal, buscar la manera de conseguir el sustento minimo que
precisamente se evidencia en el método de Linea de pobreza, gran parte de
personas que obtienen lo suficiente para sobrevivir pero no tanto para emprender
algo nuevo.

Observar las 4 variables que cuentan con 0 privaciones en el IPM (Acceso a fuente
de agua mejorada, Acceso a adecuada eliminacién de excretas, Pisos adecuados y
Paredes adecuadas) puede llegar a ser garantia para un sostenimiento basico de
las familias del Hogar del Sol, comparado con el bajo indice de Pobreza extrema,
se puede observar que a pesar de los bajos ingresos, las familias cuentan con un
bienestar basico y, teniendo en cuenta la baja incidencia en Inasistencia escolar y
rezago escolar, se puede pensar en un futuro prometedor para los habitantes del
barrio.



3.1.7. COMPARACION DE RESULTADOS CON DATOS HISTORICOS EN
VARIABLES CON MAYORES SESGOS.

Desempleo:
Tabla 2— Comparacion desempleo
2003 Soacha 2018 Hogar del sol
45% 41%

Fuente: Elaboracion propia.

La tasa de desempleo en el Municipio de Soacha segun el DANE en el censo del
2005 fue del 45%, dato del cual no se encontrd una actualizacion mas reciente, por
esta razén la comparacion de los resultados de este proyecto se realiza con esta
informacion. ElI Hogar del Sol cuenta con 4 puntos porcentuales menos de
desempleo que el municipio, informacién que puede significar una disminucion
importante de esta variable en todo el territorio de Soacha.

Educacion:
Tabla 3— Asistencia escolar
2013 Soacha 2018 Hogar del sol
76,1% 69%

Fuente: Elaboracion propia.

La asistencia escolar en el barrio es un 7% menor en el 2018 que la del municipio
en el 2013. Esto se puede interpretar como una baja variacion para Soacha si se
tiene en cuenta toda su poblacién, siendo adn preocupante la alta inasistencia y
rezago escolar, lo que puede impedir el desarrollo integral de la calidad de vida a
futuro de las familias, teniendo en cuenta que la educacion es un eje transversal
para la mejora del bienestar de una persona, una familia y una comunidad.

Vivienda:
Tabla 4 — Déficit cualitativo y cuantitativo de vivienda
Factor 2013 Soacha 2018 Hogar del sol
Hacinamiento 76,1% 69%
2011 Soacha (Sisbén)
Materiales 6ptimos 93,4% 100%

Fuente: Elaboracion propia.

En cuanto a la vivienda, los hogares del Hogar del Sol tienen un 7% menos de
condiciones de hacinamiento o déficit cuantitativo que el municipio en 2013,
evidenciando mejores condiciones de distribucion de vivienda en Soacha. En cuanto
al déficit cualitativo, los materiales usados para las viviendas son 6ptimos en un
100% del barrio, estando 6,6% arriba que el municipio en 2011 segun el Sisbén,



pero en este caso, no se puede deducir que el 100% del municipio cuente con las
mismas condiciones, ya que si bien en 2011 el déficit en esta variable fue baja, la
alta expansiéon demogréfica al municipio puede seguir afectandola y encontrando
aun lugares habitacionales hechos con materiales como latas, carton, madera burda
u otros que no garantizan el bienestar de los hogares.

Servicios publicos:
Tabla 5— Prestacion de servicios publicos

Servicio 2014 Soacha (Sisbén) 2018 Hogar del sol
Energia Eléctrica 99,9% 100%
Telefonia Fija 49,4% 54,4%
Gas Natural 85,3% 100%
Alcantarillado 88,6% 100%
Acueducto 91,7% 100%

Fuente: Elaboracion propia.

De los servicios publicos analizados en el proyecto, se encontré sesgos en los
descritos en la Tabla 7. La energia eléctrica no tiene mayor diferencia, pero se
guiere acotar que es el servicio de mayor demanda y que se puede esperar que a
la fecha se cuente con una cobertura del 100% en el territorio del municipio.

La telefonia fija puede ser un servicio exclusivo en etapa de declive teniendo en
cuenta los servicios que han entrado a suplirlo como el internet y la telefonia movil,
pero aun se encuentran bastantes hogares con este servicio, acotando que los que
no cuentan con €l son en su mayoria porque no lo necesitan y no porque no tengan
acceso a él. La tasa de uso del servicio de Telefonia Fija en el barrio es del 54,4%,
5 puntos mas que en el municipio en el 2014.

Los servicios de Gas Natural, Alcantarillado y Acueducto cuentan con un 100% de
cobertura en el barrio, siendo mayor en los tres casos comparando el municipio 4
afnos atras. Los datos del Sisbén de 2014 entregan cifras con 15%, 12% y 8%
menos, respectivamente, de cobertura en el municipio. Al igual que otras variables,
no se puede dar por sentado que todo el municipio se encuentre con la prestacion
total y 6ptima de los servicios, pero si puede significar una disminucion en el déficit
de cobertura.

Debido a la obsolescencia de los datos histéricos y al alcance limitado de este
proyecto, no se puede dar garantia de que la informacion recolectada en este
informe revele la situacion del macroentorno de Soacha, pero puede dar pie a
mayores investigaciones y proyectos que busquen analizar otros sectores del
municipio y de esa manera crear comparaciones que puedan contribuir al plan de
desarrollo actual y futuro, promoviendo la creacién de politicas publicas para el
mejoramiento de la calidad de vida.



4. PROPUESTAS DE ESTRATEGIAS DE EMPRENDIMIENTO.

De acuerdo a la caracterizacion de la poblacién se observa que el 46% de los
hogares encuestados cuentan con algun proyecto de emprendimiento en marcha
(Ver Grafico 56), y un 87% tienen la intension de iniciar algan proyecto a futuro (Ver
Gréfico 57), lo que conforma una base importante de emprendedores para el barrio
Hogar del Sol.

A patrtir de esto, y de las declaraciones por parte de los actores administrativos del
barrio acerca de la existencia de diferentes clases de motores laborales como
satélites o maquilas, como también de algunas fabricas y pequefias empresas, se
proponen estrategias de emprendimiento y desarrollo empresarial para fomentar y
motivar estos procesos.

4.1. ESTRATEGIA 1-SIMBIOSIS: ALIANZAS ESTRATEGICAS

Se propone en primera instancia un modelo de emprendimiento empresarial
simbidtico, basado en alianzas estratégicas de tres niveles: alianza con empresas
locales, con proveedores localesy con grandes empresas vecinas. Esta propuesta
se basa en un modelo de emprendimiento denominado Don Guillermo en un estudio
de la Universidad ESAN de Lima, Perl. En el cual se presenta el modelo para un
contexto social con existencia de pobreza (Mendiola, y otros, 2008).

e Elprimer nivel es la alianza con empresas locales; busca crear vinculos entre
los emprendedores que ya tienen sus proyectos en marcha, tales como las
personas que desarrollan sus actividades de satélites, maquilas y los duefios
de empresas productoras, comerciales y de servicios en el barrio. Esta
estrategia se basa en una metodologia de gestién en donde se ordenen los
nacleos familiares de acuerdo a sus capacidades, creando sociedades que
beneficien a cada participante, generando una mayor fuerza comercial para
poder llegar a mercados extra-locales. Para lograr dichas sociedades es
necesario alcanzar una confianza mutua entre los emprendedores y que
cada uno tenga un fuerte sentido de responsabilidad hacia los demas con
sus obligaciones en el negocio, por lo cual se propone en el modelo crear
lazos trascendentales mas alla de lo comercial, fomentando valores como el
respeto mutuo y la solidaridad. A su vez, para lograr dichos vinculos sociales,
se propone hacerlo a través de las madres de las familias, trabajando en la
creacion de los espacios de compartir entre familias pero también de redes
productivas benéficas para los negocios emprendedores.



El segundo nivel es la alianza con proveedores. A pesar de que en el primer
nivel se supliran muchas de las necesidades de cada unidad productiva, aun
guedaran bastantes servicios y bienes necesarios para las actividades
econdmicas que no se podran suplir localmente. Para esto, se propone crear
alianzas con proveedores externos, pero no de manera individual por cada
empresa del barrio, sino evidenciando una union y agremiacion que beneficie
al proveedor y se sienta con mayor atraccion al cierre del negocio. Es decir,
se podran dar garantias del cumplimiento del negocio para el proveedor
externo y para los emprendedores locales debido a la sociedad que respalda
los procesos, satisfaciendo las necesidades de las empresas y generando
beneficios econémicos y comerciales para los proveedores. Para lograr esto
se propone la creacion de un comité administrativo y comercial de la sociedad
conformada por representantes elegidos por cada empresa parte de la
alianza, quienes se encargaran de presentar el proyecto a los proveedores
previamente escogidos y analizados que puedan a llegar a cubrir las
demandas de los emprendedores.

El tercer nivel es la alianza con grandes empresas vecinas. En el caso del
Barrio Hogar del Sol, existen dos grandes empresas vecinas que han
beneficiado, y lo hacen actualmente, al desarrollo local: los centros
comerciales Mercurio y Gran Plaza. Morales afirma que dichos centros
comerciales han contribuido a diferentes proyectos sociales de la comunidad
como la construccién del salén comunal (2018). Sin embargo, las politicas de
relaciones comunitarias que puedan llegar a tener estas empresas han
llegado a ser confundidas como estrategias de relaciones publicas, marketing
social o asistencialismo, reduciendo su credibilidad y aceptacion por parte de
la comunidad.

Pensando en el beneficio mutuo, se propone que los Centros comerciales
puedan proveer espacios en donde los productores y emprendedores del
barrio den a conocer sus productos y servicios para poder alcanzar otros
mercados, y de esta manera ayudar al crecimiento de las empresas y a la
imagen social y comercial de los centros Mercurio y Gran Plaza. Para esta
alianza, se propone al comité administrativo y comercial como mediador entre
las unidades productivas miembros de la sociedad emprendedora en el barrio
y la administracién de los centros comerciales.



4.2.ESTRATEGIA 2 - ALIANZAS ACADEMICAS

La segunda estrategia propuesta se trata de alianzas en donde se pueda contar con
entes académicos que apoyen los procesos formativos de los emprendedores del
barrio. Segun la caracterizacion de la poblacién solo el 35% ha recibido capacitacion
en emprendimiento empresarial alguna vez en su vida, pero el 96% esta interesado
en recibir instruccién y capacitacion para la mejora de creacion de proyectos de
emprendimiento o de sus proyectos en curso.

Teniendo en cuenta esto, se propone acudir al SENA, la Universidad de
Cundinamarcay la Universidad Minuto de Dios para lograr su apoyo en la formacion
y capacitacion de los emprendedores del barrio como un elemento base y clave del
desarrollo social.

Ademas de la formacion, también se propone lograr estrategias que no solo
beneficien a los emprendedores sino a los intereses de los entes académicos, con
una apertura en las empresas en crecimiento que se encuentran en el barrio,
colaborando con procesos de investigacion de los estudiantes y docentes en areas
como gestion de procesos, calidad, produccion y demas temas en los que los
profesionales en formacion puedan a llegar a encontrar oportunidades de mejora.
Junto a estos procesos de investigacion y mejora se puede llegar a obtener
resultados tecnoldgicos, productivos, ambientales o laborales que seguiran
beneficiando a la poblacién emprendedora del barrio, el desarrollo integral de este
y también al municipio.

4.3. ESTRATEGIA 3 - RED MADRES CABEZA DE HOGAR

Uno de los grupos sociales vulnerables mas encontrados en Colombia son las
madres cabeza de hogar, los ancianos y los nifios (Gémez, y otros, 2012) De
acuerdo a esto, y a las declaraciones de Abraham Morales, de la Junta de Accién
comunal del barrio (2018), se propone realizar un trabajo en conjunto con las
madres cabeza de hogar conociendo que muchas de ellas son las duefias y
administradoras de las maquilas y satélites que trabajan para otras empresas y
fabricas. Durante la realizacion de las encuestas a la poblacion se observé que las
madres cabeza de hogar son las mas emprendedoras y pujantes, siendo en su
mayoria mujeres quienes les interesan los procesos de emprendimiento y
capacitacion.

La propuesta expone un trabajo en redes donde, primeramente, se deben identificar
las motivaciones principales de dichas mujeres, teniendo en cuenta los factores
familiares, econémicos y emocionales, especificamente en este ultimo factor debido
a caracteristicas especiales de esta poblacion como baja autoestima, baja



preparacion académica, necesidad de aceptacion y autoafirmacion, lo que produce
un alto deseo de superacion personal y ruptura al sometimiento de la cultura
machista a la que sigue sometida la sociedad actual.

En segunda instancia, se deben buscar lideres entre este grupo de madres, de
acuerdo a un perfil previamente analizado y desarrollado por parte del apoyo de las
alianzas académicas. En este perfil se destacan cualidades como un caracter
positivo, innovador y proactivo, que logre ganar una imagen de liderazgo frente a
las demas integrantes del equipo. De acuerdo a las lideres que se identifiquen, se
formaran grupos de trabajo organizados por afinidad personal entre ellas.

El tercer paso es capacitar a nivel técnico a las lideres de los grupos en temas de
liderazgo, administracion, finanzas y demas, iniciando de manera paralela con las
actividades productivas. Esta etapa busca el empoderamiento de las mujeres
cabeza de hogar frente a los demas participantes de la poblacién emprendedora,
dandoles herramientas y valores personales que compitan con los demas
emprendedores y personas en procesos formativos.

La cuarta y ultima etapa comprende la incorporacion de la familia de cada una de
las madres cabeza de hogar en el proceso productivo de sus empresas, contando
con miembros que se estan formando en diferentes &reas y niveles educativos, se
propone hacerlos parte de los proyectos de emprendimiento, creando valores de
responsabilidad social y crecimiento integral para las familias, y a su vez, para el
barrio.

Cada una de las propuestas de estrategias de emprendimiento en este trabajo,
pueden llegar a funcionar de manera individual, pero se recomienda hacerlo de
manera conjunta para lograr un desarrollo 6ptimo e integral en el barrio, alcanzando
reconocimiento social, industrial y comercial, y siendo un punto de referencia para
el desarrollo municipal.



CONCLUSIONES

La dinamica macroeconomica es un factor muy influyente en el bienestar de los
hogares colombianos. Junto al factor politico, afectan directa y llanamente el factor
social, estimulando o atrasando el desarrollo del bienestar social de los conjuntos
habitacionales de la region. Las teorias econOmicas abren la brecha para las
diferentes situaciones que se pueden presentar en la realidad de los hogares, pero
en un mundo acelerado y cambiante como el de hoy se pueden presentar nuevas
tendencias en donde se crean nuevos casos 0 posibles teorias.

A partir de la fase descriptiva y de la recoleccion de informacion primaria, fue posible
contextualizar la zona a nivel de su macroentorno, a partir de la consulta de datos
histéricos con varios afios de antigiedad, alta desactualizacién, pero que
funcionaron como datos comparativos a los resultados del estudio. La participacion
de los entes administrativos municipales fue muy importante para esta
contextualizacion, contando con entrevistas a organismos como la Secretaria de
Desarrollo Social, la Secretaria de Planeacion y la Secretaria de Hacienda,
recibiendo un gran apoyo por parte de sus representantes y un interés en el trabajo
conjunto con la Universidad de Cundinamarca.

De esta manera se descubri6 el fenomeno de este estudio, donde la Propensién
Marginal al Consumo no esta directamente ligada con el ingreso disponible, siendo
observable la sociedad de consumo en la que estd inmersa toda la actualidad,
impulsada por el bombardeo de medios y tendencias.

La caracterizacion de la poblacion fue el desarrollo central del trabajo, disefiando
una encuesta util para las variables propuestas en los métodos, logrando un
acercamiento a la comunidad la cual se encontro dispuesta al apoyo y colaboracién
en el proyecto propuesto, y con alto interés en conocer los resultados de este. No
fue posible conocer los ingresos exactos de la poblacién encuestada, pero si un
calculo bastante aproximado a ellos de acuerdo a los rangos propuestos en el
disefio de la encuesta, y en cuanto a su consumo, fue muy util las diferentes
herramientas macroecondémicas y estudios realizados a la actualidad econémica del
pais y de la region para determinar los niveles de consumo de las familias.

La linea de pobreza establecida por el DANE puede llegar a ser insuficiente para
observar la realidad econdémica de las familias colombianas. Si bien se tienen en
cuenta sus ingresos y consumo, no llega a determinar con certeza el bienestar o
deficiencia en los hogares analizados. Por un lado, insistir en un nivel de ingreso
minimo para el bienestar de una persona puede llegar a sesgar a los individuos que
obtengan menos de ese ingreso y, por lo tanto, implantar un pensamiento mediocre
del rendimiento personal, por lo tanto pobre. Por otro lado, dicho nivel minimo de
ingreso puede ser un estimulante para las personas a buscar diferentes canales de



ingreso y lograr un aliciente para el emprendimiento de proyectos, la creacion de
empresas, mayor formacion académica y la generacién de nuevos empleos.

El indice de Pobreza Multidimensional es una herramienta bastante util para la
caracterizacion integral de las familias, pero que, al dejar de lado el factor ingreso —
consumo, puede llegar a sesgar erroneamente el calculo de la pobreza. Si bien
abarca bastantes factores para la evaluacién del bienestar de los hogares, no
establece una medida cuantitativa que establezca tajantemente la probabilidad de
bienestar.

Se logr6 la correlacion de los datos obtenidos en el estudio con la informacién
recogida en la primera fase y fue realizada por medio de comparacion directa. Los
datos de entes como la Gobernacion de Cundinamarca, la Alcaldia de Soacha, el
Departamento Administrativo Nacional de Estadisticas, entre otros, fueron cruciales
para contextualizar primeramente la zona asi como también comparar y relacionar
las estadisticas pasadas del municipio al desarrollo actual del barrio.

Encontrar una relacién en las evidencias de pobreza, desempleo o desarrollo
anteriores con las tendencias econdémicas actuales es importante para crear
estrategias y politicas publicas que contribuyan con el crecimiento social y
economico de la comunidad. Por eso se hace importante proporcionar los resultados
de estudios de proyectos como este a entes administrativos locales y municipales
para que puedan aproximarse a la realidad de los hogares habitantes del municipio
y se logre articular las propuestas plasmadas en los planes de gobierno de Soacha
con las necesidades y demandas de los habitantes de este.

La informacién econdmica recogida en este estudio sera entregada y presentada en
las reuniones de cierre de afio de la Junta de Accion Comunal del barrio Hogar del
Sol realizadas a mediados de diciembre. En cuanto a los entes administrativos, se
espera lograr un espacio de participaciéon en los eventos de balance publicos
realizados en enero del siguiente afio para observar los resultados de gestion de la
administracion actual.

En conclusién, los métodos, herramientas y mecanismos para el calculo del indice
de pobreza deben ser utilizados en conjunto, de manera que se lleguen a
estimaciones, conclusiones y decisiones que contribuyan de manera Optima,
eficiente y eficaz al desarrollo integral de las comunidades, siendo informacion
crucial para los motores principales de desarrollo como la accion politica y el
desarrollo empresarial, motivado por las diferentes dinamicas y tendencias de
consumo, pero también por el creciente impetu de la sociedad colombiana para
surgir, crecer y mejorar, empezando por un barrio fundado con meétodos de
autoconstruccion, hasta la integralidad que debe aportar desarrollo al pais.
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ANEXOS
Anexo 1- Entrevista a Director Desarrollo Econdémico, José Ospina.

Entrevistador: David Albarracin.

Entrevistado: José Ospina, Director desarrollo econémico
Fecha: 17 de mayo de 2018.

Saludo.

Nombre y cargo.

Muy buenos dias, mi nombre es José Ospina, soy profesional 2 de la direccion de
desarrollo econdmico, que hace parte de la secretaria de planeacién y
ordenamiento territorial. Soy la persona encargada de temas de empleabilidad en
el municipio.

e ¢A qué se dedica Desarrollo Econémico en la secretaria de planeacion?

Basicamente, es la entidad que se encarga de buscar mecanismos para generar
crecimiento y posterior desarrollo en las actividades econémicas del municipio, es



lo que hace realmente la direccién. Para eso tiene distintas lineas, una de esas
lineas es empleabilidad, otra es emprendimiento, que basicamente lo que hacen
es buscar generacion de ingresos para el municipio, otra es la de apoyo turistico y
esta misma direccion esta encargada de dos servicios sociales que son: el sisben,
con todas las implicaciones que tiene, y banco de proyectos, que basicamente es
un espacio donde se llevan o se recopila la informacién de todos los proyectos que
se presentan desde la administracion municipal y desde cualquier otra entidad,
desde cualquier espacio que tenga la intencion de ser propositivo.

o Actualmente ¢Qué plan de acciéon maneja la gerencia de Desarrollo
Econdémico con el municipio?

Basicamente el plan de accion esta plasmado dentro del plan de desarrollo
municipal. Ese plan de desarrollo municipal es la linea base sobre la cual se
trabaja, es basicamente lo que nosotros hacemos, hacer cumplir las estrategias. Si
se habla de una accion, basicamente es cumplir con las estrategias que tenemos
disefiadas dentro del plan de desarrollo.

o ¢Existe alguna ley, decreto, resolucion en la que se base Desarrollo
Econdmico?

No hay una gerencia propiamente dicha, la actividad gerencial se hace desde la
direccion, pero eso esta enmarcado dentro de una politica publica que es la
politica publica de competitividad y productividad en el municipio.

e ¢Se trabaja en conjunto con alguna otra gerencia de planeacion, con
alguna entidad publica o privada o con alguna secretaria del municipio?

Con varias, realmente lo que se hace es una interaccion entre distintos espacios,
entre ellos por ejemplo tenemos la Secretaria de Desarrollo Social, hay un area en
especifico que se llama Gerencia de unidades productivas, donde también se
preocupan por la generacién de ingresos, tiene una participacion constantemente
activa con la comunidad, trabajamos con el SENA, hay una mesa técnica que se
llama “Mesa técnica de generacion de ingresos de la provincia Soacha — Sibaté”,
donde se trabaja con la planeacion del municipio de Sibaté, se trabaja también con
distintos actores del mercado laboral y de emprendimiento, dentro de esos actores
tenemos por ejemplo a los gremios, entidades de formacion de las que hace parte
la Universidad de Cundinamarca, la Uniminuto, también se cuenta con distintas
ONG’s y fundaciones que se promulgan precisamente para cerrar la brecha en
cuanto a la generacion de ingresos se refiere.

e Que nos puede comentar acerca del planteamiento de observatorio
empresarial que se convirtié en un observatorio laboral.

Nunca se ha planteado como un observatorio empresarial, el observatorio
empresarial es una iniciativa que surge de algunas entidades que tienen
inquietudes, pero lo que se ha planteado desde el plan de desarrollo es instaurar
un observatorio laboral. Ese observatorio laboral tiene como objetivo hacer



seguimiento y observacion, valga la redundancia, y medicion de los
comportamientos del mercado laboral. La idea basicamente es mirar los alcances
gue tienen en cuenta en el mercado, que como todo mercado esta compuesto por
unos demandantes, que en este caso serian los demandantes de mano de obra
gue son las empresas, y los oferentes, oferentes de fuerza laboral que son los
ciudadanos, y un precio que basicamente son los salarios. Lo que necesitamos
saber basicamente es cuales son las necesidades de los demandantes, es decir,
gue mano de obra requieren los empresarios, que mano de obra ofrecen los
ciudadanos, buscamos puntos de iteracion, y fijar unos salarios que determina el
mercado, precisamente porque dentro del sistema econdmico de nuestro pais, que
es un sistema basicamente neoliberal, hay libertad de mercado, y los salarios
como todo crece, de esa iteracion de lo que se considera los oferentes y los
demandantes, en ese orden de ideas, |0 que se va a buscar también es tratar de
articular en prospectiva, el comportamiento de las industrias que sean intensivas
en mano de obra para verificar de qué manera se comportan e ir generando
procesos formativos para el futuro, para este caso un ejemplo, si yo considero que
las industrias van a crecer y van a tener un comportamiento positivo en un
quinenio, lo que yo hago es que empiezo a formar profesionales o mano de obra
calificada que pueda estar ubicada laboralmente dentro del sector industrial y
transformador, eso lo que hace es que, teniendo en cuenta el comportamiento de
los reglajes mas importantes del PIB, yo pueda empezar a realizar procesos de
formacion que sé que a futuro puedan ubicarse laboralmente. Este ejercicio me va
a permitir, no solamente atacar los momentos de coyuntura atemporales, sino que
me va a permitir prepararme para el futuro, esto se hace de manera técnica a
través de modelos econométricos y modelos de produccion, y basado en
expectativas futuras del gobierno nacional, del gobierno regional y de la
administracion municipal.

« ¢ Existen planes sectoriales en el municipio de acuerdo con la divisién por
comunas? ¢ Qué planes hay para las comunas lll y IV, (sectores objeto de
estudio)?

Si hablamos de sectores, un plan sectorial habla de un sector productivo, no
puede hacerse de manera local, pero si se habla de unos planes geograficos o de
distribucion por comuna deberia decir que no, se abarcan por sectores
productivos, de esa forma, lo que sucede es que hay centros de dispersion de las
industrias que se encuentran dentro del municipio, y el sector turistico del
municipio no podriamos enfocarlos solamente en un area geografica especifica,
gue significa eso, nosotros no podemos tener un censo Yy decir que las industrias
gue estan ubicadas por ejemplo en la comuna 1, sector compartir, tienen un
comportamiento distinto de las ubicadas en la comuna 4. Entonces lo que se hace
es que se toman las industrias como una generalidad y se toman unos
comportamientos similares en las industrias grandes, pequefias y medianas, que
en nuestros términos también nos dan una ubicacién geografica porque los
grandes conglomerados industriales del municipio estan ubicados en Cazucay



Canoas, los medianos estan ubicados en Ledn Xl y Compartir, pero es una
coincidencia geografica, pero realmente lo que se hace es que se estima por
sectores y el comportamientos.

e ¢ Hay algun estudio socioecondmico a nivel municipal que se esté llevando
a cabo en el momento?

Cuando usted me habla de estudio socioeconémico tendriamos que abordar
tematicas, porque la delimitacion el problema nos daria para que un estudio socio
economico del municipio hay distintas problematicas que se deben abordar, en
ese orden de ideas, me gustaria que usted delimitara lo que usted considera un
estudio socioecondémico, aunque si se ha abordado para tratar temas como, por
ejemplo: la ubicacién del espacio publico, se han hecho otro tipo de estudios
socioeconémicos para identificar la formacién de empresa, eso demuestra que no
es un solo estudio socioecondmico general del municipio porque el problema seria
demasiado amplio, se ha delimitado parque se dé un mejor manejo de informacion
y se aborden tematicas especificas.

o ¢Estos resultados de estudios son publicos?

Claro, claro que son publicos y en el momento en que se requieran por parte de
cualquier parte de pensamiento o grupo de investigacién pueden tener acceso a
él, por ejemplo, tenemos una investigacion previa de un estudio socioeconémico,
inclusive ambiental, de vocacion econdémica del municipio, hay otro que es un
proceso caracterizacion socioecondmico de vendedores estacionarios o conocidos
como ambulantes de la calle 13, y asi tenemos otro estudio que hace referencia
por ejemplo a la poblacion victima del conflicto y su inclusién en el mercado
laboral. Como se puede dar cuenta, cuando hablamos de un estudio
socioecondmico, pues necesita delimitar realmente el problema para saber cuéles
son los temas que se van a abordar.

e ¢lLailegalidad de los barrios, desde el punto de desarrollo econémico,
afecta en alguna medida?

Claro, este tipo de asentamientos ilegales y demas, tienen una afectacion, primero
porgue uno no puede desligar el rendimiento econémico del desarrollo, el
desarrollo realmente es una mejora en la calidad de vida de los ciudadanos, el
crecimiento de lo que habla en una tendencia ademas neoliberal, es basicamente
un incremento de la produccién o de la productividad o del PIB interno del
municipio para generalizarlo, pero realmente si se ve que el crecimiento debe
conducir a un desarrollo, y el desarrollo a una mejor calidad de vida de la gente,
uno. Dos, hay un lineamiento importante y es el POT, el POT es un instrumento
gue nos permite saber donde esta ubicada y en qué condiciones esta ubicada las
distintas areas urbanisticas del municipio: zona residenciales, zonas comerciales,
zonas productivas, en el momento en el que se generan asentamientos ilegales,
no se cumple con ese mecanismo. Esos asentamientos ilegales no solamente



hacen referencia a invasiones urbanisticas, sino también, al desarrollo de
actividades economicas en areas no reguladas, ahi se tiene un impacto ambiental,
un impacto econémico y un impacto social.

o ¢Los datos de estos asentamientos ilegales son publicos también?

Claro que son publicos y se manejan desde la direccién de urbanismo y espacio publico del
municipio.

« Okey, finalmente, la Ultima pregunta para terminar es, ¢ el futuro para el
municipio de Soacha, desde Desarrollo Econémico, es optimista o
pesimista?

Depende de lo que usted considere como optimista o pesimista, nosotros no
tenemos un censo en el que podemos decir que es bueno o malo, hay unos
resultados y parte de esa opcion, cierto, el crecimiento, no vemos las cosas de
una forma negativa sino como oportunidades de mejora, en este momento hay un
problema que es la densidad demografica, pero eso también es una oportunidad
gue es tener una mayor cantidad de mano de obra, de atraer industria y de buscar
sectores. El municipio también tiene espacios que no se han urbanizado que
pueden ser utilizados en actividades productivas sobre el que tenemos una
ventaja competitiva por lo que es la ubicacion y la produccién. Tenemos, no
dificultades ni un escenario negativo, tenemos la oportunidad de mejorar y adaptar
las condiciones del municipio a un entorno que es cambiante.

e Bueno don José, gracias por su colaboracion, eso fue todo. La verdad
muchas gracias de parte de la Universidad de Cundinamarca y de parte del
proyecto. Espero que cualquier tipo de conclusion a la que se llegue con el
proyecto podamos trabajar en conjunto con la gerencia de desarrollo
economico.

Estamos dispuestos a colaborarles en cualquier tipo de iniciativa que promulgue
con el bienestar de los soachunos, que esté muy bien, hasta luego.

Anexo 2-Entrevista a Director Unidades productivas y emprendimiento, Jonathan
Vela.

Entrevistador: David Albarracin.

Entrevistado: Jonathan Vela, Director de unidades productivas y emprendimiento.



Fecha: 17 de Mayo de 2018

1. ¢A QUE SE DEDICA LA GERENCIA DE EMPRENDIMIENTO EN LA
SECRETARIA DE DESARROLLO SOCIAL?

La gerencia basicamente cumple con dos metas estipuladas en el plan de
desarrollo municipal. La primera meta que trabajamos es capacitacion para el
empleo, y la segunda que trabajamos es formacion para el emprendimiento.
Entonces basicamente el objetivo de la gerencia de Productividad y
emprendimiento es brindar un apoyo y acomparnamiento a los habitantes del
municipio de Soacha para ayudar a fortalecer las habilidades y capacidades para
conseguir y conservar un empleo y para que generen ideas de negocio que sean
productivas y vayan engranadas a los lineamientos econémicos del municipio.

2. ACTUALMENTE, ¢ CUAL ES EL PLAN DE ACCION QUE SE ESTA
MANEJANDO DESDE ESTA GERENCIA EN LA SECRETARIA DE
DESARROLLO SOCIAL, PARA EL MUNICIPIO?

Basicamente, nuestro punto de partida es el plan de desarrollo municipal que se
llama “JUNTOS FORMANDO CIUDAD?. Este plan de desarrollo municipal
enmarca dos metas especificas para la gerencia y nosotros articulamos nuestras
metas como directos responsables. En algunas metas del plan de desarrollo a
nivel general articulamos con otras secretarias para poder asi ser coayudantes en
el proceso de cumplimiento de estas metas. Pero basicamente las dos metas son:
capacitacion para el empleo y formacion para el emprendimiento.

3. Bajo...

Nosotros basicamente como norma general nos regimos bajo la Constitucion
politica de Colombia, que enmarca todas las leyes de las cuales nos debemos
regir, y especificamente nuestro plan de desarrollo municipal se enmarca bajo la
legislacién direccionada a la consecucion de planes de desarrollo. Hay unas leyes
gue protegen todos los temas de derechos de autor, en las cuales nos basamos
para poder apoyar y acompanar todo el tema de emprendimiento y temas
empresariales, y pues toda la ley comercial que enmarca las leyes del cédigo de
comercio con las cuales nosotros asesoramos y acompafiamos todos los procesos
de cocreacion de empresas. Basicamente el cdédigo de comercio y las leyes que
este enmarca.

4. Se...

Si. Nosotros somos una gerencia transversal, el plan de desarrollo “JUNTOS
FORMANDO CIUDAD” es un plan de desarrollo disefiado a escala humana, es
decir, que esta pensado para atender a la persona desde antes de su nacimiento
hasta que llega a la edad de adulto mayor, pasando por todos sus ciclos de vida,
entonces, el enfoque central se esta determinando por el ciclo de vida en el cual la
persona esta en este momento: primera infancia; nifios, nifias y adolescentes;



jovenes; adultos y adultos mayores, nosotros como gerencia transversal entramos
a articular con esos ciclos vitales, la atencion especifica en temas de
emprendimiento y productividad en cada uno de estos ciclos. Entonces ahi
comienza la primera articulacion nuestra directamente en la secretaria de
desarrollo. Posterior a esto, en el plan de desarrollo, nosotros somos
corresponsables de algunas metas con algunas secretarias, como es la secretaria
de desarrollo econdmico, que tiene a su vez algunas metas de capacitacion y
apoyo a proyectos productivos, nosotros somos corresponsables y articulamos
directamente con ellos, y somos la fase inicial de toda la ruta de emprendimiento y
empleabilidad que finaliza con todos los apoyos productivos que pueda generar la
oficina de planeacién en cabeza de desarrollo econémico y articulamos en temas
de empleabilidad con todas las agencias publicas de empleo, esto en cabeza del
ministerio del trabajo, con algunas entidades que prestan atencion al
emprendimiento, con algunas entidades de orden superior como la gobernacion y
entidades del gobierno descentralizadas como Camara de Comercio y algunas
entidades que nos apoyan en todos los procesos de emprendimiento y
empleabilidad.

5. Conozco...

Si. La direccion de desarrollo econémico dentro de sus metas tiene disefiar y
poner en marcha un observatorio del empleo, basicamente. Ese observatorio del
empleo esta pensado primero en, o una de sus metas fundamentales es primero
comenzar a recoger una linea base que nos determine primero cual es la vocaciéon
productiva del municipio, eso es supremamente importante porgue nosotros,
nuestro municipio no sabemos si es turistico, si es industrial, si tiene una vocacion
de servicios 0 una vocacion comercial, entonces lo primero es, a través de todo el
desarrollo que se pueda venir dando con ese observatorio es determinar cual es la
vocacion. Seguido de esto, es determinar cual es el porcentaje de poblacién que
se encuentra en situacion de desempleo o cesante. Y tercero, es comenzar a
indagar, ya con unos datos mas especificos, por género; por tipo de profesion; por
nivel académico, como esté posicionado el municipio frente al departamento y
frente a la nacion. Eso es lo primero que tiene que hacer ese observatorio que se
esta poniendo en marcha en articulaciéon con diferentes entidades que manejan
todo el tema del empleo como son las agencias publicas de empleo, el ministerio
del trabajo, la academia en cabeza de la Universidad de Cundinamarca, la
Universidad Minuto de Dios, la Universidad Nacional, que nos han venido
acompafando en esto, y la Camara de Comercio y algunas entidades que también
trabajan esto. Pero basicamente el objetivo del observatorio de empleo es dar
unas luces mas claras de como esté el tema del empleo en el municipio.

6. Actualmente...

Pues, desde la Secretaria de Desarrollo Social, y desde la Alcaldia municipal en
si, se tienen datos de los procesos que se adelantaron en la alcaldia anterior, que
fueron unos procesos que basicamente consistian en que las personas se



inscribian a la secretaria de desarrollo social con un proyecto productivo, y
dependendiendo del recurso que hubiese en ese momento, se les hacia un
proceso de capacitacion, de acompafiamiento, y fortalecimiento en insumos o
magquinaria, para que estas personas pudieran tener una unidad de negocio
concreta y real. Del anterior gobierno tenemos unas bases de datos de diferentes
convenios que se adelantaron desde el 2013 hasta el 2016 en apoyo a proyectos
productivos. Esas bases de datos existen. En el 2017 nos dimos a la tarea de
hacer un acompafiamiento o una revision de todas estas unidades productivas
para poder encontrar cual era su estado, en qué estado se encontraban, si
realmente esos insumos que se les dieron fueron bien utilizados, a partir de esto
pudieron darle crecimiento a sus empresas, y estamos en ese proceso. En el
2018, desde el 2017 con la nueva administracion, se disefid y se replanted esa
estrategia de entregar cosas por entregar, entonces lo que se esta haciendo es
disefiando unas convocatorias donde las personas realmente tengan un proyecto
bien disefiado, donde se les acompafie desde el proceso de ideacién hasta el
proceso de creacion de un plan de negocios, pasando por una serie de procesos
de capacitacion en diferentes areas que le van a servir para el desarrollo propio de
su actividad, y una vez tenemos eso, pasamos eso a desarrollo econémico para
que estudien la viabilidad de apoyarlos o no. Pero bases de datos como tal existen
del gobierno anterior.

« ¢ESAS BASES DE DATOS SON PUBLICAS?

No estan a la luz de todo mundo pero estan en la oficina de desarrollo social y al ser
informacion publica cualquier persona puede acceder a ella con la debida solicitud.

7. Se puede decir...

Si hay una ligadura, hay cierto grado de incidencia del desarrollo econémico de la
ciudad hacia el desarrollo social. Pero hay una serie de factores que van mas de la
mano como el tema de la educacién, el tema de la cultura propia de nuestra
ciudad, hacia donde se esta apuntando, si realmente le estamos apuntando a ser
una ciudad emprendedora e innovadora, como |lo que nosotros tenemos
proyectado desde esta gerencia. Lo que yo pienso es que si va una cosa con la
otra, si se fortalece el desarrollo social Ibgicamente el desarrollo econémico de la
ciudad va a crecer y fortalecer todo un entorno de emprendimiento o un entorno
empresarial en el municipio seguramente el desarrollo social va a cambiar ciertos
lineamientos que se llevan hoy en dia.

8. Soacha tiene...

Personalmente considero que no. A lo largo que lleva la administracién trabajando,
casi 7 anos, y casi 4 afios con temas de emprendimiento, yo considero que
nuestra ciudad ha perdido esa vocacion industrial que tenia hace unos afios,
basicamente por dos cosas: porque el crecimiento poblacional, el crecimiento de la
ciudad y la densidad han hecho que esta ciudad se vuelva compleja para las



empresas. Primero por las cargas impositivas que tiene hoy en dia una empresa,
montar empresa no es facil por todas las cargas impositivas que eso conlleva.
Segundo, por todas las dificultades en temas de transporte para las empresas,
muchas empresas del municipio se fueron de aca porque era muy complejo el
tema de carga y descarga en una ciudad que ha tenido tantos problemas con su
autopista sur y tercero, hay municipios que les han prestado mas facilidades con
unas zonas industriales mucho més adaptadas hacia el nuevo siglo 21. Segundo
pienso que Soacha como motor industrial deberia apostarle a nuevas alternativas,
pensando en un pais que tiene muchos convenios internacionales, Soacha le
deberia apostar a ser un puerto seco, Soacha le deberia apostar mucho al tema
de turismo, Soacha le deberia apostar mucho al tema de telecomunicaciones, al
ser un municipio que esta muy cerca de la ciudad capital le deberia apostar a todo
eso. Con las grandes densidades de tierra que hay hoy en dia libres y valdias
puedan colocar grandes centros internacionales de call center, grandes puertos
secos para que toda la zona de carga y descarga que viene del sur de Colombia
llegue hasta ahi y no ingresen mas carros pesados a la ciudad sino que se pueda
hacer aqui un puerto donde puedan llegar todas las industrias de Bogoté, a eso yo
creo que Soacha le deberia apuntar.

9. Creeq...

Yo pienso que es muy optimista. Finalmente el tema de produccién nace desde la
persona misma. Yo pienso que acd, con la diversidad cultural que ha llegado a
nuestro municipio, somos una Colombia pequefia, donde encontramos gente de
todos los municipios, de todos los departamentos y de todas las culturas, eso hace
gue haya una serie de conocimientos que se han venido compartiendo desde el
mismo barrio y desde la misma comunidad y esto ha hecho que mucha gente
finalmente se vuelva emprendedora, muchas veces sin la formacion realmente que
necesita un emprendedor, sin ese acompafiamiento, sin esa ruta clara, pero hay
muchas personas que pueden mover el motor productivo y econémico de la
ciudad si se establecieran primero, bajo el parametro de la ley, si nos guiaramos
bajo las leyes que hay que respetar y que es lo primero que hay que hacer;
segundo bajo el acompafiamiento de la administracién municipal y tercero con una
inyeccién econémica que tiene que venir del gobierno nacional y departamental,
porque definitivamente los proyectos productivos no es capacitar a las personas
para que ellos aprendan a hacer proyectos, sino acompafiarlos en esa creacion,
en ese fortalecimiento, y poderlos llevar a un punto donde ellos ya puedan
sostenerse solos y a partir de eso se puedan generar nuevas riquezas para el
municipio.

Jonathan muchisimas gracias por su colaboracién. Eso fue todo, esperamos que
este estudio y las futuras conclusiones a las que se pueda llegar sean de ayuda
para la gerencia de emprendimiento de desarrollo social, para la secretaria social,



y para el municipio, pues la idea de esto es crear las politicas publicas que
precisamente contribuyan a futuro con esta clase de proyectos, muchas gracias.

Anexo 3-Entrevista al Presidente de la JAC Hogar del Sol, Abraham Morales

Entrevistador: David Albarracin

Entrevistado: Abraham Morales, Presidente de la Junta de Acciéon Comunal, Hogar
del Sol.

Fecha: 14 de octubre de 2018



*Don Abraham, cuéntenos por favor una historia basica del barrio Hogar del Sol.
-El barrio fue formado por un sistema de autoconstruccion, el cual nosotros como
personas que necesitamos constituirnos aca o formar un hogar, tener un hogar,
una casa. Nos capacitaron para hacer el trabajo de digamosle como de segunda
categoria, digamoslo asi, el cual era nos formaron en un colegio, en unos colegios
y alli nos capacitaron en como hacer huecos, como se transportar tierra, como la
arena, como mano de obra no calificada digamos asi que es como la palabra mas
correcta y alli también capacitaron a un grupo de madres y también buscaron las
cualidades de esas personas para ser, el ejemplo: el dia de la jornada, cogiamos
los nifios, los llevabamos a un sector dentro de aqui, el mismo proyecto se
encerraba en cinta amarilla y ahi unas madres cuidaban a los nifios, otros les
hacian recreaciones mientras nosotros transportabamos ladrillos, haciamos
huecos, moviamos cemento, limpiabamos el potrero y asi fue el sistema que
nosotros tuvimos aca. En ese proceso también nos capacitaron de como la
convivencia y liderazgo dentro de los mismos grupos, de hecho nos conformaron
por grupos, nos colocaron grupo A, grupo B, grupo C y asi sucesivamente, de
acuerdo el grupo nos asignaban una tarea.

*¢ Eso fue en qué afo?

Eso fue hace aproximadamente, estamos en el dos mil... eso fue para el dos mil
tres.

...En su gran mayoria aqui somos gente desplazados, gente, madres cabeza de
hogar, yo por ejemplo fui he sido cliente toda la vida, vendedor ambulante y toda la
gente de muy bajos recursos, este proyecto tengo que agradecerle yo al M19 que
ellos cuando se desmovilizaron, legalizaron plata, ¢.cierto?, como debieron haberlo
adquirido, no sé pero ellos crearon una vaina que se llamaba crear cooperativa
gue ahi cogian los recursos y los facilitaban, a mi por ejemplo, yo le digo yo no
tenia plata para una cuota inicial, ellos nos facilitaban para la cuota inicial, en ese
tiempo, yo como vendedor ambulante pagué a Colsubsidio, la caja de
compensacion y me dieron un subsidio de vivienda como de siete millones de
pesos que estaban dando en su momento las cajas de compensacion pero yo era
vendedor ambulante y aglutinaron a toda la comunidad en algo que se llamaba, en
una asociacion que se llamaba Crear cooperativa, la famosa... ah no perdén
Fenavi, la cooperativa era la que nos prestaba la plata, aqui nunca en todo el
transcurso del tiempo que llevamos nunca nos ha rematado una casa, yo alcancé
a colgarme en nueve cuotas que eso hubiera sido un banco de los de hoy en dia,
les rematan la casa a uno y yo no tendria casa en estos momento pero no ellos
simplemente lo llamaban a uno no le hacian... cobro juridico, ni nada de eso, lo
llamaban era a que abonaran, a que hiciera pactos de digamosle compromisos
pero nunca nos quitaban una casa, a mi no, yo si hubiera perdido la casa donde
hubiera sido un banco pero de resto todo bien.

*¢ Existe pobreza en el barrio?

-No. Tajantemente digo no. Tenemos si gente de muy bajos recursos pero pobreza
para mi es una persona que no tiene para la comida, que no tienen un techo. eso
es pobreza, si hay hogares que tienen, carecen de mucho

digamosle econdmicamente pero nunca se acuestan sin comer, tienen su techo



¢cierto?, tienen sus servicios basicos, tenemos agua, luz, tenemos parabdlica,
todo ese tema, si obviamente que hay como... sobre todo aqui entre la
comunidad tenemos la etapa 5 que se llamaba casas amarillas, y eso que aqui
son familias y en ... también algunas partes que las casas se las obsequio el
gobierno, la caja de vivienda ¢, de vivienda? no, la. Se me fue el nombre.

*¢ Ministerio de vivienda?

-No, no, no. Eso se llamaba, bueno se me fue en este momento el nombre. Pero
son familias reubicadas por fendmeno natural, fenGmeno natural que son de
Ciudad Bolivar, que alli encontraban, digamosle, ah la caja de vivienda popular,
ahora si, la caja de vivienda popular los reubic6 porque estaban en zonas de alto
riesgo entonces por eso esas familias estan viviendo acd, pero gracias a Dios, si
hay bajos ingresos, hay mucha madre cabeza de hogar, pero pobreza, no,
afortunadamente, no.

*¢ Existen muchos casos de delincuencia o inseguridad en el barrio?

-No, no. El tema que hay aqui y a que gracias a que hoy en dia la dosis minima es
legal, digamoslo asi entre comillas pues tenemos problemas de drogadiccioén,
sobre todo marihuana, mucha marihuana y unos numeros contados que serian de
bazuco pero los muchachos aca como dije gracias a Dios no llegan a robar
internamente, robaran en otros sitios o ellos mismos financian su consumo pero
gue se metan con la comunidad, en ningln momento, en ningln momento.

*¢ Hay participacion de parte de los habitantes del barrio en actividades politicas y
sociales?

-Muy poco porque hoy desafortunadamente, las familias y las comunidades estan
mas empefiadas en el tema del trabajo, del rebusque para el sustento del hogar
entonces alegan que no tiene tiempo, las comunidades hoy en dia estan muy
reacias a ese tema y mas viendo que las entidades publicas son muy apaticas, o
sea, no quieren colaborar con las comunidades en los problemas que ellos tienen
entonces la gente dice no, si no trabajo, no como y ya se echan a un lado.

*¢ Se realizan actividades sociales o recreativas en el barrio?

- No, lastimosamente hemos, hace como dos afios hicimos una con el instituto
pero, se llamaba, y veo que con extrafieza no la volvieron a hacer ¢ cierto? se
llamaban vacaciones recreativas, en los cuales el instituto mandaba un grupo de
jovenes que es en esta semana, que por ejemplo que es semana de receso
escolar... les servia muchisimo por alla se reunian setenta, ochenta nifios durante
unos cuatro o cinco dias que lo hacian pero desafortunadamente en esta vez no lo
volvieron a hacer y este afio mire varios, tal vez carecia de recursos la alcaldia
pero no lo han vuelto a hacer.

*Es observable que en el barrio se realizan campeonatos de fatbol, ¢ Durante
dichos eventos, los habitantes del barrio realizan alguna actividad econémica
diferente a la normal?

-Bueno antes del campeonato las zonas verdes estaban practicamente invadidas
por el sistema de la drogas y el barrio no se conocia comercialmente era muy
muerto, las tiendas poco se movian un domingo o el fin de semana digamoslo asi,
hoy en dia el barrio es muy conocido a nivel municipio porque viene equipos de
todos y fuera del municipio, viene de Bogota, de Suba, de Zipaquira vienen a jugar



aca, entonces es un barrio muy conocido ya, y econémicamente ya la gente claro,
ha sido demasiado el progreso econémico, el bienestar econémico para las
tiendas, para los negocios, usted sale y ve, hay varias casas que sacan sus
negocios, estan llenos de gente que, jugadores que viene a jugar y se traen a las
esposas, a los hijos a los acomparfiantes y eso ha servido demasiado para la
comunidad para el desarrollo econémico, socioeconémico.

*¢ Cree que la perspectiva de mejora y desarrollo es positiva 0 negativa para el
barrio?

-Es positiva, positiva porque cuando iniciamos aca la, el barrio, llegamos y las vias
sin pavimentar, el entorno era solo potrero, poblaba mucho las drogas, poblaba
mucho el tema del sexo en el potrero, pandillas... ahoritica gracias a Dios,
tenemos un desarrollo, tenemos las vias casi en un ochenta por ciento
pavimentadas, tenemos agua y alcantarillado que no falla para nada, los rios que
antes nos inundaban, porque antes sufriamos de inundaciones ya no ha sucedido,
tenemos dos centros comerciales a menos de veinte metros, el desarrollo
econdmico se ha visto sustancialmente, yo diria que estamos de uno a cien,
estamos como en un setenta ochenta por ciento, mejoré la calidad de vida 'y
ahoritica mucho mas cuando se van, aqui en la parte de Iwoka, la parte de atras,
se va, ya esos terrenos son del proyecto hacienda Palachi ¢cierto? Son veinticinco
mil hogares que van a llegar y eso nos va a ayudar porgue hay un compromiso con
la alcaldia, con la empresa privada, de hecho la empresa privada ya invirtio en
nosotros aca, un escenario deportivo muy bonito, una cancha, hizo una inversién
de ciento veinte millones de pesos en un escenario deportivo y nos llega, nos
regalo también, la empresa privada contribuyd con veintidos millones para la
construccion del salon comunal, los techos y tienen proyectado para el otro afio la
pavimentacion de un puente por el centro de la comunidad que va a beneficiar
mucho a todos los vivienditas y todos nuestros hogares.

*¢ El barrio cuenta con empresas 0 negocios propios de los habitantes?

-Si, si hay empresas, microempresas, perdén, de bueno no sé si se llaman
satélites hoy en dia ¢ cierto? Hay mucha madre cabeza de hogar que tienen,
trabajan, tienen sus talleres en la casa, ha faltado es organizacion, capacitacion
porque la verdad que trabajan muy bien pero no estan organizadas, les pagan a
como se les dé la gana a los sefores que les dan el empleo, les ayudan a
conseguir la maquina pero no les pagan lo justo, hay un sefior que tiene una
microempresa de babuchas, le ha ido muy bien, le ha dado oportunidad a otros
sefiores, pues yo le digo aqui tenemos el salon comunal donde facilmente se
puede organizar muchas sefioras, muchos sefiores ¢ cierto? Hogares para que
pues trabajan mas comodamente ¢ cierto? Porque si esta comprobado de que se
puede salir adelante y vuelvo y lo repito conozco muchisimas madres que trabajan
con satélites, se llaman satélites, entonces dejan la ropa, dejan para que ellos
cosan. Eso se ve toda la semana. De ejemplo de costura o de bolsas o de revistas
gue tienen que hacer para llevar a las empresas, entonces ellas aqui las dan, les
traen los materiales y ellos lo hacen en la casa.

*¢ Dicho emprendimiento es benéfico para el desarrollo econdmico del barrio?



-Si, si, claro. No solo para la economia, para la comunidad, si es beneficioso en la
medida de que, hombre cuando una sefiora tiene sus hijos y no puede salir a
laborar en una empresa pues no tiene entrada econdémica pero al tener el trabajo,
en este caso, el satélite en su casa pues efectivamente se beneficia como si
estuviera trabajando en una empresa garante, lo Unico es que no esta bien
remunerada, pero si tiene entrada econdmica y eso contribuye a que los hogares
econdémicamente sean estables.

*Bajo su liderazgo y presidencia en la JAC, ¢ ha existido algun plan de desarrollo o
de mejoramiento local en la que se incluyan las areas de educacion, de
emprendimiento, o capacitacion para los habitantes del barrio?

-No, nunca, nunca. Porgue viendo, que nosotros hay muchas instituciones, que
nos pudieran facilmente colaborar pero desafortunadamente en el municipio nunca
se han preocupado por eso.

*¢ Ni por parte de una privada ni nada?

-Nada, nunca, nunca...Lastimosamente aqui tenemos un salén comunal con
capacidad para facilmente sentar a ciento veinte, ciento treinta personas, tenemos
un segundo piso pero nadie nos ha querido colaborar y nadie ha venido a solicitar,
a ofrecer esa colaboracion.

Mire cOmo esta ese saldn, ese salon lo pedi yo con ese objetivo, lo he luchado con
ese objetivo de si viene alguien a capacitar madres, jovenes, hermano pues ahi
estd, no se cobra un peso, tiene toda la silleteria, en este momento tiene, tenemos
diez mesas de este estilo, estilo pupitre para hacer grupos, para trabajar, tenemos
sonido, pero desafortunadamente nadie ha venido, Yo estaba muy contento con el
Sena porque el Sena en un comienzo, nos ofrecia y hacia talleres de veinticuatro
horas y era muy bien aceptado por la comunidad pero los quitaron, quedamos en
las mismas.

*Bueno don Abraham, muchas gracias por su colaboracién y disposicion para esta
entrevista y esperamos que los resultados de este proyecto puedan llegar a ser de
beneficio para el barrio Hogar del Sol.

Anexo 4-Entrevista al Vicepresidente de la JAC Hogar del Sol, Jairo Albarracin.

Entrevistador: David Albarracin.
Entrevistado: Jairo Albarracin, Vicepresidencia de la Junta de Accion Comunal.
Fecha: 22 de septiembre de 2018.

-Actualmente el barrio cuenta con Asamblea Local, Presidente de Junta, Junta de
Accion Comunal y tiene todos los comités. La presidencia actual la tiene, es dirigida



por el sefior Abraham de Jesus Morales Chaverra, él es un habitante y también un
fundador del barrio, la comunidad lo volvié a escoger por una vez mas, por eso es
gue él esta aun aqui, su periodo de presidente ha sido desde 2013, y si las cosas
salen bien nos acompafiara hasta el 2020

-Bueno pues, la cantidad exacta de personas que hay en el barrio realmente no la
sé, la desconozco completamente porque como usted sabe las casas no siempre
permanecen igual, los duefios les hacen los cambios que ellos quieran, ademas en
una casa no siempre vive solo una familia, pueden vivir solo dos esposo tanto como
pueden vivir hasta 3 familias, por eso es que no se tiene el dato claro de los
habitantes, lo que si le puedo decir es que en este barrio existen 870 casas

-Usted sabe que el consumo de sustancias como la marihuana se ve en todos los
barrios pero eso no significa que nadie tenga que actuar para quitar el problema de
raiz, por eso hemos comenzado a mostrar interés por ellos, ellos no han mostrado
una mala actitud, por el contrario, han mostrado interés y muestran aceptacion por
los que se quiere hacer, ellos ahora tienen un buen comportamiento con las
personas que habitan aqui en el barrio, Gltimamente la inseguridad ha disminuido.

-Pues aqui en el barrio, los lugares como garajes se han prestado para que las
personas comiencen algun proyecto entonces aqui podemos encontrar diferentes
microempresas, algunos satélites, fabricas

-También comentan la existencia de mas personas, madres cabeza de hogar y
jovenes, que tienen el conocimiento y las capacidades en labores como la costura,
la orfebreria o la bisuteria, pero que, al no contar con los espacios adecuados para
realizar sus actividades, no han podido avanzar en sus proyectos. Hay un sefior que
vive en la etapa 5, en las casas que son amarillas, el sefior fabrica babuchas las
personas lo ven como un muy buen ejemplo porque a él lo reubicaron de un sector
que tenia alto riesgo y también porque apoya a otros habitantes del sector porque
les brinda empleo

-Aqui en el barrio, en las canchas, se ha venido realizando campeonatos de futbol,
aqui no juegan solo muchachos que son de aqui del barrio, vienen de otras partes
del municipio, incluso vienen hasta desde Bogot4, como hay tantas personas que
estan transitando la zona desde que eso se ha hecho las personas de diferentes
partes aprovecharon y sacan sus puesticos a la calle de comida ,bebidas y
jueguitos que a los nifios les gustan mucho, todas estas actividades han
beneficiado para el ingreso de las familias y ayuda a su economia.

-Otra cosa que se ha realizado durante esta administracion ha sido reconstruir o
recuperar algunas zonas importantes que han sido invadidas , pero esto no ha sido
solo gracias a la junta, esto ha sido un trabajo de todos y si se ha logrado es porque
todas las personas han ofrecido la vigilancia y han realizado mas eventos para
recaudar fondos como como bazares y concursos, esto ha ayudado a que las



personas que son de aqui del barrio se sientan orgullosos y se sientan mas como
equipo, son mas unidos.

-El sector ha sido muy fuerte en cuanto a la de contaminacidén constante porque en
sus inicios era el centro de zonas verdes o “potreros”, este lugar se usaba para que
depositaran las basuras y residuos soélidos. Cuando se comenz6 a construir el
barrio a construir el barrio, ain existian varias zonas de pastos alrededor,
principalmente dos zonas circunvecinas: la Hacienda Palachi, ubicada hacia el
occidente del barrio, y la zona verde conocida en algin momento como Fedenorte,
hacia el oriente del barrio esta quedaba antes de la autopista, actualmente esto ya
no se ve, ahorita usted se encuentra ubicado el Centro Comercial Gran Plaza y la
Estacion Complementaria de Transmilenio San Mateo. La existencia de estas zonas
ha provocado serios problemas de salubridad como focos de basuras, las personas
pueden ver un montdén de escombros, también hay muchos como zancudos y ratas,
esta zona también es demasiada inseguridad, hay mucho consumo de drogas y
pandillismo.



Anexo 5-Encuesta "Caracterizacion de la poblacién del Hogar del Sol.

Seccion 1de 7

CARACTERIZACION DE LA POBLACION HOGAR DEL SOL

>¢

La descripcion de los hogares ubicados en el barrio Hogar del Sol hace parte de un proyecto de grado en la
Universidad de Cundinamarca, el cual busca contribuir con la actualizacién y observacion de las dindmicas
socioeconémicas en el municipio, tomando como ejemplo el barrio Hogar del Sol, el cual se ha observado de manera
cualitativa un crecimiento y mejora integral.

OBJETIVO: Caracterizar la poblacion habitante del barrio Hogar del Sol para un posterior andlisis y diagnostico de su
actualidad socioeconomica.

Es de resattar que el estudio es meramente académico, sin ninguna implicacion pelitica, econdmica o tributaria, y que
sus alcances son de caracter investigativo. La investigacion ha sido avalada por |z Universidad de Cundinamarca, por
medio de su Comité de Trabajos de grado; por la JAC, por parte de su presidente Abraham Morales, y su vicepresidente
Jairo Albarracin; y el apoyo de entes gubernamentales como la Secretaria de Desarrolio Social, a través de la Direccion
de Emprendimiento y Unidades Productivas, la Secretaria de Planeacion, a través de la Direccion de Desarrollo
Econdmico; v |a Secretaria de Hacienda, a través de |a Direccion de Presupuestos Municipales.

Los resultados del estudio seran de caracter plblico y estaran al alcance de todas las personas habitantes del barrio,
solicitandolas a los representantes de la JAC.

Muchas Gracias.

Seccion 2 de 7

<

Condiciones de vivienda y servicios pﬁbl.icos

Caracteristicas del lugar de habitacicon.

Contidad de miembros en el hogar e’

) Masde5S

La vivienda es: -
| Propia
| Arriendo

| Famiiar



La vivienda cuenta con servicios de:

| | Trcable

| Telefonia Fija

iCuantas plantas tiene la vivienda? =

iLa vivienda cuenta con cocina?

— ) S"

) Mo



;Cuantos dormitorios tiene la vivienda? ~

l:' Mas de 5

Haterial del piso *

() Tiema

() Cemento

|| Ceramica

) Baldosin o Laminado

() Madera

Haterial de las paredes externas
() Blogue oladrillo

() Concreto

() Cartén o elementos endebles




Condiciones de La nifiez y la juventud

Personas deQ 2 17 ancs

Hiembros con edades de 0-4

) 0

| Masdes

iCuenta(n) con aseguramiento en salud? -

-]
| No

Mo Aplica

;Pasa(n) tiempo en el lugar de trabajo de sus padres? -
BE-
) No

) No Aplica

:Pasa(n) tiempo solo en casa?
) Si
| No

") NoAglica

¢Pasa(n) tiempo al cuidado de un menor de 18 afos?

) Si
| No

| No Aplica

sAsiste{n) a algén jardin infantil o guarderia? 2
| Si
I No

| No Aplica

4




iPablico o privado? *

() Piblico

| Privado

() NoAplica

iRecibe(n) desayuno en el jardin? *

() Si
(] No

._:1 No Aplica

iRecibe(n) almuerzo en el jardin? *
( : | Si
I ) No

(") NoAplica

Hiembros con edad de 5 - 11

) MasdeS

iCuentaln) con aseguramiento en salud? *

() s
() Mo

) NoApica

iAsiste(n) a alguna institucién educativa? 8
) Si
) No

") No Aglica



iPablica o priveda? ”
| Puoica
_) Privada

) Mo Aglica

:En que grado se encuentra(n) actualmente? &
5
| S
] a°
] =

| &*

No Aglica

iRecibe(n) refrigerio en la institucion? &
) si

") No

1 No Aplica

;Recibe(n) almuerzo en la institucién? *

sSufrieron alguna enfermedad. accidente. problema odontolégico o algln ofro problema de
salud en el Gltimo mes si hospitalizacion?

iTuvo alguna barrera para la asistencia médica (No acudio ol médico general. especialista.
odontilogoe. terapista o institucion en salud)?



Hiembros con edades de 12 - 17~

Yo

| MasdeS

*

iAsiste(n) a alguna institucion educativa?

iPablica o privada? b
) Publica
() Privada

| No Aplica

(En que grado se encuentra(n) actuolmente?

] svae
Ii\ Educacion Superior

[7] Mo apica

iEn qué octividad ocupd La mayoer parte del tiempo la semana pasada?




iRecibid ingresos por alguna actividad la semana pasada? &

| Si

[ ) No

| Ho Aglica

i Trabajo Lo semana pasada en un negocio familiar por una hora o mas sin pagoe?

{ =1

[ ) Ho

) No Aplica

¢Tuve alguna enfermedad. accidente. problema odontolagico o algan ofroe problema de salud en
el altimo mes sin hospitalizacién?

Si
No

No Aplica

£Tuvo olquna barrera para La asistencia médica (No acudié al médico generol. especialista.
odontologe. terapista o institucion en salud)?

[ No

Seccion 4de 7

Condiciones de Los adultos

Situacion integral de los mayores de edad.

Hiembros mayores de 18 afios

[ 3

| Masde5

iSabe(n) Leer y escribir? *

» <



iCual es el nivel académico de Los miembros adultos del hogar? »
[ Primaria

| | Basica Secundaria

| | mediz vocacional

| | Técnico

| | Técnologo

[ Profesional

| | Sugerior

iTienen empleo actualmente? g
) Si

() Mo

De Los siguientes grupos de empleados. ; A cual hacen parte los miembros del hogar? 3
\:[ Funcicnarios publicos, gerentes sector privado y administradores

[ ] Oficinistas

| | Trabzjadores industrizies, artesanos y ayudantes

Comerciantes

| | Profesionales, técnicos y trabajadores del arte

| | Trabajadores de la educacion

| | Trabsjadores en servicios personaies

| | Trabajadores en actividades agricolas, ganaderas, silvicolas y de caza y pesca

| | Conductores y ayudantes de conductores de maguinaria mdwil y medios de ransporte
| | Trabajadores en servicios de proteccion y vigilancia y fuerzas armadas

| | NoAplica

;Cuantas horas trabajan o Lo semana? *

1 Menos de 20h
| De 20a 40n
| De&Datln

| Mas de 600

! No Aplica

sCuenta(n) con aseguramiento en salud? *

) Si

| No




iEstan afiliodos a un fondo de pensiones? o

() si

| No

:En qué actividad ocuparen la mayor parte del tiempo Lo semana pasada? g

;Realizaron alguna actividod paga por una hora o mas La semana pasada? *
() si

[ ) No

iRecibieron ingresos por alquna actividad la semana pasada? "
Jsi

) No

4En que rango se encuentran los ingresos mensuales del hogar? *

() Menos de $200mil
") Entre $200mil y S400mil
| Entre $400mil y $600mil
") Entre $600mil y $800mil
| Entre $300mil y Un millon
" Entre Un millon y $1200

") Superiora $1'200

;Trabajaron La semana pasada en un negocio familiar por una hora o mas sin pago? *

'iNo



:Sufrieron alquna enfermedad. accidente. problema odontolégico o algdn ofro problema de
salud en el Gtimo mes si hospitalizacién?

iTuvo alguno barrera para Lo asistencia médica (No acudid al. médico general. especialista.

odontélogo. ferapista o institucion en salid)?
) s

|:» No

5i e hubiera resultado algan trabajo zestaba disponible La semana pasada para trabajor? *

O'si

M NO




Condiciones de Bienestar Familiar

Calidad devids de |z famila

;Suplen las 3 comidas minimas ol dia? *
Si

) No

¢Cuentan con al menos un computador en el hogar? g
Si

No

¢Cuentan con al menos un televisor en el hogar? t
) si

| No

:Cuenton con refrigerador en el hogar? X
Si

No

;Cuentan con lavadora en el hogar? 2
) Ssi

) No

;Cuentan con estufa?

) Si

] No

#Que tan complicado es que sus hijos asistan ol colegio? *
() Muy Facil

() Faca

() Dificil

() Muy Dificil

[} Noapica

#Que medio de transporte usan para llegar a su lugar de trabgjo? *

[ Sistema Integrado de Transporte (Transmilenio)
[ ] Transporte intermunicipal

[ Veniculo panticular



|| Moto

[ sBicicleta

[~ Ruta empresarial
[] apie

[ Mo aplica

iAlgin integrante de la fomilia practica alqén deporte o hace parte de algan grupo cultural? =

¢Cual deporte o grupo?

Futbol

Baloncesto

]

[ volleyball

Teato

[ sisica
[ | panzas
[ Noaglica

] o=

#Algun integrante de Lo familia proctica algan deporte o hace parte de algén grupo cultural? *

) si

_ Mo

¢Cual deporte o grupo? ?




Seccion6de 7

Condiciones de consumo familiar

Rango de consumo.

£Con que frecuencia hacen mercado para el hogar? :

() Semanalmente
() Guincenzimente

(| Mensuaimente

| Tiempo mayor & un mes

2Cuanto gastan en el mercado del hogar? :

| ) Mencs de SOmil
| | Entre SOmil y 200mil
| Entre 200mil y 350mal

() Mas de £40Dmil

De los siquientes supermercados circunvecinos. ;Cual prefieren? o

+Con que frecuencia realizan paseos familiares fuera de la ciudad? "

| Semanalmente
| Quincenalmente

Mensuaimente
| Trimestralmente
' Semestralmente
| Anusiments

| Mo Aplca

:Algan destino en especial? *




- -
¢Con que frecuencia salen a restourantes?

() Semanalmente

Quincenaliments

Mensuzimente

Tramestraiments
|| Semestraimente
() Anualmente

[ NoAglica

$Algan restourante en especial?

v = o 2 *
iCon que frecuencia salen a cine u otro espacio cultura o recreativo con costo?

| Semanalmente

Quincenziments

| Mensuaimente

Trimestraiments

| Semestraimente

() Anuasimente

() NoAplica

~ - .- - - - .
be Los siguientes servicios de cine circunvecinos. ;Cual prefieren?

(| Procinal Unisur

| Cinemark Gran Plaza
|| Cine Colombia Mercurio
[ v Cine Colombia Ventura

) NoAplica

iCon que frecuencia estrenan ropa y/o zapatos? ~

| Semanalmente
() Quincenaiments
[ Mensuaimente
() Trimestralmente
(| Semestralmente

| Anuziments



Seccion 7de 7

Intencion de emprendimiento

;Tiene olgan proyecto de emprendimiento actualmente? *

| Si

"1 No

iLe gustaria iniciar algan proyecto de emprendimiento a futuro? ~
) si

! No

2En que sector productivo esta ubicado su proyecto de emprendimiento? i
) Industrial
) Comerciat
| Servicios
| Agropecuario
) NoaAplica

:Conoce algin proyecto de emprendimiento cerca a su casa?

¢Ha buscado y recibido apoyo por parte del gobierno?

) S

) No

&Ha buscado y recibido apoyo por parte de organizaciones privadas? *

) Si

| No

#Ha recibido capacitacion en emprendimiento de proyectos? ©

;Le gustaria recibir capacitacion en emprendimiento de proyectos por parte de la Universidad
de Cundinamarca (UDEC). la alcaldia o la JAC?

) S

| No

"



Anexo 6-Respuestas tabulacion _Caracterizacion de la poblacion del Hogar del Sol.

E e o 5 H ! 4 3 L M H o F o
Enc| T oL ~ | Lavi - “la. = | iGuantar dormitaril ~ | jGuantar porranar< * | Matorial delpire | " | Matorial dalar pars| ~ | Mismbrar zanodade ~ - - -
1 5 Familiar Luz, Azusduzta, Alzant Mar dad E Marded 1 Gordmiza Eloque oladrilln # HoAplisa Hafplica Ha fplica Mo fplica Hadplica Hafplica Nafplica
z 4 Luz, Azusduzta, Alzant 38 4 1 Gaucha Eloque oladrilla # Hoplisa Ha dplica Hadplica Hofplica Ha Haiplica Hafplica
3 4 Luz, Azucduzta, Alzant 2 Ha z 2 Gomuntn Eloque oladrilla # HoAplisa Hadplica Hafplica Hodplica Hadplica Hafiplica Hafplica
4 3 Luz, fizusduzta, Alzant 25 z Eloaue oladrilla [ Hadpliza HaZpliza Ho &sliza Hadgliza Hafisliza Hadpliza
5 5 Luz, Aue dusha, Alsant 38 E] Elaqus alade 1 Ha Ha He Ha Madplisa Hadplizs
5 Marde§ Luz, freuedusta, Alant 38 4 Blaque aladrilla # Haplisa Ha dplica Ha dplica Ha &plica Hadglisa Ha dplica
T Marde§ Luz, Azusduzta, Alzan 2 H Eloque oladrilla 1ta Ha Ha Ho £ Ha
E] Luz, Azusduzta, Alzant 25 z Eloque oladrilla 1Ha Ha Ha Ho i E
L] Luz, Azusduzta, Alzant 25 z Eloque oladrilla # Hoplisa Ha dplica Hadplica Hofplica Hadplica Hafplica
10 Luz, Azucduzta, Alzant 25 z Eloque oladrilla # Haplisa Hadplica Hadplica He fplica Hadplica Hafplica
M Mar do Luz, Beuedusta, Alzant 38 H] Blo.que sladrilla 150 Ha Ha Ho = Ha
[ 5 Luz, Aue dusha, Alsant 38 E] Elaqus aladrilla 15 Ha Ha He = Fibliza =
[ 3 Prapia Luz, Azusduzta, Alzan 2 H 2 Baldarinolaminadn  Eloque nladrilla # HoAplisa Ha Aplica Hafplica Mo fplica Hadplica Hafplica Hafplica
14 Mar 4o 5 Frapia Luz, Azusduzta, Alzant a5 ] 2 Baldarinolaminadn  Eloqus nladrilla # HoAplisa Hafplica Hafplica Mo Aplica Hadplica Hafplica Nafplica
3 3 Luz, Azusduzta, Alzant 25 z Eloque oladrilla W HaApliza Hadplica Ho fplica Hadplica Haiplica Hafplica
" 5 Luz, Azusduzta, Alzant 25 z Eloque oladrilla 1 E Ha Ho i Fibliza E
[ z Luz, fizusduzta, Alzant 25 3 Eloaue oladrilla [ Hadpliza HaZpliza Ho 2sliza Hadpliza Hafisliza Hadpliza
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21 3 Luz, freuedusta, Alant 38 3 Blaque aladrilla [ Ha Aplisa Ha dplica Ha &plica Hadglisa Hafplica
z El Luz, Azusduzta, Alzan EEY 3 Eloque oladrilla [
3 4 Luz, Azusduzta, Alzant 38 4 Eloque oladrilla [ Hodplisa
25 Mar da§ Luz, Azusduzta, Alzant 3 3 Eloque oladrilla 15 HoAplisa
27 Mar da§ Luz, Azusduzta, Alzant 3= 4 Eloque oladrilla [
2 Fl Luz, Azusduzta, Alzan 25 2 [
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3 3 25 z [l
7 3P 38 3 [
3 3 25 1 Eloque oladrilla 1
k) 4 45 3 Eloque oladri [
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4 4 38 3 Eloque oladri [
IH 4 38 3 Eloque oladri [
43 5 38 4 Eloque oladrilla [
44 Mar da§ Familiar 25 z Eloque oladrilla # N Aplisa Mo Aplica Ha fplica Mo fplica Hadplica Hafiplica
45 2 Arrisndn 3= 1 Eloque oladrilla # N Aplisa Mo Aplica Ha fplica Mo fplica Hadplica Hafiplica
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H ] Hafplics Hafplics o Hadplizs Hadipliss Hadipliss Hadipliss Hatp
4 ] Hadplica Hadplica 15 1w Ertudianda Ha Ha Ha
5 ] Hadplica Hadplica BE Departerartadin Mo Ha Ha
[ 3 0 HaAplica HoApliza  Hadpliza HoApliza Hafpliza Hofp
7 | Madplica ] Hadplica Hadplica Hadplica e Ertudiar Ha Ha Ha
% Ha 1 i 1 Ha 0 Hafipliza Hadpliza Hadipliza Hadipliza Hadp
ERES 1 £ > Ha  Hadplizs Hadpl Hadpliza Hadpliza Hatp
10 Hadplics 1 £ - Ha 15 1w Ervudin Ha Ha £
 Hadplica 1 i s Ha  HaAplisa Haplisa Hadplisa Hadplisa Hasp
12 Ha ] Ha gl Hadplica Hadplica Hadplica  HaAplisa Hadpl Hadplisa Hadplisa Hasp
RN 1 B Ha Ha Ha EY i Ertudin Ha Ha Ha
14 Madplica ] Hadplica Hadplica Hadplica Hadplica Hadplica 0 Nafpliza Hadpliza Hafpliza Hafpliza Mg
15 £ - Ha 0 Nafpliza Hadpliza Hafpliza Hafpliza Mg
] Hadplica Ha el Ha el 1 w Doports Ha
] Hafplics Ha el 1 i Ertudia depa Ha
] Ha el Ha el o Ha Nty
] Ha gl Ha gl o Ha, Hasp
0 o HoApliza Ertudiando-trabajanda Ha
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[ z #,Educacién Superiar Ertudi Ha
[ 15t 2 Ertudin Ha
[ 0 Nafpliza Hafpliza Mg
[ HER 11 Ertudin EA
1 150 # Ertud Ha
[ FIE 1 Daports Ha
Marde§ 0 Nafpliza Hafpliza Hafpliza Mg
[ 15 Fabliza ¥ Ha
15 150 Frivada Ha
[ 0 Hadpliza Hap
[ 0 Nafpliza Mg
ot 0 Hafpliza Hafp
[ o <2 [
[ o o [
[ 0 Nafpliza Mg
[ 3 Ha sncara Ha
[ BES Ertudin Ha
[  Hadpliza Hapliza Hafplics Hapliza Hap
a7 Madplica 0 Madplica Hafplica Hafplica Hafplica Haplica Haplica Haplica 0 Nafpliza Hapliza Hapliza Hapliza Hapliza Mg
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Thanalaga ES Oficirirtar, Comerzian De 40260k = Es trabajar,crtudiar Mo Ha Superior 4 $1Z00 Ha Ha

Praferianal ES rirtar, pensianada Do 40 a6 0h 3 Ha trabaia Ha ] Entre$#00mil Un milly Ho Ed

Frimaria,Madis Yazasi Ho Gamorsiantor, Trabaia Do d0 a0k i : Trabaioyamade zara Mo : EntraUn millar y $1°20¢ 5§ Ha

ModiaVocacional 57 Trabajadarer enrervizi De 0 260k 3 £ Trabain 3 £ Entra Un millan, » $1200 Ha Ha

= Ha Teaks = = Superior 141200 Ha B

Ho Ha : t Entra$300mil - Un mills Ho Ha

irtar, Trabajadar D d0 280k Ed = Ed Ed Entra Un millan  $1°20C 57 Ha

Ha fplica Ha Bplica Ho Ha Ha Ha Erire £l §600mi Ho Ha

MediaVacacianal, Toor 57 Gamorsiantar, Trabaja Mar do 60h B3 £ E E EntraUn millar 7 $1°200 Ho Ha

Primaria Ha Ha fplica Ha Aplica 3 t s Ed Entre$#00mil Un milly Ho Ha

Frimaria,Madia Yazasi 51 Funcianariar pdblicar, - Mar de 60k i : 5 i Superior 241200 Ha Ha

Frimaria, Madis Yazasi He Madplisa Ha fplica 3 £ Ha Ha Entra §400mil §600mi Ha Ha

MediaVacacianal, Toar 51 Trabajadarsr indurteial D d0 260k = £ = B Erikrs Un millar. 3 $1'200 Ha Ha

MediaVacacianal, Fraf 5§ D 40 abih i : i : Superior 241200 Ha Ha

Frimaria, Madis Vazasi 57 Camerdiantar Do 40 akih Ho Ha Ed Ed Entra $400mil: Un mills Ho Ha

MadiaVacacianal, Taer 55 Camorsianter, Trabsia Mar do 0k 3 Ha E E ErireUn millar. 3 $1'200 Ho Ha

Frimaria, Madis Yazasi He Camerdiantar Mar de Gk : f : t EntraUn millar 7 $1'200 Ho Ha

MediaVacacianal 3 Camerciantar De 40 abih 3 4 3 ] EntreUn millan  $1'200 Ha Ha

Frofurianal S Frofasinnalar, theniza: Do 20 adih E = E E ErireUn millar. 3 $1'200 Ho Ha

Oficirirtar, Fraferiona De 0260k 3 £ 3 E Superior 4 31200 Ha Ha

Camersiantar Mar da G = =0 3 B Eritrs Un millar. 3 $1'200 Ha Ha

Trabajadorer indurtrial Mar do 60h = = 3 Ed EntraUn millar 7 $1°200 Ho Ha

Trabajadorer indurkrial Do d0 a0k 3 Ha 3 : EntraUn millar, 7 $1'20( Ho t

Ha el o Bplica Ed Ha Ha Ha Entrs $400mil - §#00mi Ha Ha

Ha dplica Ha Apliza Ho Ha Ha Ha Entra $400mil - §600mi Ho Ha

Oficinirtar, Trabajadar Do d0 a0k 3 Ha 3 + Superior 131200 Ha Ha

Ha fiplisa, Inde. HaAplisa = Ha = E Entrs Un millan 7 $1°20¢ Ha B

Trabajadarer indurtrial De d0 280k = = Trabain El Ed EntraUn millar 7 $1°200 Ho Ha

GCamorsiantor, Trabaia De d0 a0k 3 ¢ Teabaio ¥ artudia 3 3 EntraUn millar, 7 $1'200 Ho t

Trabajadarer industrial Da 40 260k = B = E Ha

Camerdiantar Do 40 abih = = = Ed £l

Trabajadorer ensorvizi Mar do £0h 3 Ha 3 t Ha

Camersiantar, Candus D 40 260k = =0 = E Ha

Frofarionaler, thniza De d0 ag0h = = Trabajo yhogar Ha Ha EntraUn millar 7 $1°20¢ Ho Ha

Trabajadorer dl22dus Do d0 a0k Ho Ha trabai 3 + Superior 141200 Ha Ha

Ofisinirtar 40250k = =0 = E Entrs $200mil Un mills Ha Ha

irtar Do 40 abih = = = Ed EntraUn millar 7 $1°20( Ho Ha

Trabajadorer ensorvizi Mar do 60k 3 Ha 3 3 EntraUn millar, 7 $1'200 Ho Ha

= B3 = E Entrs Un millan  $1°20¢ Ha Ha

= Ha = Ed Entra $400mil - §600mi Ho Ha

Téznalaan s GCanduztaras arudant Do 20 adih 3 3 Trabaiandn 3 : Entra$300mil - Un mills Ho Ha
e 3 L aF diad - Al 14, R - Do lar i T icen
i 3 3 : i Sirtemalntearadnde T 51 Yollesball Munrualmente Entrs S0mily 20mil  Motrn Trima)
i 3 : : i Sirtemalntoaradnde T 51 riza Munrualmente Entrs S0mily 200mil _ rurtimax Anual
i 3 : Ha i Apie Ha Ha Aplica Munrualmente Entrs Smil y 20mil Anual
3 B i st B Apie i Futkal Quinzenalmants Entrs 200mil y 350mil  Motrn Ma fp
B B i st B Sirtemalntoaradnde T 57 Futkal Quinzenalmants Mar 42 400mil Surtimasy D1 Anual
E £ £ E E Bisiclota £ Futbol,Vallsyball  Semanalments Entre Z00mily 350mil  Surkimas, jurtay busne Anual
E £ E Mo E Sirtemalnteradnds T Ha Ha Aplica Quinzenalmaonts Entrs S0mily 200mil  Olimpica Ma ap
E £ E Mo Ho Hafipliza Ha Ha Aplica 350mil Ma ap
Ed Ed = = Ed Siremalneoradnde T 57 Furkal Henrualmonte Plar 42 d00mil Suriman Anual
Ed Ed = = Ed Hafipliza Ha Ha Aplica Semanalments Entrs 200mily 350mil  Motrn Ha ap
Ed Ed = = Ed Siremalneoradnde T 57 Futkal Quinzenalments Entrs 200mily 350mil  Motrn Trime)
Ha S = = = Hafipliza Ha Ha Aplica H, Entre i Ha ap
= S = = = Siremalnteradnds T Ha Ha Aplica Semanalments Par 42 d00mil Brirn Ha ap
ES 3 q ¢ ES Sirtemalntoqradade T 57 Futkal Guinzenalmente HMar do 400mil Surtima Anual
Ha E Ed Ha ES Apic El Farkaur Guinzenalmente Menar do Simil Hetrn Ha dp)
ES E Ed £ ES Tranparte intermanici 57 Entre Menr!
ES E Ed £ ES Hafiplica Ha Menruslmonte Entro S0mily 2mil | Surtimas Semd
Ha E Ed £ ES Mara Ha i Entre il Semd
3 E Ed £ ES Sirtemalntegradade T Ha Quinzenalments Entro S0mily 200mil  Exita Semd
= B B ] = Sirtemalntegradnde T Ha HMar 4 400mil o Seme)
E =t 1 ] = MuyFis =t Errs 200mily 250mil | Tisndads barri Sems)
Ha 3 ¢ 3 3 MuyFssil ulo part/zular, Ei- Ha Entrs S0mily 20mil  Motrn Ha dp
3 3 3 ¢ 3 i Sirtemalntegradnde T Ha ¥50mi Trime
Ha = = e Ed Hafiplica Ha Muenrualmonte HMar do di0mil Olimpics Ha &y,
Ha Er Ha = = Mafipliza Ha Somanalmente Entrs 200mil y 350mil Ha Ap
= B =0 e = Uehizula part! sular, Me 51 Zomanalmente Errs 200l 250mi Anual
3 3 ¢ 3 3 Sirtemalntoaradnde T 51 ! Entrs S0mil i Sema)
Ha Ed = = E3 Siremalntzqradnde T Ha Quinzenalmonts Entre 200l 350mil Anual
3 = = e Ed Sirtomalnteqradnde T 51 Munrualmonte Erire SOl 2l Anual
Ha Er Ed = = Sirtemalnteradnds T Ha Menrualmonte Entrs 200mil y 350mil Seme
3 3 ¢ ¢ 3 Sirtemalntegradade T 51 Menrualmonte Entro 200mil r 350mi Ha dp
3 3 ¢ 3 3 Sirtemalntoaradnde T 51 Semanalments Entrz S0mil x 201, Sema
Ha Ed = = E3 Siremalntzqradnde T Ha Menrualmonte Ertre Somily Z0mil Zeme
= B B £ = Sirtemalntsgradnde T Ha Menruslmonte Maar ds 400m, Trime)
= Er Ed S = Sirtemalnteradnds T Ha Somanalmente Entrs S0mil y Z00mil Ma Ap
3 3 ¢ ¢ 3 Sirtemalntegradnde T Ha Menrualmonte Entro S0mily 200mil D1 Anual
£ = = e Ed Sirtomalntegradnde T Ha Munrualmonts Erire SOmily 2i0mil D1 Anual
Ha s = = = Yohiculo partizular Mo 350mil Zeme
Ha B 3 e = Sirtemalntegradnde T Ha Zomanalmente Errs B0mily B0mil  Surkimas Trims)
Ha S Ed st 3 Hafipliza Ha Quinzenalmaonts Entrs S0mily 200mil  Meotrn Ma fp
3 3 3 ¢ 3 Sirtemalnteqradade T S0 Futkal Guinzenalmente Mar do 400mil Olimpi Guing
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Entro Sdmil y200mil  Motra Trimestralmente o Guinzenalments o laza Ha 3 Indurtrial Ha Ha Ha ES
Entro Simil y 200mil  rurtimax Anualmente rantandor Ha Aplica o Tri I I i i Serviciar Ha Ha Ha 4
Entro Simil y 200mil  Olimpiza Anualmente Ha Ha Aplica Ha Ha Aplica Ha Aplica Anualments Ha 3 HaApliza Ha Ha Ha Ha
Entro 200mil y 350mil | Matrn Ha Apliza Ha Trimastralments Ha £ ES MaApliza Ha Ha Ha Ha
Mar da didimil Surkimas D1 Arualmonts Lasarta Semertealmeonte He I ! He £ Indurtrial Ha Ha Ha E
Entro 20mil y 350mil | Surtimas, jurtn ¢ busne Anualmonts TOLIMA Ha Aplica Ha Ha Aplica Ha Aplica Anualments Ha : Camersial Ha Ha Ha 3
Entro Simil y 200mil  Olimpica HaApliza Ha Ha Aplica Ha Buinzenalmente Ha Aplica ertralments i i Camersial Ha Ha Ha 3
Enteo 200mil y 350mil | dusta y busna Ha Aplica Ha Ha Aplica Ha H a 3 3 Gamersial Ha s s Ha
Mar de didmil Su ! Menrual Ha Menrual i Tri I : : Camersial Ha Ha Ha :
Entro 2iiimil y 360mil | Matrn Ha Apliza Ha Aplica Ha Ha Aplica Ha Aplica Anualments : : Serviciar Ha Ha Ha Ha
Entro 2iiimil y 360mil | Matrn Tri inzenal KFG Menrual i i Tri I Ha i Camersial Ha Ha Ha 3
Ertrs Silmil y 200l | Jurtn y busre Ha dplica Ha fplica He Ha fplics Ha fplics Arualmonte He S Camarsial Ha Ha Ha Ha
Mar de didmil i Ha Apliza Guinzenalments Lozal del barrin Ha Aplica Ha Aplica imastealmente 3 : Agrapezuarin : Ha Ha 3
Mar de didmil Surtimas Anualmente Ha Aplica Ha I i kGranFlaza I Ha i Indurtrial Ha Ha 3 3
Menar de Somil Metrn Ha Apliza Ha Aplica Ha H laza £ ES Gamersial Ha Ha Ha Ha
E il Tiendadeb Menrual Semanalmants Ha ! kGranFlaza  Merrual : : Serviciar : Ha : Ha
Entro Simil y 200mil  Surtimas Semestralments Ha Buinzenalmente Ha Ha Aplica Ha Aplica Anualments 3 3 HaApliza Ha : 3 3
E il il ! Ha Menrualmente Ha ! i i Al 3 3 Camersial Ha Ha Ha Ha
Ertes Bilmily 200l ! I . I kGranFlaza Meneusl i ES = Ha Ha Ha
Mar 4z dii Semertralmente Ha Menrualmente Ha Menrual | Gran Flaza I Ha 3 3 Ha Ha Ha
E il 350mil | Tiendadeb ! Talima Menrualmente Ha I Fracinal Uni 1 3 3 3 Ha 3 Ha
Ertrs Bitmil y 200mil  Matra Ha Agliza Ha Trimestealments Ha Ha &glizs Ha fglizs Arualments Ha E3 Ha Ha Ha Ha
E | 350l Tiend. Tri Ha Ha i i 3 Ha 3 3 Ha 3
Mar 4z a00mil Olimpiza HaApliza Ha Mo Ha Aplica Ha Aplica Semestralments Ha i Ha Ha Ha =
Metrn HaApliza Ha Hao Ha Aplica Ha Aplica Anualments Ha 3 3 Ha Ha Ha
Entro 200mil y 350mil | Exita Anualments Ha Ha Menrual i kGranFlaza Ha 3 3 Ha Ha Ha
E. i i Caldar Ha Ho Aplica Ho Aplica Enualmants =t el Ha Ha Ha Ha
Anualmente Hao Ha Tri I i b Gran Flaza I Ha 3 Ha Ha Ha Ha
Entrs Simil y 200mil Anualments Ha Ha [ laza £ 3 HaApliza Ho He Ha Ha
Entre 20imil y 350 Semertralments talima o Tri I kGran Flaza I Ha 3 Camersial 3 Ha Ha Ha
Ha Apliza Ha Ha Tri ! i I 3 3 3 Ha Ha Ha
Entro Simil y 200mil  Olimpica Semestralments Ha Ha Ha Aplica Ha Aglica Semestralments Ha Ha Ha Ha Ha Ha
Entro Simil y 200mil  Olimpica Semestralments Ha Ha Menrual i kGranFlaza l Ha 3 Ha Ha Ha Ha
Mar de 400 [ Trimestealmente Ha Ha M i laza Ha 3 Ha Ha Ha Ha
Entra Silmil y 200mil HaApliza o o Ha Aplica Ha Aplica Anualments Ha 3 Ha Ha Ha 3
Entra Siimil y 200mil Anualments o o Menrual i I Ha 3 Ha Ha Ha Ha
Anualmente o o Menrual ! Ha 3 Ha Ha Ha Ha
I melgar o Menrual I Ha 3 3 Ha Ha Ha
Entre Bmil y 200m; Trimestealments Talima Ha in sl i A =t Ha = Ha Ha Ha
Entro Simil y 200mil  Matrn Ha Apliza Ha Ha Ha Aplica Ha Aplica Anualments Ha Ha Ha Ha 3 Ha
Mar 4z a00mil Olimpiza Guinzenalments Furagaruga Semanalmonts Ha M laza £ E3 Indurtrial = = = =
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Anexo 7- Lista de chequeo para
contextualizacion de la zona mediante
observacién primaria

CUENTA CON
PUBLICOS

SERVICIOS

] Energia eléctrica

1 Gas natural

] Acueducto y Alcantarillado

[1 Telefonia, Internet y Television
ESTADO DE LAS VIAS

1 Pavimentada en buen estado
1 Pavimentada en mal estado
[J No pavimentada (trocha)
MEDIOS DE TRANSPORTE

] Transporte publico

] Transporte particular

] Transporte ilegal.

Cuales:

[1 Bicicleta

[ A pie

TRANSPORTE PUBLICO
] Frecuente

1 Poco Frecuente
COLEGIOS

[1 Publicos. Cuantos:

[1 Privados. Cuantos:
DISTANCIA

1 Cercana

[J Central

[ Lejana

EMPRESAS
[J Industrial. Cuantas:
[J Comercial. Cuantas:

[] Servicios. Cuantas:

SEGURIDAD

[ Pandillismo

1 Drogadiccion

1 Acompafiamiento de la policia.
INCLUSION SOCIAL

1 Deportes y recreacion

1 Eventos culturales

[ Participacién ciudadana

1 Comedores comunitarios
MEDIO AMBIENTE

[J Puntos de aglomeracién de
Basura.

) Vectores y plagas (Ratas,
Zancudos, moscas)

[] Parques. Cuantos:
ESTADO: [J Buenos

1 Malos

[J Rio cercano

] Potrero cercano



Anexo 8- Algoritmo de analisis por encuesta IPM.
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Barrorrar areruicinr p 1 1
Doremplon delarga du 51 1
Hacinamis k) 5 geeestl
Inadezuada liminazidn esaretar si F

Inaristenciacr calar
Matorial Inadecuadn do parsdor o Eloquanla?
Materiallnadesuadadopirnr  Caucha P
Fiozaqn eralar [} [}

Sinazzorn aFus nke de aquamejar i F
Azcornaralud dadaur 51 1
Finarquramienta en. 51 [}
Trabajainfantil 0 0
Trabajninformal  HO 1
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EHCGUESTA 10

Analfabetirmo no 1
Eajolngro: k) = =F
Earrcrrar arcryicior pa (1] (1]
Deremplen de larga dur ri 1
Hazinamici k] 1.5'
Inadezuada climinacidn cxzrekar  ri

Inarirken<iaerzolar L] L]
MaterialInadecuado de pareder cxk BElogue o ladrilla F
HMakeriallnade<uada de pirar Semenko F
Fexaqoorcolar L] L]
SinacceroaFuente de aquamejora: ri F
Aczcroaraluddadaun: HO L]
Sinarcquramicntocnr. ri 1]
TrabajoinFantil L] L]
TrakajoinFormal Ii 1]

EMCGUESTA1Z

Arnalfakekirmo xi L]
Eajoloqroc ) 5 5 F
Earrerrar arcruiziorpa 1] 1]
Deremplen e larqa dur no [
Hazinamic: ) 5 1EEEEEREETF
Inadecuada climinacitn cxcratar i F
Inarirkenzia erzaolar L] L]
Hakeriallnadecuadao de pareder o=t Elogue o ladrilla F
Materiallnadezuada de pirar <ementn Ll
Fcxzaqoer<olar [ [
Sinaczornafucnte de aquameiora. ri Ll
Accoroaralud dadaun: HO L]
Sinarcquramicnko onre i L]
TrakajoinFantil L] L]
Trakajoinfarmal xi L]

=mEelee e e e

EHCUESTA 14

Analfabctirmo xi L]
Eajologroc =3 3 4,533337332 F
Earrerrar arcruicior pa L] L]
Deremplende largadur no 0
Hasinamic i 1,5
Inadezuada climinazidn cxerekar ri

Inarirken<iacrzaolar L1} L1}
FMakeriallnadezuada de pareder 2k Elogue o ladrilla F
HMateriallnadecuado de pirar Ealdorin laminadn
Fexaqoerzolar 0 0
Sin acceroafuente 4o aqua mejora- ri F
Aczcroaralud dadaun: HO L]
Sinarcquramicnto cnre -i (1]
TrabajoinFantil L] L]
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EMHCGUESTA 11
Analfabctirmo xi o
Eajalogra L) £ L
Earrcrrar arcreisior g 1 1
Deremplen delarga duri 1
Hazinamic 7 & L
Inadecuada climinacidinexcrebar ri il
Inarirkensiaercaolar L] L]
Materiallnadecuado de parcder o Elagueala®
FMaterial Inade<cuado de pirnr Ealdarino
Fexaqocorcalar L] 1]
L

SinacceroaFuente deaqua mejor ri

Aczeroaralud dadaur HO o
Sinarcquramicntocn. ri n
TrakajoinFantil L] o
Trakajoinformal xi n
EMCGUESTA1:
Analfakckirmo xi L]
Eajalagqra = z 1zF
Earrcrrar arcruiziorp 1] n
Deremplen de larqa du ri 1
Ha=zinamie a = 1.5'
Inadecuada climinacidin excrotar ri ¥
Inarirkenzia erealar L] L]
Faterial Inade<uado de parcder ¢ Eloquen 12
Material Inadezuado de pirar Ealdarin laF
Fczaqoerzalar [ ]
Sinaccernafucnte de aquameijar ri Ll
Acceroaralud dadaur HO L]
Zinarcquramicnko on. ri o
Trakajoinfantil [ ]
Trakajoinformal xi a
EHCUESTA 1S

Analfabctirmo xi a
Eajalogra =3 z 1zF
Earrcrrar arcruiziorp L] a
Deremplen de larga duri 1
Hacinamic k) E 1,5F
Inadezuadacliminacidin exorekar ri F
Inarirkencia er<olar L1} o
Fakerial Inadezuadn de pareder ¢ Eloquen 1aF
Material Inade<cuado de pirnr emenkn
Fexaqoerzaolar 0 n
Sinazcoro afusnte de aqua mejar ri F
Aczeroaralud dadaur HO 1]
Sinarcquramicntoen. ng 1
TrakajoinFantil L] 1]
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u,d
o,
0,05
a1
u,0d
0,04
0,05
0,04
u,0d
0,05
0,04
o,1
o,
0,05
o,

o,
u,d
0,05
a1
0,04
u,0d
0,05
0,04
0, 0d
0,05
0,04
a1
u,d
0,05
o,
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o,1
0,05
a1
0,04
0, 0d
0,05
0,04
0,04
0,05
o,0d
a1
o,1

240 EHCUESTS 16

(Tl variaB FACTOE FParcre.E :
212 | Analfaketirmo ri o
241 |Eajologroc =4 = =
244 | Earrerrararcrsicior pa 0 o
245 |Dercemplende largadur no [
246 | Ha<inamic = 1,57
247 | Inadesuada climinacitinexsrekar  ri F
240 | Inarirken<ia cr<olar o
241 | Makeriallnadesuado de parcder ext Elaque oladrilla "
220 |Makeriallnadesuada 4o pirar Semento Ll
224 |Fiexaqoer<alar [ o
222 | Fina<seroafuenke deaquamejara- i L
221 | Accceroaralud dadaun: HO o
224  Sinarcquramicnkocnr- no 1
225 | Trakbajoinfantil H 1
226 | Trabajoinformal no 1
zEF

zzn EHCUESTS 13

Ll varIAB FACTOE FParredll RESULTADO (B PRIFACIOHN  [H Fonoell
231 | Analfakckirma ri [
231 |Eajologroc i = =
212 | EBarrcrrararcrsicior pa 0 0
231 |Dercemplen e largadur ri 1
234 | Ha<inamic z 0 EEEEREEET
235 | Inadezsuadacliminacidnexarckar xi

236 | Inarirken<ia cr<olar 0 0
237 | Makeriallnadesuado do pareder ext Elaque oladrilla F
231 | Matcriallnadesuado de pirar Madera Ll
293 FRexaqoer=olar 1] 1]
241 | Finazzeroafuenke 4 aquamejara- ri L
241 | Acceroaralud dadaun: HO [
42  Sinarcquramicnto ens-ri 0
243 | TrakajoinFantil o L1}
244 | Trakbajoinformal ri o
245

246 EHCUESTA 20

LIl varIAB FACTOE Parredll RESuLTADO (B PRIFACION B
241 | Analfakckirma ri 0
241 |Eajologroc =3 = 1"
258 Earrorrararcruiziarpa 1] 1]
251 |Dercemplen de largadur ri 1
252 | Ha<inamic S 1,5F
251 | Inadecuada climinacidnessretar  ri Ll
254 | Inarirken<ia cr<olar 0 [
255 | Makeriallnadesuado do parcder ext Elaque oladrilla Ll
256 | Matcriallnadesuado do pirar Ealdaorinolaminada ®
257 Fexaqocer<aolar 0 0
250 | Fina<seroafuenke 4 aqua mejara- i L
251 | Mccoroaralud dadaun: HO o
260 | Sinarcquramicnto ens- ri [
zx4 | TrakajainFantil o o
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EMCUESTAIT

Analfabctirmo xi o
Eajnlogran =¥ 5 14
Earrcrrar arcruisiorp 1 1
Dorcmplen de larga du ri 1
Ha<inamic a 5 z5F
Inadecuada climinaziinexarekar ri F
Inarirkenziaer<alar o
HMaterial Inadecuado de parcder ¢ Elogueola®
HMaterial Inadssuada 4o pirar Ealdarina IF
Ficxaqocr=aolar [ [
r

ZinaccoeroaFucnke de aquamejor ri
Fizsernaralud dadaur HO

Zin arequramicnkn en. ri
TrakajoinFantil o
Trakajoinfarmal no

-

EMCLUESTS 19

Analfabctirmo xi o
Eajologra =¥ = 1=zF
Earrcrrar arcruisiorp o o
Dorcmplen de larga du ri 1
Ha<inamic k- z 05K
Inadesuadacliminasidnexsretar ri F

Inarirkenziaer<alar o o
HMakerial lnadecuadn de parcder ¢ Eloqueola®
HMaterial Inadecuado de pirar Ealdaring *
Fexaqnereolar o o
L4

ZinaccoeroaFucnke de aquamejor ri
Fssernaralud dadaur HO
Finarcquramicntn cn. no
TrabajoinFantil o
Trakajoinfarmal no

-

EHCUESTS =1

Analfakbctirmo xi

Eajaologra L = 15F
Earrerrar arsruiciorp o o
Deremplendelarqadu no o
Ha<inamic a S 157
Inadecuada climinasignexsretar ri F
Inarirken<ziacr<alar o o
HMakerial Inadecuadn de parcder ¢ Eloqueola®
FMaterial Inadecuadn de pirar coramiza
Ficxaqoercalar o o
Sin az<ern aFuente de aqua mejor ri L
Pizzernaralud dadaur HO o
Sin arcquramicnkn en. ri o
TrakajoinFantil o o
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o1
0,1
0,05
0,1
0,04
0,04
0,05
0,04
0,04
0,05
0,04
0,1
0,1
0,05
0,1

0,1
0,1
0,05
0,1
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0,05
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0,04
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EHCGUESTA EE
Analfaketirmno ri 1] 1] 0,1
E:ajalngro ¢ 1) dq 14,5 F 0 0,1
Earrerrar arcruicior pa 1] L] 1] 0,05
Deremplen de larga dur no L] 1] 01
Hazinamic q 1,z3rzzzzezl o n,0dq
Inadezuadacliminazidnexaretar i F 1] 0,04
Inarirtencia crcolar 1] L] 1] 0,05
Matcriallnadscuado e pareder o<t Eloque oladrilla F 1] 0,0d
Matzriallnadezuadn 4c pirar seramisa F 1] 0,0d
Ficzaqnerzolar 1] L] 1] 0,05
Sinacceroafuente de aquamejora. ri F 1] 0,04
Hcccroaralud dadaun: HO L] 1] 01
Zinarequramicntocns ri 1] 1] 0,1
TrakajoinFantil ] L] ] 0,05
Trabajoinformal ri L] 1] 0,1

EHCGUESTA 4
Analfabotirmo ri L] 1] 0,1
Etajnlngroc 33 a 3,25F 1 0,1
Earrcrrar arcrui<ior pa 1] 1] 1] 0,05
Deremplen de larga dur ri 1 1 0,1
Hazinamici 4 1,332333333F 0 0,04
Inadecuadaclimina<idnexcrekar  ri F 1] 0,0d
Inarirken<iacrzolar 1] 1] 1] 0,05
Haterial Inadezuado de pareder ext Eloque oladrilla F ] 0,04
Material Inadecuado de piror E:aldorin olaminadn F 1] 0,04
Fexaqoer<olar 1] L] 1] 0,05
Sinacseroafucnte de aquamejora- ri F 1] 0,0q
Azzeroaralud dadaunari 1 1 0,1
Sinarcquramiecntoonr. ri L] 1] 0,1
TrakajoinFantil 1] L] 1] 0,05
TrakajoinFormal no 1 1 01

EHCGUESTA &6
Analfakckirmo ri 1] 1] 01
E:ajologro 12 ] 5,233x2r332F 1 o4
Earrerrar arcruicior pa 1] L] 1] 0,05
Deremplen 4 larga dur ri 1 1 01
Hazinamizt E; 1,5F [ 0,04
Inadecuadacliminazidnexorekar ri F ] 0,0d
Inarirkenzia crenlar 1] L] 1] 0,05
Material Inadecuado de pareder ext Eloque o ladrillo r 0 0,04
Matcriallnadezuado 4 pirar <emenko F 1] 0,0q
Fexaqoerzolar ] L] ] 0,05
FinazzeroaFusnke 4o aquamejora. ri F 1] 0,0d
Accoroaralud dadauns no 1] 0 01
Sinarcquramicntocns. ri 1] 1] 01
TrakajoinFantil ] L] ] 0,05
Trabajoinfarmal ri L] 1] 0,1
L TR T — e 5

1 L) K L H
EHCUESTAZE
Analfakzkirmo ri 1] 1] 0,1
Eajalaqra = q az6F 0 a1
Earrerrar areruicior p L] 1] 1] 0,05
Derempleodslarqadu no 1] 1] 01
Hazinamic | 1F [ 0,04
Inadezuadacliminazidnexarokar ri r 1] o, 0d
Inarirtenciaercolar L] 1] 1] 0,05
Material Inadecuado 4 pareder = Bluquoul-ﬂr 1] 0,0d
Material Inadezuadn 4c pirar Ealdarino 1] 0,0
Ficxaqo crzolar L] 1] 1] 0,05
Sinaccoroafuents de aquamejor ri F 1] 0,0
Bcceroaralud dadaur HO 1] 1] 01
Zinarequramicnko on. ri 1] 1] 0,1
Trakajoinfantil = 1 1 0,05
Trabajoinformal ri 1] 1] 0,1
EHCUESTAZS
Analfabotirmo ri 1] 1] 0,1
Eajalogra 24 AR L 1 0,1
Earrcrrar arcruizior p 1 1 1 0,05
Deremplende largqaduri 1 1 0,1
Hasinamic k i =F o a,0d
Inadecuadaclimina<idnexcorokar ri F 1] 0,0d
Inarirkcn<ia erzolar 1] 1] 1] 0,05
Material Inadezuado de pareder ¢ Bluqud‘nlqr ] i, 0d
Material Inadecuado de piror Ealdorinn F 1] 0,0
Fcxaqoerzolar L] 1] 1] 0,05
Sina<ceroafuenke de aquamejor ri F 1] 0,0
Azzeroaralud dadaur no ] ] 0,1
Sinarcquramicnto on. ri 1] 1] 0,1
TrakajoinFantil L] 1] 1] 0,05
TrakajoinFaormal TIi 1] 1] 0,1
EHCUESTAZT
Analfakckirmo TIi 1] 1] 0,1
Eajalogra 43 i TAeeeeTF 1 4
Earrerrar areruicior p L] 1] 1] 0,05
Derempleodslarqadu no 1] 1] 01
Hazinamic E; otsF [ 0,04
Inadecuadacliminazidnexorekar ri F ] 0,0q
Inarirkenzia er=nolar L] 1] 1] 0,05
Material Inadecuado de pareder ¢ Bluquoul-ﬂr 0 0,0d
Material Inadezuado 4 pirar Ealdarino 1] 0,0
Fexaqoerzolar L] ] ] 0,05
Sinaszzormafuenks Ao aquamejor ri F 1] 0, 0d
Fccoroaralud dadaur ri 1 1 L%
Sinarcquramicnko on. ri 1] 1] 0,1
TrakajoinFantil L] ] ] 0,05
Trabkajoinfarmal no 1 1 0,1
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EMCGUESTAZEH EMCUESTA 29

fAnalfakakirmeo ri 1] L] 0,1 1] fAnalfakakirmn ri 1] 1] 0,1
Eajalnqra: 13 q =F 1 0,1 0,1 Eajalogra 23 q 5 75F 1 0,1
Earrcrrar arcruiciar pa (1] ] L] 0,05 1] Earrcrrar arcrvizior p L] ] (1] 0,05
Derompleo de largadur no 1] L] 0,1 1] Deremplende larqadu ri i 1 0.1
Hazinamis kS d 1" ] 0,0d [ Hazinamic a d =¥ [ (T
Inadezuadacliminazidn exzrakar  ri L] o,0d 1] Inadezuada climinazifin exorakar ri F 1] 0,0d
Inarirtenzia erzolar (1] ] L] 0,05 1] Inarirkenziacrzolar L] ] (1] 0,05
Hateriallnadecuado de parcder o<t Eloque oladrilla F L] g,0d 1] Matcrial Inadecuado de parcdor o Blnquonl-ﬂr 1] 0,04
HaterialInadecuado de pirnr Baldorino lamirado T 1] 0o, 0d (1] HMatcrial Inadecuado de pirar Ealdorino (1] 0,0d
Ficxaqo er=olar 1] ] L] 0,05 1] Ficxaqoercolar L] ] 1] 0,05
Sinazzeroafuenks de aquamejora. ri F L] 0,0d (1] SinazzeroaFusnte e aquamejor ri F (1] 0,0d
A<ceroaralud dadaun:ri 1 1 01 a1 F<zeroaralud dadaur no ] 1] 0,1
Sinarcquramicnto ens- ri 1] 1] 0,1 (1] Sinarcquramicnkocn. ri 1] (1] 0,1
Trakajoinfantil [1] 1] L] 0,05 [1] TrakajoinFantil 1 i i 0,05
Trakajoinfarmal no 1 1 0,1 a1 Trakajoinfarmal no 1 1 0,1
EMCUESTA 0 EMCUESTA 31
Analfabkckirmo ri 1] 1] 0,1 (1] Analfabkckirmo i 1] (1] 0,1
Eajalnqra: A z 1nF 0 0,1 0 Eajalogra a3 i 7,33333EF 1 0,1
Earrerrar arsruiziarpa (1] ] L] 0,05 1] Earrerrar arervizior p L] ] (1] 0,05
Derempleo de larqadur ri 1 1 01 a1 Deremplende largadu no ] 1] 0,1
Ha<inamic 2 3 1F 0 0,0 [ Hainamic k. [ Pl o 0,04
Inadecuadacliminacidnexcrotar i r L] ,0d 1] Inadecuada climinacidn excrokar ri F 1] 0,0d
Inarirkenzia erzolar (1] ] L] 0,05 (1] Inarirkenziaerzolar L] ] (1] 0,05
Hateriallnadecuado de parcder o<t Eloque oladrilla F L] g,0d 1] Matcrial Inadecuado de parcdor o Blnquonl-ﬂr 1] 0,04
MaterialInadecuado de pirar semenkn F 1] 0,0d (1] Material Inadecuado de pirar <emenko (1] 0,0d
Fic-xagqocr<olar [1] 1] L] 0,05 [1] Ficxagocr<olar L] 1] [1] 0,05
Zinazzern afuenkes de aquamejora. ri Ll L] 0,0d 1] ZinazzeroaFusnte de aquamejor ri F 1] 0,0d
Azzerparalud dadaun: no L] L] o1 1] A=zeroaralud dadaur no L] 1] 0,1
Sinarcquramicnto ¢ns- no 1 1 o1 1 Sinarcquramicnkoen. ri ] (1] 0,1
Trakajoinfankil 1] 1] L] 0,05 1] TrakajoinFantil 1 i 1 0,05
Trakajoinformal ri 1] 1] 0,1 i, Trakajoinformal no i i 0,1
EMCUESTA ZZ EMCUESTA X>
Analfabkckirmo ri 1] 1] 0,1 (1] Analfabkckirmo i 1] (1] 0,1
Eajaloqra: =8 E d,16EREREETF 1 0,1 0,1 Eajalogra =8 q i 5 F 1 0,1
Earrerrar arsruiziarpa (1] ] L] 0,05 (1] Earrerrar araruizior p L] ] (1] 0,05
Derempleo de larqadur ri 1 1 01 a1 Deremplende largadu no ] 1] 0,1
Ha<inamic k) [ 1,5F [ 0,04 [ Hazinamic k. 4 1,333333F a 0,04
Inadccuadacliminacidnexcrekar  ri F L] 0o, 0d [1] Inadecuadaclimina<idn cxcrokar ri F [1] 0,0d
Inarirkenzia erzolar (1] ] L] 0,05 (1] Inarirkenziaerzolar L] ] (1] 0,05
Materiallnadezuado de parcder o2t Eloque nladrilla F L] g,0d 1] Materiallnadecuado de parcdor o Blﬂﬂ\l#llir 1] 0,0d
MaterialInadecuado de pirar semenkn F L] 0,0d 1] Material Inadecuado de pirar =emenko (1] 0,04
Fic-xagqocr<olar [1] 1] L] 0,05 [1] Ficxagocr<olar L] 1] [1] 0,05
Sinaccoro afuente de aqua mejora. ri L L] 0,0d 1] SinacceroaFuente de aqua mejor ri F 1] 0,0d
Aczeroaralud dadaun: ri 1 1 o1 a1 A=zeroaralud dadaur no L] 1] 0,1
Sinarcquramicnto ens- ri ] L] o1 1] Sinarcquramicnkoen. ri ] (1] 0,1
ITr-ﬂb-ﬂininF-ﬂntil 1] ] L] 0,05 1] TrakajoinFantil L] ] 1] 0,05
Trakajoinformal no i 1 0,1 a1 Trakajoinformal i 1] (1] 0,1
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EHCGUESTA =4

Inadecuada climinacidn excrekar  ri

Inarirkenzia erealar L]

Material Inadecuado de parcder ozt Eloque oladrilla
Material Inadecuado de piror
Fic-xaqocrzolar L]
Sinazzeroafuenks de aquamesjora- ri
Azseroaralud dadauns no

Sinarcquramicnko enr. i
aza | Trabajginkantil o

o

Ealdarinolaminada

0

o
o
1]

E= = = = =R L= = PR L= = L= == = L= == (==

=A== = =R E == = R L= R (=3 £~

a1
1
0,05
a1
0,04
0,04
0,05
a,0d
0,04
0,05
0,04
a1
1
0,05
a1

Analfakckirmo xi L]
Eajologqroc =3 4 3.5'
Earrcrrar arcruicior pa 1] 1]
Deremplende largadur no ]
Hazinamic . E| 133333335z
Inadezuada climinacidn exsrekar  xi F
Inarirtencia cr<alar n o
Material Inadezuadade parcder ek Eloque aladrilla
Material Inadezuado de pirar Zemenkn
Ficzaqocrzaolar L] ]
Sinac<ceroafuents de aquamesjora- ri
Aizzeroaralud dadaun: nn ]
Sinarsquramicnto enr- ri ]
Trakajoinfantil L] ]
Trakajoinformal Ti 1]
EMCUESTA 26
Analfabctirmo xi o
Eajalograc =8 = £ EEEEERRETF
Earrcrrar arcrviziar pa L] ]
Deremplenode largadur ri i
Ha<inamict 2 k]l ‘|,5r
Inadezuada climinacidn cxerekar i r
Inarirkensiaer<alar L] o
Material Inadecuado de pareder cxk Eloque oladrillo
Material Inadecuado de piror <omonko
Fcxaqoerzolar L] L]
Sinaz<eroafucnte de aquamejora- ri
FAczeroaralud dadaunc ri 1
Zinarcquramicnko enr. ri 1]
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LE] EMCGUESTA 4D

(N *aRIAE FACTOE Fuorredll REsULTADG (B FRITACION B FOHDEE Caluma a4
421 | AnalFakectirmo ri (1] ] 1 L]
421 |Eajnlogroc 48 = 14 ¥ [ 0,4 [
431 | Earrcrrararcruiziarpa (1] (1] ] 0,05 L]
431 | Deremplende larqadur ri 1 1 a1 0,1
412 |Hacinamie 2 = 1,5F 0 0,0 [
411 | Inadezuada climinazidnexorekar ri F L] o,0d L]
434 | Inarirken<iacr<aolar (1] (1] 1] 0,05 1]
415 | Hakeriallnade<uado de parceder ot Eloque oladrillo F 1] 0o,0d L]
43 | Makeriallnadezuado e pirar Cementn ] 0,0d L]
1317  Fexaqocerzolar 1] 1] ] 0,05 L]
411 | Sina<<eroaFuenks de aqua mejora: ri F 1] 0o,0d 1]
411 | Azzerparalud dadaun: no 1] L] a1 L]
44l | Sin arcquramicnto ¢ns- no 1 1 a1 0,1
441 | Trakajoinfantil [1] [1] 1] 0,05 L]
442 | TrakajoinfFarmal no 1 1 a1 o1
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L *aRIAE FACTOE Fuorredll REsULTADG (B FRITACION B FOHDEE Caluma a4
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455 | Fexaqocercolar 1] 1] ] 0,05 L]
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451 | Trakajoinfantil 1] 1] ] 0,05 L]
il | TrakajoinfFarmal ri (1] ] a1 0o,
1E1

L1 EMCGUESTA 4

(N *ARIAE FACTOE Furredll REsuLTADG (B FRITACION  H FOHDEE Calamu a4l
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471 | Fexaqoercolar 1] 1] 1] 0,05 L]
47 | SinaccoroaFuente de aqua mejora: ri L 1] 0,0d L]
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Materiallnadecuado do parcder o Blnquoulur
Materiallnadezuadn de pirar Cerdmiza F
Ficzagocr<aolar k] 1
Sinaccoro aFuente de aqua mejor ri r
Azzeroaralud dadaur no L]
Sinarcquramicntocn. ri 1]
Trakajoinfantil 0 L]
Trakajoinformal no 1

EMCUESTA 45

Analfakctirmo xi L]
Eajoloqro L) 4 s F
Earrerrar arsrvizior p 1] L]
Derompleo de larga du ri 1
Hazinamic ¥ Z L
Inadesuadacliminazidinexerektar ri F
Inarirten<cia crealar L] L]
Materiallnadecuado do parcder o Blnquoulur
Materiallnadezuadn de pirar Ealdering F
Fexagqocr<olar L1} L]
Sinaccoro aFuente de aqua mejor ri r
Azzeroaralud dadaur no L]
Sinarcquramicntocn. ri 1]
Trakajoinfantil 0 L]

i EEaE e - e A - - - -

sElele el e

= leleeee e ee e

= =
- e

ol s e



Anexo 9- Matriz de privaciones IPM

Barrerrar arerviciar Inadecuad Marerial Marerial Sinaccorna  |Accoroaralud |Sin TOTALDE
| e = paracuidadode Deremplen< v a I v Inarirt Incdocucdnd‘ Incd“‘ Rexaq Fuente do dadauna aroquramien) e Trabaj Trabai __ |FRIVAC
|VARIAE Analfabetin Eajologrocducal primeorainfancia larqa duraci Hacinamientacri _ felimin.  Jacorcol  |pareder odopi orcola mejarada nocoridad) ralud infant. inform = FONDERACION
|ENCUESTA 1 0] 0 0 1 0 0 0| 0] 0 0 0 0 0 0 0 1 £,677)
(ENCUESTAY 1 0 0 0 0 0 0) 0) 0 0 0 0 0 0 0 1 £,677)
[ENCUESTA 0] 1 0 1 0 0 0] 0] 0 0] 0 0 0 0 0 2 13,337
{ENCUESTA 4 0] 1 0 0 0 0 0] 0| 0 0 0] 0 0 0 0 1 6674
|ENCUESTA S [ 1 1 1 0 0 0| [ 0 0 0 1 0 0 1 5 33,337
ENCUESTA & 1 1 0 0 0 0 0] 0] 0 0 0 0 1 0 1 4 26,677
ENCUESTA 7] 0] 1 1 0 1 0 0] 0] 0 0] 0 0 1 0 0 4 26,677
ENCUESTA 3 0] 1 1 1 0 0 0] 0] 0 0 0| 0 1 0 0 4 26,677
;ENCUESTQ9 0] 1 0| 0| 0 0 0) 0] 0 0| 0] 0 0| 1 0] 2 13,337
[ENCUESTA1 1 1 0 1 0 0 0] 0] 0 0 0 0 0 0 0 3 20,007
ENCUESTA ) 0] 1 1 1 0 0 0] 0] 0 0] 0 0 0 0 0 3 20,007
ENCUESTAY 0) 1 0 0 0 0 0) 0) 0 0 0) 0 0 0 0 1 ,672]
(ENCUESTA1 0] 0 0 1 0 0 0] 0] 0 0 0 0 0 0 0 1 £,672]
(ENCUESTAY 0) 1 0 0 0 0 0) 0] 0 0 0 0 0 0 0 1 £,677
{ENCUESTAY 0] 0 0 1 0 0 0] 0] 0 0] 0 0 1 0 0 2 13,337
[ENCUESTA 0] 1 0 0 0 0 0] 0] 0 0 0 0 1 1 1 4 26,677
{ENCUESTA 1 0] 1 1 1 0 0 0] 0] 0 0 0 0 0 0 1 4 26,677
{ENCUESTA 0) 1 0 1 0 0 0) 0) 0 0 0 0 0 0 0 2 13,337
{ENCUESTAY 0] 0| 0| 1 0 0 0] 0] 0] 0] 0} 0] 1 0] 1 3 20,007
{ENCUESTA Y 0] 0 0 1 0 0 0] 0] 0 0 0] 0 0 0 0 1 667
|ENCUESTA Y [ 0 0 0 0 0 0| [ 0 0 0 0 0 0 0 0 0,007
(ENCUESTA Y 0) 0 0 0 0 0 0) 0) 0 0 0 0 0 0 0 0 0,002]
[ENCUESTA Y 0] 0 0 0 0 0 0] 0] 0 0] 0 0 0 1 0 1 £,677)
{ENCUESTA Y 0] 1 0 1 0 0 0] 0] 0 0 0| 1 0 0 1 4 26,677
[ENCUESTA Y 0) 1 1 1 0 0 0) 0) 0 0 0 0 0 0 0 3 20,00
(ENCUESTAQ 0] 1 0 1 0 0 0] 0] 0 0 0 0 0 0 0 2 13,337
[ENCUESTA Y 0] 1 0 0 0 0 0] 0] 0 0] 0 1 0 0 1 3 20,007
{ENCUESTA Y 0] 1 0 0 0 0 0) 0) 0 0 0) 1 0 0 1 3 20,00
[ENCUESTA Y 0] 1 0 1 0 0 0] 0] 0 0 0 0 0 1 1 4 26,677
{ENCUESTA 3 0] 0 0 1 0 0 0] 0] 0 0 0 0 1 0 0 2 13,337
ENCUESTA 3 0] 1 0 0 0 0 0] 0] 0 0} 0 0 0 1 1 3 20,007
ENCUESTA 0) 1 0 1 0] 0| 0) 0) 0| 0| 0) 1 0] 0| 1 4| 26,677
ENCUESTA 3 0] 1 0 0 0 0 0] 0] 0 0 0 0 0 0 0 1 £,677)
(ENCUESTA 0) 1 0 0 0 0 0) 0) 0 0 0 0 0 0 0 1 £,677)
(ENCUESTA 0] 1 0 0 0 0 0] 0] 0 0] 0 1 0 0 0 2 13,337
{ENCUESTA 3 0] 1 0 1 0 0 0| 0] 0 0 0| 1 0 0 0 3 20,007
|ENCUESTA 3 [ 0 0 0 0 0 0] 0] 0 0 0 0 0 0 1 1 £,677)
(ENCUESTA 0) 0 1 0 1 0 0) 0) 0 0 0 0 0 0 0 2 13,237
[ENCUESTA 0] 0 0 0 0 0 0] 0] 0 0] 0 0 0 0 0 0 0,007
{ENCUESTA 4 0] 0 0 1 0 0 0] 0] 0 0 0] 0 1 0 1 3 20,007
|ENCUESTA 4 0) 0 0 0 0 0 0) 0) 0 0 0 0 0 0 0 0 0,007
ENCUESTA 4 0] 0 0 0 0 0 0] 0] 0 0 0 0 0 0 0 0 0,002]
ENCUESTA 4 0] 1 0 1 0 0 1 0] 0 1 0 0 0 0 1 5 33,337
Tenaurers 4 0 7 = n n r r r n n CY Wy
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20,007

| ENCUESTAH 0! 0 0 i 0 0 0! 0 0! 0 0 0 1 0 i 3
i ENCUESTA Y 0! 0 0 0 0 0 0! 0 0! 0 0 0 0! 0 0 0! 0,007
|ENCUESTA Y 0! 0 0 0 0 0 0! 0 0! 0 0 0 0! 0 0 0! 0,007
|ENCUESTA § 0! 1 0 i 0 0 1 0 0! i 0 0 0! 0 1 5 33,334
| |ENCUESTA 4 0! 1 0 1 ) 0 0| 0 0! 0 0 0 0! 0 0 3 20,007
|ENCUESTAY 0 1 0 ) 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 4 13,337
0 0 0 L 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 i 6,677

ENCUESTAY



Anexo 10-Algoritmo de analisis por encuesta Linea de Pobreza.

78516 132,000 828000 " 521354 - 12.000
113.012 £6.000 st i - -
13.012 66,000 HT667 : = - -
178518 132000 162434 7 72,000
175513 132.000 1440000 7 R
113,012 66,000 §52.000 '” 16.000
13.012 ARG 360.000 7 43.000
66.000 B
132.000 I ST
- 7 130.333 e
| : _414.000 " 36.000
13.012 - 596.827 ' 45.000
ST 44000 ¥ . -
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178.518 132.000 §28.000 : 521354 - 12.000 93.300 1.100.000 2865172 1.100.000 477.529 183.333 1.503.720 637.380
113.012 66.000 - - 50.852 - 124.400 400.000 160.264 700.000 130.066 175.000 1.002.450 465.320
113.012 66.000 17667 : 2 101.704 = 62,200 250.000 116.583 1.100.000 179.146 275.000 1.002.450 465.520

2 . e - - - 31.100 1.100.000 1.131.100 500.000 565.550 250.000 501.240 232.660
118.513 132.000 162,434 3 130.333 305412 12.000 93.300 1.100.000 2173762 1.600.000 362.234 266.667 1503.720 £37.380
178.518 132.000 1.440.000 260,677 - - 33.300 500.000 2,604.435 1.100.000 434.083 183.333 1503.720 £37.380
113.012 66.000 552.000 : 86,892 16.951 16.000 62.200 550.000 1.463.055 1.100.000 367.264 275.000 1.002.450 465.520
113.012 - 960.000 i 86.532 16.951 43.000 124.400 125.000 1.480.255 1.100.000 370.064 275.000 1.002.450 465.320
148.765 66.000 134.521 5 217.231 21183 20.000 17.750 275.000 1.560.761 900.000 312152 180.000 1.253.100 551.650
83.253 132.000 414.000 - 38133 12.000 33.300 275.000 1.053.693 300.000 351.233 300.000 151.860 348.930
§3.253 - 414.000 : 130.339 152.556 - 93.300 500.000 1.373.454 1.600.000 459.518 $33.333 151860 348.930
§3.253 - 414.000 b 130.333 16.273 36.000 33.300 125.000 364.176 1.100.000 321392 366.667 151.860 348.930
113.012 “ 536.527 . 347.563 50.852 45.000 245.300 400.000 1.811.060 1.100.000 452.765 275.000 1.002.450 465.320

- - 414.000 E - - 2 46.650 500.000 960.650 1.600.000 320.217 533.333 151860 348.330
113.012 - 552.000 i 86,892 50.852 45.000 62.200 125.000 1.043.956 900.000 260.383 225.000 1.002.450 465.5320
113.012 - 552.000 L 86.532 50.852 45.000 62,200 125.000 1.043.356 1.100.000 260.383 275.000 1.002.450 465.320
148.765 - HL66T 5 217.231 127.130 £0.000 311.000 1.100.000 2.081.793 1.100.000 416.353 220.000 1.253.100 531.650
178.518 132.000 a712.821 [: 521.354 305412 144.000 2.233.200 500.000 4.833.011 1.100.000 815.502 183.333 1.503.7120 637.380
53.506 . B : 2113 - 31.100 250.000 342.725 500.000 171.362 250.000 501.240 232,660
83.253 - 414.000 1.564.062 152.556 36.000 559.300 800.000 3615677 300.000 1.205.226 300.000 151.860 348.930




Anexo 11 — Tabla de andlisis Linea de Pobreza.
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1.856.357
961.104
453.104

§83.212
2.000.552

1.455.633

1.950.545
579.400

1.913.945

1.301.303

2.741.623
543515
2.366.137
2.477.457
581.100
235.300

3.791.410
353.350

1.002.104
605.214

1.712.781
1.450.676
1.704.043

584.104
730911

1.157.033

2.865.172

760.264

T16.553

1.131.100

2173.762
2.604.435

1.463.055

1.480.255

1.560.761

1.053.698

1.373.454
I64.176

1.511.060

960.650
1.043.956
1.043.356
2.081.793

4.533.011
342.725

3.615.677

1.856.357
961.104
453.104

§83.212
2.000.552

1.455.633

1.950.545
573.400

1.600.000
900.000
1.100.000
1.100.000
1.600.000
3900.000
1.100.000
500.000
1.100.000
300.000
1.600.000
500.000
1.100.000
1.600.000
1.100.000
900.000
1.100.000
1.100.000
1.100.000
1.100.000
1.100.000
1.600.000
1.100.000
1.100.000
1.100.000
700.000
1.100.000
700.000
1.100.000
500.000
1.600.000
1.100.000
1.100.000
1.100.000
300.000
900.000
1.600.000
1.100.000
1.100.000
1.600.000
300.000
1.100.000
1.100.000
1.100.000
500.000
300.000
1.600.000
300.000
1.100.000
1.100.000
1.600.000
300.000
1.100.000
500.000
1100 nnn

Gastototal |~ Ingrezo promed ™| Gastos por persc

Inqrezoz por pers« ™ Linea de pobreaa monctaria en ¢l hogar |~ Linea de pobrena extrema en ¢l hogar | *| Pobresa Monctaria? * Pobreaa Extrema?

3nan 320.000 1.253.100 581650 Mo Mo

240.276 225.000 1.002.480 465.320 Si Mo Linea de Pobreza Extrema 16330

14.776 275.000 1.002.480 465.320 No Mo Linea de Pobresa Monetar 250620
236.424 366.667 151.860 345930 No Mo
400.110 320.000 1.253.100 581650 Mo Mo
242,606 150.000 1.503.720 637.950 Si Mo
325.091 183.333 1.503.720 637.950 Si Mo
144.350 125.000 1.002.480 465.320 Si Mo
382.189 220.000 1.253.100 551650 Si Mo
433.970 300.000 151.860 343930 No Mo
456.938 266.667 1.503.720 637.350 No Mo

103.303 100.000 1.253.100 581650 Si Si

188.7112 366.667 151.860 343.930 No Mo
412,303 266,667 1.503.720 637.350 No Mo
230.550 550.000 501.240 232,660 No Mo
95433 300.000 151.860 345930 No Mo
158.282 220.000 1.253.100 551650 Si Mo
176.675 550.000 501.240 232660 No Mo
501.052 550.000 501.240 232660 No Mo
201.738 366.667 151.860 343930 No Mo
570.927 366.667 151.860 343930 No Mo
362,669 400.000 1.002.480 465.320 No Mo
426.012 275.000 1.002.480 465.320 No Mo
146.026 275.000 1.002.480 465.520 No Mo
121.518 183.333 1.503.720 637.950 Si Mo
385638 233.333 151.860 345.930 S Mo
477.529 183.333 1.503.720 637.950 Si Mo
130.066 175.000 1.002.480 465.320 Si Mo
173.146 275.000 1.002.480 465.320 No Mo
565.550 250.000 501.240 232660 S Mo
362.294 266.667 1.503.720 637.350 No Mo
434.083 183.333 1.503.720 637.380 Si Mo
367.264 275.000 1.002.430 465.320 No Mo
370.064 275.000 1.002.480 465.320 No Mo
32152 180.000 1.253.100 551650 Si Mo
351.233 300.000 151.860 345930 No Mo
453.318 533.333 151.860 343930 No Mo
321.392 366.667 151.860 343930 No Mo
452,765 275.000 1.002.480 465.320 No Mo
3Ja20.217 533.333 151.860 345930 No Mo
260.353 225.000 1.002.480 465.320 S Mo
260.353 275.000 1.002.480 465.320 No Mo
416.353 220.000 1.253.100 581650 Si Mo
815.502 183.333 1.503.720 637.380 Si Mo
171.362 250.000 501.240 232660 Si Mo
1.205.226 300.000 151.860 343330 No Mo
3nan 320.000 1.253.100 581650 Mo Mo
240.276 225.000 1.002.480 465.320 S Mo
14.776 275.000 1.002.480 465.320 No Mo
236.424 366,667 151.860 343930 No Mo
400.10 320.000 1.253.100 581650 Mo Mo
242,606 150.000 1.503.720 637.380 Si Mo
325.00 183.333 1.503.720 637.950 Si Mo
144.850 125.000 1.002.480 465.320 Si Mo
220000 1255100 SE1ASN__Si Mo

r SR2T68A



1.913.945 1.100.000 382,183 220.000 1.253.100
1.301.303 300.000 433,370 300.000 751.860
2.741.628 1.600.000 456.935 266.667 1.503.720
543.515 500.000 103,903 100.000 1.253.100
2.366.137 1.100.000 188.112 366.667 751.360
2.477.457 1.600.000 412.303 266,667 1.503.720
551.100 1.100.000 230.550 550.000 501.240
235.300 3900.000 95.433 300.000 751.860
3.791.410 1.100.000 158.282 220.000 1.253.100
353.350 1.100.000 176.675 550.000 501.240
1.002.104 1.100.000 501.052 550.000 501.240
605.214 1.100.000 201.738 366.667 751.860
1.712.731 1.100.000 510327 366.667 751.860
1.450.676 1.600.000 362.663 400.000 1.002.450
1.704.043 1.100.000 426.012 275.000 1.002.450
554.104 1.100.000 146.026 275.000 1.002.450
73091 1.100.000 121.513 183.333 1.503.720
1.157.093 700.000 3585.695 233.333 151.560
2.865.172 1.100.000 477.523 183.333 1.503.720
T60.264 700.000 130.066 175.000 1.002.450
T16.553 1.100.000 179.146 275.000 1.002.450
1.131.100 500.000 565.550 250.000 501.240
2.173.762 1.600.000 362.294 266.667 1.503.720
2.604.435 1.100.000 434.083 183.333 1.503.720
1.4639.055 1.100.000 367.264 275.000 1.002.450
1.450.255 1.100.000 370.064 275.000 1.002.450
1.560.761 300.000 312152 130.000 1.253.100
1.053.638 3900.000 351.233 300.000 151.860
1.379.454 1.600.000 453.515 533.333 151.860
364.176 1.100.000 321.392 366.667 751.860
1.511.060 1.100.000 452.765 275.000 1.002.450
960.650 1.600.000 Ja0.217 533.333 751.860
1.043.356 900.000 260.383 225.000 1.002.450
1.043.356 1.100.000 260.383 275.000 1.002.450
2.081.733 1.100.000 416,353 220.000 1.253.100
4.533.011 1.100.000 §15.502 183.333 1.503.720
342,725 500.000 171.362 250.000 501.240
3.615.677 3900.000 1.205.226 300.000 751.360
Promedio Conzt Promedio Inqrezo  Diferencia porcentu: Ingrezo promedio po Linea de Pobreaa Monetaria por Perzona
$ 1503173 % 1082603 7 133 % 235636 % 250.620
Inqrezo promedio po Linea de Pobreas Extrema por Perzona
$ 255696 % 116.330

Diferencia porcentual

581650
348.930
6371.380

581650
345.930
637.380
232.660
348.930

581.650
232,660
232.660
348.930
3438.930
465.320
465.320
465.520
6371.380
348.930
6371.380
465.320
465.320
232.660
6371.380
6371.380
465.320
465.320

551.650
348.930
348.930
345.930
465.320
348.930
465.320
465.520

531650
637.380
232.660
345.930

115

2,438



